
1Dosya



2 Dosya



BAŞLARKEN
Tüm Türkiye gibi şehrimiz gündemini kap-
layan yerel seçimleri tamamladık. Son yirmi 
yılın en geniş katılımla gerçekleştirilen seçim-
leri göstermiştir ki halkımız her türlü sorunun 
çözümünü demokratik yollarla aramaktadır. 
Bu durum biz özel sektör temsilcileri için çok 
önemlidir. Bir ülkede; demokrasiye, insan 
haklarına, halk iradesine verilen önem arttık-
ça ekonomik gelişimde o oranda artmaktadır. 
Özel sektör olarak, istikrar ve geleceğin görüle-
bildiği ortamlarda halkın tamamının refahının 
arttığı bir Türkiye istiyoruz. Diğer taraftan yerel 
seçimler göstermiştir ki; seçimlerin ardından 
cumhurbaşkanlığı seçimlerine kadar sürecek 
dönemde kriz beklentileri boşa çıkmıştır. 

Türkiye 2013 yılında yüzde 4 oranında büyüme 
yakalamıştır. Yılın ikinci yarısından sonra tüm 
olumsuz gelişmelere rağmen bu başarı ülke-
mize olan inancımızı ve güvenimizi artırmıştır. 
Fakat bu büyümenin sürdürülebilir olması ve 
daha da artması gerekmektedir. Bu noktada gö-
rev bizlere düşmektedir.

Seçimlerin ardından büyüme rakamının bek-
lentilerin üzerinde olması faiz indirimi konu-
sunu gündeme getirmiştir. Reel sektörün bü-
yümesinin önündeki en büyük engel yüksek 
faizdir. Başbakan ve Ekonomi Bakanı’nın faiz 
indirimi konusunda görüşlerinin ardından 
Merkez Bankası’ndan ilerleyen dönemlerde ka-
demeli olarak indirime gidilebileceği söylendi.
Merkez Bankası para piyasalarını bile şaşırtan 
faiz artışını aynı oranda indiremeyeceğini söy-
lüyor. Merkez Bankası’nın son görüşü, 2014 

yılında ülke ekonomisini faiz lobisine mahkum 
etmek anlamına gelmektedir. Düşük kur, yük-
sek faiz tüccar ve sanayicimizin zararınadır.  
2014 yılının kayıp yıl olmasını istemiyoruz. 
Gelecek hedeflerimiz açısından kaybedecek 
lüksümüz bulunmamaktadır.   

Ülke olarak üretimi ve ihracatı artıracak, ithalatı 
azaltacak bir ekonomik yapıya geçişimiz mec-
buridir. Diğer taraftan tabanı, reel ekonomiyi, 
alt ölçek ve orta direği güçlendiren politikalar 
da uygulamaya konulmalıdır.

Küresel ekonomide ülkemizi de yakından ilgi-
lendiren yeni bir döneme girilmiştir. Küresel 
kriz sonrası yaşanılan bol likidite dönemi artık 
sona ermektedir. Amerikan Merkez Bankası 
FED’in aldığı bir dizi bir kararla eskisi gibi kolay 
ve rahat borçlanma dönemi sona ermiştir. Di-
ğer taraftan ABD pasifik ülkeleri ve AB ile ticari 
ortaklık görüşmelerine hız vermiştir. Bu yeni 
dönemde şirketlerimizin daha dikkatli olması 
gerekmektedir. Bu süreçten etkilenmeyecek 
tedbirleri şimdiden almalıyız. Bu yeni ortamda 
nasıl büyüyeceğimize odaklanmalıyız.
Bugün 172 ülkeyle ticari bağlantısı olan 
Konya’nın ihracatı son 12 yılda dünya çapında 
dikkat çekecek bir hızla artmaktadır. Konya’nın 
ihracatı; 2001 yılında 100 milyon dolar iken 
2013 itibariyle ihracatımız 1.35 milyar dolara 
ulaşmıştır. Türkiye’nin ihracatı aynı dönemde 
31 milyon dolardan 152 milyon dolara çıkmış-
ken Konya 12 yılda ihracatının 13,5 kat artır-
mıştır. Bu 12 yıllık dönemde Türkiye’nin ihra-
cat artış hızı %300 iken Konya’nın %1350’dir. 

2014’e ihracatta rekorla başlayan şehrimiz 2014 
yılının ilk üç ayında ihracatı %22,8 artarak 393.7 
milyon dolar seviyesinde gerçekleştirmiştir. 
Türkiye'nin yılın ilk çeyreğinde ihracatı ise ge-
çen yılın aynı dönemine göre yüzde 6,2 artarak 
38 milyar 607 milyon dolar oldu.

Konya, sahip olması gereken gerçek ihracat de-
ğerine henüz ulaşamamıştır. Elbette bu rakamlar 
yeterli değildir. İhracat artışında Türkiye üzerinde 
bir başarı yakalamamıza rağmen iki rakam daha 
çok çalışmamız gerekliliğini ortaya koymuştur. 
Nüfus olarak Türkiye yedincisiyiz, ihracatçı firma 
sayısı olarak Türkiye’de beşinciyiz. Fakat önemli 
bir kriter olan kişi başı ihracatta ve ihracatçı firma 
sayısına göre ihracatta Türkiye ortalamasının çok 
çok altındayız. Kişi başı ihracatta Türkiye ortala-
ması 2.000 dolar iken Konya’nın ortalaması 675 
dolardır. İhracatçı firma başına Türkiye ortalaması 
2.770.000 dolar olmasına rağmen Konya’da bu ra-
kam 1.000.000 dolardır. 

Bu rakamlar gösteriyor ki; nüfus ve firma potan-
siyelimiz ekonomik potansiyelimizi harekete 
geçirmek için yeteri katkıyı sağlayamamakta-
dır. Konya daha fazla ihracat yapacak ekonomik 
potansiyele sahiptir. Gelecekte 15 milyar dolar 
olarak hedeflediğimiz ihracata ulaşabilmek için 
kişi başı ihracat ve ihracatçı firma sayısına göre 
ihracatımızı yükseltmeliyiz.

Selçuk ÖZTÜRK 
KTO Yönetim Kurulu Başkanı

TOBB Yönetim Kurulu Üyesi



İMTİYAZ SAHİBİ
Konya Ticaret Odası Adına 
Yönetim Kurulu Başkanı Selçuk ÖZTÜRK

GENEL YAYIN YÖNETMENİ
Özhan SAY

YAZI İŞLERİ MÜDÜRÜ
Mustafa AKGÖL

REKLAM VE HALKLA İLİŞKİLER
İbrahim ÇAKIR

YAYIN KURULU
Ahmet Cemal COŞKUN, Fehmi ADAM, Mustafa 
GÖKDOĞAN, Murat KOYUNCU, Süleyman SALUR

BİLİM KURULU
Prof. Dr. Haşim KARPUZ, Prof. Dr. Saim SAKAOĞLU
Prof. Dr. Orhan ÇEKER, Prof. Dr. Sami KARAHAN
Prof. Dr. Adem ÖĞÜT, Prof. Dr. Çağatay ÜNÜSAN
Prof. Dr. Şahin AKINCI, Prof. Dr. Ali OKATAN
Doç. Dr. Caner ARABACI, Doç. Dr. İbrahim DÜLGER
Yrd. Doç. Dr. Nazım KOÇU, Yrd. Doç. Dr. Bahtiyar 
EROĞLU, Yrd. Doç. Dr. Osman KUNDURACI
Yrd. Doç. Dr. Yaşar ERDEMİR, Yrd. Doç. Dr. Bilge 
AFŞAR, Dr. Hasan ÖZÖNDER

GÖRSEL YÖNETMEN
M. Fatih ÖZSOY

GRAFİK TASARIM
Medya F Group

YAPIM
MEDYA F GROUP
Beyazıt Mah. Sultan Cem Cad. A Plaza 
A-Blok No:35 Kat:4/403 | KONYA/TÜRKİYE
TEL: +90 332 320 25 62 - 63
FAX: +90 332 320 25 64 
www.medyafgroup.org • www.vizyonkonya.com

BASKI-CİLT
Öz Hür Ofset Matbaa Reklam San. Tic. Ltd. Şti.
Yeni Matbaacılar Sitesi Yazar Cad.
3. Blok No: 1-3 / KONYA
Tel: (0332) 342 07 98 - Fax: (0332) 342 06 57
Sertifika No: 22425 / BASIM T. NİSAN / 2014

DAĞITIM
EKİN Kurye Aracılık Hizmetleri
0 332 236 36 12 
ekinlojistik@hotmail.com

YAYIN TÜRÜ
Yerel, Süreli, Aylık
Ayda bir yayınlanır. Dergimizdeki yazılar kaynak
gösterilerek alınabilir. Dergimizde yayınlanan 
yazılardaki görüşler yazarlarına aittir. Dergimize 
yayınlanmak üzere gönderilen yazılar yayınlansın
veya yayınlanmasın iade edilmez.

BASIN VE HALKLA İLİŞKİLER MÜDÜRLÜĞÜ
Vatan Caddesi No: 1 42040 Selçuklu/KONYA
Tel: +90 332 221 52 94 - 95
Fax: 0 332 221 52 96

SAYI: 314 • Nisan 2014

www.kto.org.tr

basin@kto.org.tr - basyay@kto.org.tr

İÇ
İN

D
EK

İL
ER

N
İS
A
N

 2
01

4

KONYA EKONOMİSİNİ
YÜKSELTENLERE ÖDÜLLERİ

VERİLDİ

2014'TE EKONOMİMİZİ
FAİZ LOBİSİNE MAHKUM 

ETMEK İSTEMİYORUZ

MECLİS TOPLANTISINDA
DEMOKRASİ VURGUSU

AKYÜREK, YENİ FUAR
MERKEZİNİN İNŞAATINDA

İNCELEMELERDE BULUNDU

04

14

10

12



04

10

12

14

15

16

17

24

30

34

36

Konya Ekonomisini
Yükseltenlere

Ödülleri Verildi

Meclis Toplantısında
Demokrasi Vurgusu

Akyürek, Yeni Fuar
Merkezinin İnşaatında
İncelemelerde Bulundu

 2014'te Ekonomimizi 
Faiz Lobisine

Mahkum Etmek 
İstemiyoruz

Konya-Karaman Hızlı 
Tren Projesinin

Temeli Törenle Atıldı

Sudan Yatırım Bakanı 
Konya’da

Faslı İşadamları 
KTO’yu Ziyaret Etti

Dosya
2014 Yılı Kamu

Yatırımları ve Konya

Rapor
Dış Ticarette 

Yeni Dönem: BPO

Gündem
San-Tez'de Yeni Fırsatlar

Dış Ticaret
E-Ticaret Girişimcilerinin

Cevaplaması Gereken
İlk 5 Soru

38

40

44

48

54

56

58

59
60
62

Kosgeb
Test, Analiz, Kalibrasyon
ve Tasarım Desteği

Meslek Komiteleri
21. ve 22. Meslek Komiteleri 

Klasikleşmiş Markalar
Saraç İhsan

Ülke Panorama
Peru

Temel Ekonomik
Göstergeler

Dünyadan İşbirliği 
Teklifleri

İslamda Ticari Hayat
Akid (7)

Vergi Takvimi

Fuar Rehberi

Vergi Teşvikleri
Eğitim, Öğretim İşletmelerinde 
Kazanç İstisnası

Yeni İpekyolu Dergisi İlavesidir.

2014 YILI KAMU
YATIRIMLARI VE KONYA

DIŞ TİCARETTE
YENİ DÖNEM: BPO

SAN-TEZ'DE YENİ
FIRSATLAR

SARAÇLIK MESLEĞİNİ
MARKA YAPTI

PERU

E-TİCARET GİRİŞİMCİLERİNİN
CEVAPLAMASI GEREKEN

İLK 5 SORU

24

30

34

44

48

36



6 Dosya



7Dosya



8 Dosya



9Dosya



10 Dosya



11Haber

GÜNDEM EKONOMİYE DÖNMELİ

İHRACATTA REKOR

KTO BAŞKANI SELÇUK ÖZTÜRK, 30 MART YEREL SE-
ÇİMLERİNİN TÜRKİYE’YE HAYIRLI OLMASINI DİLEYE-
REK İŞ DÜNYASI OLARAK, SEÇİM ÖNCESİ ARTAN SİYASİ 
TANSİYONUN DÜŞEREK AĞIRLIKLI GÜNDEM MADDE-
SİNİN EKONOMİ OLMASINI İSTEDİKLERİNİ SÖYLEDİ. 
Konya Ticaret Odası (KTO) Başkanı, TOBB Yönetim Kurulu 
Üyesi Selçuk Öztürk, 30 Mart yerel seçimlerini değerlendirdi. 
Türkiye’nin demokratik bir seçim sürecini daha geride bıraktı-
ğını söyleyen Başkan Öztürk, “Yerel seçimlerin tüm Türkiye’ye 
hayırlı olmasını diliyorum. Son üç aylık siyasi gelişmeler ve ar-
tan tansiyon ile yerel seçimleri son zamanların en önemli seçi-
mi olarak görmekteydik. Demokrasinin gereği olarak son sözü 
halkımız sandıkta söylemiş ve iradesini yansıtmıştır. Türk halkı 
sivil demokrasiye bağlılığı çerçevesinde tercihini kullanmıştır. 
Ülkemizde siyasi istikrar ortamının bundan sonraki dönemde 
de devam etmesini ümit ediyoruz. İş dünyası olarak, ekonomik 
ve siyasi istikrar ortamında geleceğe umutla bakabiliyoruz. Bu 
bakımdan ülkemizin ekonomik gelişiminin devamı açısından 
gerçek demokrasiyi vazgeçilemez bir unsur olarak görüyoruz. 
Seçimlerin ardından artan gerilimin bitmesini bekliyoruz. Bu-
günden itibaren 2023 hedeflerine yeniden odaklanılması ge-
rekmektedir. Türkiye’nin, kalkınma hedefine ulaşabilmesi için 
birinci gündem maddesinin ekonomi olması gerekir” diye ko-
nuştu. KTO Başkanı Selçuk Öztürk Konya’da seçimleri kaza-
nan başta Büyükşehir Belediye Başkanı Tahir Akyürek olmak 
üzere tüm ilçe belediye başkanlarını tebrik ederek yeni dö-
nemde Konya için hayırlı hizmetler beklediklerini ifade etti.  

Konya 2023 yılında 15 milyar dolar olarak be-
lirlediği ihracat hedefine ilerlemeye devam 
ediyor. 2014’e ihracatta rekorla başlayan Konya 
mart ayında da ihracatını Türkiye ortalaması 
üzerinde artırdı. Türkiye İhracatçılar Meclisi 
(TİM) verilerine göre Konya’nın Mart ayı ihraca-
tı geçen yılın aynı ayına göre yüzde 10.7 artışla 
133.7 milyon dolar olarak gerçekleşti. Konya’nın, 
2014 yılının ilk üç ayı ihracatı da yüzde 22,8 ar-
tarak 393.7 milyon dolar oldu. Türkiye'nin mart 
ayında ihracatı ise, geçen yılın aynı ayına göre 
yüzde 4,3 artışla 13 milyar 14 milyon dolara yük-
selirken, yılın ilk çeyreğinde ihracat ise geçen 
yılın aynı dönemine göre yüzde 6,2 artarak 38 
milyar 607 milyon dolar gerçekleşti.
Konya’nın ihracatında öne çıkan ülkeler Irak, 
Almanya, Mısır, Suudi Arabistan ve İran olarak 
sıralandı. Şubat ayına göre ilk beş ülke sıralama-
sında yer alan Rusya Federasyonu yerini Mısır’a 
bıraktı. Geçen yılın aynı ayına göre kıyaslan-
dığında ihracatın en fazla arttığı ülke yüzde 58 
ile Mısır oldu. Mart ayında öne çıkan sektörler 
Taşıt Araçları ve Yan Sanayi, Makine ve Aksam-
ları, Hububat, Bakliyat, Yağlı Tohumlar ve Ma-
mulleri, Su Ürünleri ve Hayvancılık Mamulleri, 

İklimlendirme Sanayii olarak yer aldı. Mart ayı 
ihracat rakamlarını değerlendiren Konya Ti-
caret Odası Başkanı, TOBB Yönetim Kurulu 
Üyesi Selçuk Öztürk, “2014 yılının ilk iki ayında 
ihracatını yüzde 30,5 artıran şehrimizde mart 
ayında da ihracat artışı artarak devam etmek-
tedir. Yılın ilk üç ayında ihracatımız yüzde 22,8 
artarak 393.7 milyon dolara çıkmıştır. Şehrimiz 
ihracatını artıran Konyalı firmalarımızı kut-
luyorum. Geçmiş dönemlerde Konya’nın tüm 
ekonomik verilerinin iyi olmasına rağmen ihra-
catının düşük olduğunu görmekteydik. Konyalı 
firmalarımızla birlik içerisinde son iki yılda 
yaptığımız çalışmalarla Konya’nın ihracatının 
hızla artmasına katkı sağladık. Şehrimizin en 
çok ihracat yaptığı ülkelerin siyasi ve ekonomik 
sıkıntı yaşamasına rağmen bu başarının sağlan-
ması gelecek açısından ümidimizi artırmakta-
dır. Bu sonuçlara rağmen Konya’nın potansiye-
lini tam olarak yansıttığını söyleyemeyiz. Konya 
çok daha fazla ihracat yapacak ticaret ve sanayi 
yapısına sahiptir. Konya’nın potansiyelini hare-
kete geçirdiğimizde 2023 yılında hedeflediğimiz 
15 milyar dolar ihracat rakamını çok rahat bir 
şekilde yakalayacağımıza inanıyoruz” dedi.  
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KONYA TİCARET ODASI (KTO) MART AYI OLAĞAN MECLİS TOPLANTISI, KTO MECLİS TOPLANTI 
SALONU’NDA GERÇEKLEŞTİRİLDİ. MECLİS BAŞKANI AHMET ARICI’NIN YÖNETTİĞİ TOPLANTIDA

ODA FAALİYETLERİ İLE GÜNDEMDEKİ KONULAR DEĞERLENDİRİLDİ. 

MECLİS TOPLANTISINDA
DEMOKRASİ VURGUSU

Konya Ticaret Odası Başkanı, TOBB Yönetim Kurulu 
Üyesi Selçuk Öztürk, toplantıda yaptığı konuşmada, 
“17 Aralık tarihinden beri yüreğimiz ağzımızda yaşı-
yoruz. Sokaklar karışacak mı? Hükümet düşecek mi? 
Ne yazık ki ülkemizde paranoya sahibi olduk. Bunun 
sebebi de geçmişte yaşadığımız acı tecrübeler. Bu ülke-
de seçimle gelen başbakan idam edildi; seçimle gelen 
hükümetler devrildi, vesayetle halka demokrasi dikte 
edildi. Her zaman demokratik tepkilere ve fikir hürri-
yetlerine saygılıyız. Ancak gezi olaylarındaki gibi kötü 
amaçlı marjinal unsurların provokasyonlardan da 
endişe duymaktayız. Ülkemizdeki her bir insan farklı 
siyasi görüşlere farklı düşüncelere sahip olabilir. İn-
sanlarımız demokratik haklarını meşru zeminlerde 
aradığı müddetçe farklı unsurları zenginlik olarak 
kabul edebiliriz. Aslolan fikirler tartışılırken ülkenin 
geleceğini düşünmektir. Hiçbir grup menfaatleri doğ-
rultusunda, kendi çıkarları için diğer gruplara baskı 
uygulamamalıdır. Devletin üniter yapısını bozacak, 
devletin otoritesini sarsacak ve vatandaşlarımızın 
devlet kurumlarına karşı güvenini sarsacak hiç bir gi-
rişime taviz vermemeliyiz. Bu ülkede sokaklarda 3 ay-
dır konuşulan; bu kasetten sonra hükümet yıkılacak, 
bu ses kaydından sonra Başbakan geri adım atacak. 
Şu tarihten sonra çok büyük olaylar olacak. Bu para-
noyadan kurtulmamız lazım. Her türlü demokratik 
tepkiye açık olacağız fakat, çözümü sokak çatışma-
larında, kaset siyasetlerinde aramayacağız ve halkın 
iradesiyle oluşan siyasi yapıları gayrı meşru yollarla 
dizayn etmeye çalışmayacağız. Ülkemizin birlik ve 
beraberliğini zedeleyecek her türlü girişimden kaçı-
nacağız. Yakın coğrafyamızda kötü örneklere hep be-

raber şahit olduk. Irak’ta Suriye’de devlet otoritesinin 
etkisiz hale geldiğinde etnik, mezhepsel çatışmalar 
ülkeyi bölünmeye doğru götürmüştür. Çanakkale'de 
her bir şehit Allah rızasını gözeterek cephelerde yer 
almıştı. Bu iman ve inançla, bin yıldır bu toprakla-
ra kök saldık. Birlik ve beraberliğimizi sağlayan dil, 
din ve töre birliğimiz, bu coğrafyada bin yıldır millet 
olarak bizi ayakta tutmaktadır. Bugün tekrar Müs-
lüman ve Türk coğrafyasının umudu ve ufku haline 
gelmişsek, bütün içerden ve dışardan sarsmalara 
rağmen, saldırılara rağmen hala varlığımızı devam 
ettiriyorsak, bundan sonra da birlik ve beraberlik 

içinde millet olma bilinciyle hareket etmeliyiz” dedi. 
Konuşmasına Konya Ticaret Odası’nın geçen 
bir aylık dönemdeki faaliyetleri ile devam eden 
Başkan Öztürk, “Konya 2014 yılının ilk iki ayında 
yüzde 32’lik bir ihracat artışı gerçekleştirmiştir. 
Şehrimizin en çok ihracat yaptığı ülkelerin siyasi ve 
ekonomik sıkıntı yaşamasına rağmen son iki yılda 
yaptığımız çalışmalarla Konya’nın ihracatının hız-
la artmasına katkı sağladık. İkili iş görüşmeleri or-
ganizasyonları, yurt dışı fuar gezileri düzenledik. 
Tüm üyelerimize açık olan bu organizasyonlarımı-
za daha fazla katılım beklemekteyiz” dedi. 
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BAŞKAN ÖZTÜRK’TEN 
SES KAYDINA SERT TEPKİ

BAŞKAN ÖZTÜRK İSLAM TİCARET VE SANAYİ 
ODASI GENEL KURULUNA KATILDI

KONYA TİCARET ODASI YÖNETİM KURULU 
BAŞKANI SELÇUK ÖZTÜRK; DIŞİŞLERİ BA-
KANI AHMET DAVUTOĞLU, ORGENERAL 
YAŞAR GÜLER, MİT MÜSTEŞARI HAKAN 
FİDAN VE DIŞİŞLERİ MÜSTEŞARI FERİDUN 
SİNİRLİOĞLU’NUN YER ALDIĞI İDDİA EDİ-
LEN SES KAYDININ İNTERNETTE YAYINLAN-
MASINI SERT BİR DİLLE ELEŞTİRDİ. 

Başkan Öztürk, “Dışişleri Bakanlığı makamının 
gizli bir şekilde dinlenerek konuşmaların kamu-
oyuna servis edilmesi Türkiye Cumhuriyeti'ne 
karşı işlenmiş açıkça bir suçtur. Bu suçu işle-
yenlerin en kısa zamanda tespit edilerek ortaya 
çıkartılmaları sağlanmalıdır. Dışişleri Bakanı 
Ahmet Davutoğlu'nun şahsında devletimizin 
varlığına ve bütünlüğüne karşı işlendiğini kabul 
ettiğimiz bu suça karşı tüm vatandaşlarımızın 
tepki göstermesini bekliyoruz. Bugün Türk insa-
nının dünyanın dört bir köşesinde taşıdığı güven 

ve gururu veren ülkemizin dünyada sergilediği 
sağlam duruştur. Türkiye’nin merkezinde bu-
lunduğu bölgede üstlendiği liderlik misyonunu 
takdirle izlemekteyiz. Türkiye aynı zamanda 
uzun yıllar sömürge olan, diktatörlükle yöne-
tilen Türk ve  İslam coğrafyasına da umut aşı-
lamaktadır. Suriye'de masum insanlara karşı 
yapılan zulmün ilk gününden beri Türkiye'nin 
doğru tarafta yer almasını sağlayan Dışişleri 
Bakanımıza karşı işlenen bu suçu kabul etme-
miz mümkün değildir. CHP Genel Başkanı Ke-
mal Kılıçdaroğlu yurt içinden ve yurt dışından 
ülkemize her saldırıya taraf olduğu gibi bu son 
olayda da ülkemize yapılan tehdidi anlayama-
mıştır. Bu son hadiseler 17 Aralık tarihinden 
itibaren siyasete dizayn girişimlerinin yeni bir 
halkasıdır. Kaset siyasetiyle halkın hür iradesine 
gölge düşürülmeye çalışıldığını her ortamda ifa-
de ettik. Bu haince suça karşı halkımızın gereken 
cevabı vereceğine inanıyoruz” dedi

KONYA TİCARET ODASI BAŞKANI TOBB YÖ-
NETİM KURULU ÜYESİ SELÇUK ÖZTÜRK 
TUNUS’TA DÜZENLENEN İSLAM TİCARET VE 
SANAYİ ODASI 30. GENEL KURULU’NA KATILDI. 

İslam Ticaret ve Sanayi Odası 30. Genel Ku-
rul toplantısı Tunus’ta gerçekleştirildi. İslam 
Odası’na üye 57 ülkenin Odalar Birliği temsil-
cilerinin katıldığı toplantıya Türkiye Odalar 
ve Borsalar Birliği’ni temsilen TOBB Başkanı 
M. Rifat Hisarcıklıoğlu, TOBB Yönetim Kurulu 

Üyeleri Konya Ticaret Odası Başkanı Selçuk 
Öztürk ve Denizli Ticaret Odası Başkanı Nec-
det Özer katıldı. Başkan Öztürk Tunus prog-
ramı kapsamında Tunus Ticaret, Sanayi ve El-
sanatları Odası'nın ev sahipliğinde gerçekleşen 
ICCIA Yönetim Kurulu toplantısına katıldı. Bir-
leşik Arap Emirliği, Cibuti, İran, Katar, Kuveyt, 
Mısır, Moritanya,  Nijer, Oman, Pakistan, Sudan, 
Suudi Arabistan, Tunus, Uganda ve Ürdün’den 
Odalar Birliği temsilcilerinin katıldığı toplantı-
da; uluslararası karayolu taşımacılığı TIR siste-

mi ve helal gıda konusu ele alındı. Toplantıda 
İslam Ticaret, Sanayi ve Tarım Odası’nın önü-
müzdeki dönem çalışma programı ve stratejik 
öncelikleri görüşüldü. TOBB Başkanı M. Rifat 
Hisarcıklıoğlu, TOBB Yönetim Kurulu Üyeleri 
Konya Ticaret Odası Başkanı Selçuk Öztürk 
ve Denizli Ticaret Odası Başkanı Necdet Özer 
Türkiye’nin Tunus Büyükelçiliği’nin ev sahip-
liğinde, Tunus'ta faaliyet gösteren Türk giri-
şimcilerle bir araya geldi. Türkiye'nin Tunus 
Büyükelçisi Ömer Gücük de iştirak ettiği gö-
rüşmede yurt dışında faaliyet gösteren Türk 
işadamlarının birlikte hareket etmeleri ve lobi 
gücü oluşturmalarının önemi vurgulandı. İs-
lam Ticaret ve Sanayi Odası 30. Genel Kurul 
toplantısını değerlendiren Başkan Öztürk, “İs-
lam ülkeleri sanayilerini geliştirerek önümüz-
deki 10 yıl sonunda 40 trilyon dolar düzeyine 
çıkması öngörülen dünya ticaretinden gereken 
payı almak istemektedir. Bu durumda İslam ül-
kelerinin ticarette işbirliği içerisinde olması bir 
zorunluluktur. Genel Kurul’da İslam ülkeleri 
arasında işbirliğinin daha sağlıklı ilerletilmesi 
görüşülmüştür. Ayrıca toplantı vesilesi ile 57 
ülkenin Odalar Birliği temsilcileri ile bir araya 
gelerek Konya ile işbirlikleri için görüş alışve-
rişinde bulunduk. Bu açıdan Genel Kurul son 
derece faydalı geçmiştir” dedi.



KONYA BÜYÜKŞEHİR BELEDİYE BAŞKANI TAHİR AKYÜREK, KONYA TİCARET ODASI TARAFINDAN 
KONYA’YA KAZANDIRILAN YENİ FUAR MERKEZİ’NİN İNŞAATINDA İNCELEMEDE BULUNDU. AKYÜREK, 
BÜYÜKŞEHİR BELEDİYESİ OLARAK 2014 YILI TARIM FUARI’NDA HİZMETE GİRECEK OLAN FUAR MERKE-
ZİNİN ÇEVRE DÜZENLEMESİ VE ALT YAPISI İÇİN GEREKLİ ÇALIŞMALARA BAŞLAYACAKLARINI SÖYLEDİ.

AKYÜREK, YENİ FUAR 
MERKEZİNİN İNŞAATINDA 
İNCELEMELERDE BULUNDU

Konya Ticaret Odası Yönetim Kurulu Başkanı, 
TOBB Yönetim Kurulu Üyesi Selçuk Öztürk, Kon-
ya Büyükşehir Belediye Başkanı Tahir Akyürek’e 
Yeni Fuar Merkezi’nin inşaat çalışmaları hakkın-
da bilgi verdi. Akyürek’in beraberinde daire baş-
kanları ile birlikte gerçekleştirdiği ziyarette KTO 
Yönetim Kurulu’ndan Başkan Yardımcısı Hasan 
Hüseyin Karapınar, Sayman Üye Fahrettin Doğru 
ve Üye Murat Çankırlı da hazır bulundu. İnşaat 
tamamlandığında Türkiye’nin en büyük 3. fuar 
merkezinin Konya’da olacağını söyleyen Başkan 
Öztürk, “Mevcut iki holde 22 bin metrekare kapalı 
alana sahip merkezimize ilave dört hol yapıyoruz. 
6 adet fuar teşhir holüne sahip olacak merkezi-
mizde 70 bin m2 kapalı alan, 20 bin m2 açık teşhir 
alanı ve 150 bin m2 otopark alanı bulunacak. Fuar 
merkezinin içinde kongre salonları, toplantı sa-
lonları, ikili iş görüşmeleri için teknik imkanlarla 
donatılmış simultane tercüme odaları bulunacak. 
Önümüzdeki birkaç yıl içerisinde 6 holün tamamı-
nın dolacağı en az altı fuar yapılacak hale gelecek. 
Fuar merkezimiz bu özellikleriyle Konya’yı fuarlar 
şehri yapacaktır. Büyükşehir Belediye Başkanı-
mızın ilk döneminde fuar alanımızın arsasının 
alımında emeği bulunmaktadır. Geçtiğimiz tarım 

fuarı öncesinde de otopark yapımında ve alt yapı 
anlamında çalışmalarda bulundular. Büyükşehir 
Belediyemizin bugüne kadar verdiği destek yeni 
projemiz için bizi cesaretlendirmiştir. Başkanımıza 
tüm destekleri için teşekkür ediyorum” dedi. Kon-
ya Büyükşehir Belediye Başkanı Tahir Akyürek 

de, “Konya Ticaret Odası tarafından Anadolu’nun 
en büyük fuar merkezi şehrimize kazandırılıyor. 
Avrupa standartlarında projesiyle yapılacak fuar 
merkezi Konya’yı fuarcılık anlamında cazibe mer-
kezi yapacaktır. Konya’nın sanayisine, ticaretine ve 
ekonomisine büyük katkı sağlayacak fuar merkezi 
orta vadede Konya gayri safi hasılasını artırmaya 
vesile olacaktır. Projenin hazırlanmasında emeği 
geçen Konya Ticaret Odası yönetimine şehrimiz 
adına teşekkür ediyorum. Konya Ticaret Odamız, 
Konya sanayisi ve ticaretinin lokomotifi konu-
mundadır. Bu eser Odamızın bu yapısını daha da 
güçlendirecektir. Fuar alanının 2014 tarım fuarı 
öncesinde tamamlanmasıyla Avrupa’nın en büyük 
tarım fuarı şehrimizde düzenlenmiş olacak. Bü-
yükşehir Belediyesi olarak tarım fuarının gerçek-
leştirileceği tarihe kadar çevre düzenlemesi ile ilgili 
talep edilen yatırımları yapacağız. Otopark, ana 
yol çıkışları, çevre düzenlemesi ve alt yapı ile ilgili 
çalışmalarımıza başlayacağız” dedi. 
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TÜRKİYE İSTATİSTİK KURUMU (TÜİK), 2013 YILINA İLİŞKİN GAYRİ SAFİ YURTİÇİ HASILA (GSYH) SONUÇ-
LARINI AÇIKLADI. TÜRKİYE EKONOMİSİ, 2013'ÜN BİRİNCİ ÇEYREĞİNDE YÜZDE 2,9, İKİNCİ ÇEYREKTE 
YÜZDE 4,5, ÜÇÜNCÜ ÇEYREKTE YÜZDE 4,3 VE DÖRDÜNCÜ ÇEYREKTE YÜZDE 4,4 BÜYÜME KAYDETTİ.

TÜRKİYE 2013’TE YÜZDE 4 BÜYÜDÜ

Yıllık büyüme hızı ise yüzde 4 oldu. Konya Tica-
ret Odası Başkanı TOBB Yönetim Kurulu Üyesi 
Selçuk Öztürk, 2013 4. çeyreğinde yüzde 4,4 ola-
rak açıklanan büyümenin beklentilerin üstünde 
olduğunu, yılsonu 3,6 olarak hedeflenen büyü-
menin aşıldığını söyledi. 
Başkan Öztürk, “2013’te büyüme rakamı, tüm 
dünya ekonomileri ile birlikte aşağı yönlü revize 
edilerek Orta Vadeli Ekonomik Plan’da yüzde 3,6 
olarak tahmin edilmekteydi. Ülke ekonomisi yılın 
4. çeyreğinde yüzde 4,4, yıllık ise yüzde 4 büyüdü. 
2013 büyümesi beklentilerin üstünde çıkmıştır. 
Ekonomimizin hız kazandığını ve iç talebin art-
tığını görmekteyiz. Sanayi üretimi ve iç talebe 
ilişkin rakamların ülke ekonomisinin beklenilen-
den hızlı büyüyeceğini göstermekteydi. Dünya ile 
kıyaslandığında 2013 büyümesi büyük bir başarı-
dır. Fakat yıllık yüzde 4 büyüme oranını yetersiz 
görmekteyiz. Yüksek cari açık ve dış finansman 
ihtiyacı, Türkiye’nin kırılganlıkları olarak dikkat 
çekmektedir. Bununla birlikte; faiz artışının eko-
nomik büyümemize olumsuz etkilerini 2014 yılın-
dan itibaren göreceğiz. Son aylarda enflasyonda 

görülen artışlar da girdi maliyetlerini artıracak 
ve rekabet gücünü azaltacaktır. Sürekli olarak 
dile getirdiğimiz alacak tahsilatı sorunu, piyasa-
lardaki durgunluk ve vergi yükü işletmelerimizin 
bir diğer sorunları arasındadır. Ülkemizde son 
zamanlarda siyasi gelişmelere bağlı olarak eko-
nomiyi geliştirici politikalar ikinci plana itilmiştir. 

Artık seçimden sonra gündemin ilk maddesinin 
ekonomi olması gerekmektedir. 2023 hedeflerini 
düşündüğümüzde, daha fazla büyümeli, büyü-
meyi sürdürülebilir hale getirmeliyiz. 2014 ve 
sonrasında yıllık yüzde 5 büyüme rakamlarını 
aşabilmemiz için özel sektör olarak sorunlarımı-
zın acilen çözümlenmesi gerekmektedir” dedi. 
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TÜRKİYE EKONOMİSİNDE GÜNDEME GELEN FAİZ İNDİRİMİ TARTIŞMASINA KONYA TİCARET 
ODASI BAŞKANI SELÇUK ÖZTÜRK DE KATILDI. KONYA TİCARET ODASI’NIN İSTİŞARE TOPLAN-
TILARINDA KONYALI TÜCCAR VE SANAYİCİLERLE BİR ARAYA GELEN BAŞKAN ÖZTÜRK “2014'TE 
EKONOMİMİZİ FAİZ LOBİSİNE MAHKUM ETMEK İSTEMİYORUZ. MERKEZ BANKASI FAİZLERİ İKİ 
KATINA ÇIKARDIĞI GİBİ İNDİRMEYİ DE BİLMELİDİR” DEDİ. 

2014'TE EKONOMİMİZİ FAİZ LOBİSİNE 
MAHKUM ETMEK İSTEMİYORUZ

Konya Ticaret Odası’nın düzenlediği meslek ko-
miteleri istişare toplantılarının 8.’si gerçekleştirildi. 
Tarımsal ve Hayvansal Ürünlerin Yetişirilmesi ve 
İşlenmesi, Toptan-Perakende Ticareti konusunda 
iştigal eden 2. Meslek Komitesi’nin istişare toplan-
tısı Konya Ticaret Odası Başkanı Selçuk Öztürk, 
2. Meslek Komitesi üyeleri ve komiteye bağlı Oda 
üyelerinin katılımıyla gerçekleştirildi. Toplantının 
açılışında konuşan Konya Ticaret Odası Başkanı 
Selçuk Öztürk, “17 Aralık tarihinden itibaren ger-
gin bir ortamda geçen seçim sürecini tamamladık. 
Arzu ettiğimiz şekilde seçim sonrasında gündemin 
yeniden ekonomiye döndüğünü görmekteyiz. 2014 
yılında gelişmekte olan ülkeler finansal güçlerini ye-
niden toplamak için çalışacaklar. 2014 Ekim-Kasım 
aylarında Amerikan Merkez Bankası FED'in para-
sal genişleme politikasını sona erdirmesinin ardın-
dan faizleri yükseltmesini bekliyoruz. Bu durumda 
ülke ekonomimizin bu süreçten etkilenmeyecek 
tedbirleri şimdiden almalıyız. Seçimlerin ardından 
2013 büyümesinin yüzde 4 olarak açıklanması da 
moralleri artırmıştır. Büyüme rakamının beklen-
tilerin üzerinde olması faiz indirimi konusunu 
gündeme getirmiştir. Reel sektörün büyümesinin 
önündeki en büyük engel yüksek faizdir. Başbakan 

ve Ekonomi Bakanı’nın faiz indirimi konusun-
da görüşlerinin ardından Merkez Bankası’ndan 
ilerleyen dönemlerde kademeli olarak indirime 
gidilebileceği söylendi. Merkez Bankası para pi-
yasalarını bile şaşırtan faiz artışını aynı oranda 
indiremeyeceğini söylüyor. Merkez Bankası’nın 
son görüşü, 2014 yılında ülke ekonomisini faiz 
lobisine mahkum etmek anlamına gelmektedir. 
Ülkemizde ne yazık ki yüksek döviz kuru ekono-
mik kriz olarak algılanmaktadır. Oysa tüm dün-
yada ülke ekonomilerinin değerlendirilmesi faiz-
lerin düşük veya yüksek olması ile ölçülmektedir. 
Kurların yükselmesi kısa vadede zararlıdır, oysa 
yüksek faiz uzun süreli bir zarar etkisi bırakmak-
tadır. Faiz, maliyetleri artırarak enflasyon artışını 
tetikler. Diğer taraftan ticareti de durma noktası-
na getirir. Düşük kur, yüksek faiz ülkemizin zara-
rınadır. Merkez Bankası’nın iki kat faiz artırımı 
ile ülke ekonomisinin kaybı ağır olmuştur. Merkez 
Bankası faizleri iki katına çıkardığı gibi indirme-
yi de bilmelidir. 2014 yılının kayıp bir yıl olması-
nı istemiyoruz. Gelecek hedeflerimiz açısından 
kaybetme lüksümüz bulunmamaktadır. Konya 
Ticaret Odası olarak bu konuda açık ve net görü-
şümüz faizlerin indirilmesidir” dedi.   
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ULAŞTIRMA, DENİZCİLİK VE HABERLEŞME BAKANI LÜTFİ ELVAN, KARAMAN GARI'NDA DÜ-
ZENLENEN KONYA-KARAMAN-ULUKIŞLA-YENİ-ADANA HIZLI TREN PROJESİ'NİN KONYA-KA-
RAMAN ETABININ TEMEL ATMA TÖRENİNE KATILDI. 

KONYA-KARAMAN HIZLI TREN PROJESİNİN 
TEMELİ TÖRENLE ATILDI

Bugüne nasıl gelindiğini herkesin çok iyi bildiğini 
vurgulayan Elvan, "2002 yılında AK Parti iktida-
rıyla Türkiye'de siyasi ve ekonomik alanda istikrar 
sağlandı. Bununla birlikte tüm alanlarda, tüm sek 
reform hareketleri başladı" dedi.
Elvan, bu girişimlerin en önemlilerinden birinin 
de ulaştırma sektöründe gerçekleştiğini vurgu-
layarak, hayal dahi edilemeyen projeleri gerçek-
leştirmeye başladıklarını, bu projeleri hayata 
geçirdikçe vatandaşların kendilerine olan güve-
ninin arttığını bildirdi. AK Parti iktidarıyla birlikte 
ülkede istikrarın güçlendiğini dile getiren Elvan, 
şunları kaydetti: "Vatandaşla bütünleşmemiz bize 
daha da güç verdi. Karayolu, demiryolu, havayolu 
ve denizyollarında Türkiye'nin hayal dahi edeme-
diği projeleri gerçekleştirmeye başladık. 10-12 yıl 
önce YHT projesini kim ve hangi parti bir proje 
olarak sunabilirdi. Bunlar konuşuluyor muydu? 
Muhalefet liderlerine ve partilerine soruyorum. 
Bunların böyle bir hayali, düşüncesi var mıydı? İşte 
biz hayal dediğimiz ne varsa hepsini gerçeğe dö-
nüştürdük. Karaman'dan İstanbul'a 4 saatte ulaşa-
bileceğimizi kim söylerdi? Karaman'dan Ankara'ya 
2 saatten daha kısa bir sürede ulaşacaksınız. Bun-
ları kim düşünebilirdi, AK Parti iktidarı dışında."

Bu Bölge Türkiye'nin İkinci 
Marmara Bölgesi Olacaktır
Elvan, temelinin attıkları Konya-Karaman Hızlı 
Tren Hattı'nın vatandaşlar ve sanayiciler açısından 
son derece önem arz ettiğini, bu projeyle Konya ve 
Karaman'dan çok kısa sürede Mersin ve Adana'ya 
ulaşma imkanı bulacaklarını dile getirdi. Sanayici-
nin daha düşük maliyetle, ürettiği ürününü Mersin 
limanına ulaştıracağına dikkati çeken Elvan, "Kon-
ya ve Karaman'daki sanayicimizin rekabet gücü ar-
tacak. Konya-Karaman-Mersin hattı önümüzdeki 
dönemde orta ve uzun vadede. Türkiye'nin en önem-
li sanayi ve üretim üstlerinden birisi olacak. Buna 
hep birlikte şahit olacağız. Demiryolu projemiz Kon-
ya ve Karaman sanayisini ayağa kaldıracak. Konya 
ve Karaman'ı birbirinden ayırt edemeyiz. Sanayici-
mizle, tesislerimizle bütünleşeceğiz. Bu proje bunu 
sağlayacak. Bu bölge Türkiye'nin ikinci Marmara 
bölgesi olacaktır" diye konuştu.

102 Kilometre Olacak Hat, Saatte 
200 Kilometre Hıza Uygun Yapılacak
TCDD Genel Müdürü Süleyman Karaman ise "Bu 
projeyle Karaman'ı sadece Konya, Ankara, Eskişe-
hir, Bilecik, Sakarya, İstanbul ile değil Bursa ve Ma-

nisa ile yaklaştırma projesidir. Konya-Karaman 
Hızlı Tren Hattı, 102 kilometre olacak. Mevcut hat-
tın yanına yeni hat yapılacak. Eski hat sökülecek. 
Son demiryolu teknolojisiyle yapılacak. Saatte 200 
kilometre hıza uygun olacak. Hat üzerinde hemze-
min geçit olmayacak" ifadelerini kullandı.



SUDAN YATIRIM BAKANI MUHAMMED MUSA TAWER KONYA TİCARET ODASI’NI ZİYARET 
EDEREK KONYA TİCARET ODASI BAŞKANI SELÇUK ÖZTÜRK İLE GÖRÜŞTÜ. 

SUDAN YATIRIM BAKANI KONYA’DA

MÜSİAD Konya Şubesi’nin davetlisi olarak çeşitli 
temaslarda bulunmak üzere Konya’ya gelen Su-
dan Yatırım ve Ticaret Bakanı Dr. Ali Mohamed 
Musa Tawer, beraberindeki Bakanlık yetkilileriy-
le Konya Ticaret Odası’nı ziyaret ederek Konya 
Ticaret Odası Başkanı Selçuk Öztürk ile görüştü. 
MÜSİAD Konya Şube Başkanı Lütfi Şimşek ve 
Yönetim Kurulu üyelerinin de iştirak ettiği ziya-
rette Konya Ticaret Odası Yönetim Kurulu Başkan 
Yardımcısı Hasan Hüseyin Karapınar, Yönetim 
Kurulu Üyeleri Ramazan Erkuş ve Hasan Yılmaz 
ile Meclis Başkan Yardımcısı Servet Kahveci de 
hazır bulundu. Konya Ticaret Odası Başkanı Sel-
çuk Öztürk, “Dünya ticaret hacminde Müslüman 
ülkelerin ticareti yüzde 18 seviyesindedir. Petrol ve 
doğalgazı çıkarırsak bu oran yüzde 8’e inmektedir. 
İslam ülkelerinin birbirleri ile ticaretini yetersiz 
görmekteyiz. Bunun ardaki iletişim eksikliğinden 
kaynaklandığını düşünüyoruz. İslam ülkeleri ABD 
ve Avrupa yerine kendi aralarında ticaretlerini ar-

tırırlarsa bir çok İslam ülkesi ekonomik sıkıntıla-
rından kurtulacaktır. Müslüman ülkelerin ticaret-
lerini kendi aralarında yapmaları zorunluluktur. 
Ziyaret vesilesi ile Konya ve Sudan arasında gelişe-
cek olan ilişkilerin ticari işbirliğine de yansıyacağı-
na inanıyoruz. Manevi anlamda İslam kardeşliği-
miz olan Sudan ile ekonomik alanda da işbirliğinin 
gelişmesi için Konya Ticaret Odası olarak her türlü 
göreve hazırız” dedi.  
Konya’da olmaktan büyük mutluluk duyduğunu 
ifade eden Bakan Tawer “Türkiye ile Sudan ara-
sında ekonomik olarak ilişkilerimizi daha iyi se-
viyelere getirmek istiyoruz. Türkiye son dönemde 
bölgesinde büyük bir güç oldu. Türkiye’nin bu bü-
yüklüğünden faydalanmak istiyoruz. Türkiye’nin 
gösterdiği ekonomik atılım içerisinde dikkati çeken 
şehirlerden birinin de Konya’nın olduğunu gör-
mekteyiz. Bu açıdan Konya ile ticari ilişkilerimizi 
geliştirmek için Bakanlık olarak her türlü işbir-
liğine hazırız. Konya’yla ticari bağlantılarımızı 

kuvvetlendirmek amacıyla Konya ziyaretimizi ger-
çekleştirdik. Ziyaret vesilesi ile Konya ile ticari işbir-
liğini geliştirecek adımları atmak istiyoruz” dedi.

MÜSİAD’DA “SUDAN YATIRIM VE 
TİCARET ORTAMI KONFERANSI” 
MÜSİAD Konya Şubesi’nin davetlisi olarak 
Konya’da bulunan Sudan Cumhuriyeti Yatırım-
lardan Sorumlu Devlet Bakanı Dr. Ali Mohamed 
Musa Tawer MÜSİAD tarafından düzenlenen 
“Sudan Yatırım ve Ticaret Ortamı” konferansı-
na katıldı. Konferansta konuşan Bakan Tawer, 
Türkiye ekonomisinin her geçen gün daha iyi 
duruma geldiğini işaret ederek son seçimlerden 
dolayı kutladığını ifade etti. Ülkesindeki yatırım 
imkanlarını anlatan Bakan Tawer, Türk yatırımcı-
ları Sudan’a yatırım yapmaya çağırarak, “Sudan’a 
yatırım yapmak isteyen benim vasıtamla yapa-
bilir. Gördüğüm kadarıyla Konya’daki imalatla 
alakalı gerçekten çok büyük bir işçilik var. Bu tür 
yatırımcıları Sudan’da da görmek istiyoruz. Nasıl 
ki Sudanlı rahat ediyorsa yatırımcının da aynı şe-
kilde rahat etmesi adına yatırımcıyı ve Sudanlı’yı 
bir tutuyoruz. Özellikle yatırımcılardan ziraat yö-
nünden Sudan’a getirdikleri ürünlerde vergi alın-
mıyor. Özellikle Konya’yı gördükten sonra Konya 
halkından yatırım bekliyorum. Şu anda Sudan’da 
öyle yerler var ki, halk kendisi devlet ve fabrika ol-
madan gram gram altın çıkarıp, satıyor. Sudan’da 
gerçekten ciddi anlamda imkanlar mevcut” dedi.
Konya Ticaret Odası (KTO) Başkanı Selçuk Öztürk 
ise Türkiye’nin son dönemlerde ekonomik ve siya-
si alan gelişme gösterdiğini belirterek, “Afrika bizim 
için çok daha önemli bir hal aldı ama Afrika ile yap-
tığımız toplam ticaret baktığınız zaman ne yazık ki 
çok az. Toplam 400 milyar dolar dış ticaret hacmi 
olan bir ülkeyiz biz. Tüm Afrika ülkeleriyle de sade-
ce toplam ticaretimizin yüzde 4.5’ini yapıyoruz. Hal-
buki Sudan gerçekten Afrika’ya açılmak için hem 
nüfus potansiyeliyle hem coğrafyasıyla çok önemli 
bir noktada duruyor” ifadelerini kullandı.
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FASLI İŞADAMLARI HEYETİ KONYA TİCARET ODASI’NI ZİYARET ETTİ. RASHİDİYA MİLLETVEKİLİ 
EL ALAOUİ EL MEHDİ, RASHİDİYA TİCARET VE SANAYİ ODASI BAŞKANI ZAİM ABDELAZİZ VE 
BERABERİNDEKİ HEYET KONYA TİCARET ODASI BAŞKANI SELÇUK ÖZTÜRK İLE GÖRÜŞTÜ.

FASLI İŞADAMLARI KTO’YU ZİYARET ETTİ

İslam ülkelerinin birbirleri ile ticaretlerini ge-
liştirmelerinin önemine vurgu yapan Başkan 
Öztürk, “Müslüman ülkeler toplam ticaretleri 
içerisinde sadece yüzde 18’lik kısmını kendi arala-
rında yapmaktadır. Petrol ve doğalgazı çıkarırsak 
bu oran yüzde 9’a inmektedir. İslam ülkelerinin 
birbirleri ile ticaretini yetersiz görmekteyiz. ABD, 

Avrupa Birliği ve Asya-Pasifik bölgesi gelecekte 
dünya ticaretinin yüzde 72’sini kendi aralarında 
yapacak. Bu durumda Müslüman ülkelerin bir-
birleri ile olan ticari ilişkilerini artırmaları bir zo-
runluluktur. İslam ülkeleri olarak gelecekte ya be-
raber güçlü olacağız ya da beraber zayıf olacağız. 
İslam ülkelerinin ihracatında ilk üç ülke arasında 

Müslüman ülke olmadığı müddetçe gelecekte za-
yıf olmaya mahkumuz” dedi. Konya ekonomisi 
hakkında bilgi veren Başkan Öztürk, “Konya son 
on bir yılda Türkiye ortalamasını üzerinde büyü-
me kaydeden bir şehirdir. 2001 yılında 100 milyon 
dolar ihracatı 2014 yılı sonunda 1,5 milyar doların 
üzerine çıkaracağız. Bu on beş misli artış dünya öl-
çeğinde bir başarıdır. Bu potansiyel ile on yıl sonra 
15 milyar dolar ihracat yapan bir şehir olacağız. 
Konya ve Fas arasında işbirliğinin artması için 
Oda olarak üzerimize düşen görevi yerine getir-
mekteyiz. Geçtiğimiz yıllarda Fas ticaret heyetini 
Odamızda misafir ederek Konyalı işadamları ile 
ikili iş görüşmeleri organizasyonu düzenlemiştik. 
Aynı organizasyon kapsamında Fes Ticaret ve Sa-
nayi Odası ile ticari işbirliği anlaşması imzaladık. 
Ayrıca Fas’ın ticari başkenti Kazablanka’da Konya-
lı tarım makine imalatçılarının katıldığı B2B orga-
nizasyonu düzenledik. İki ülke arasında işbirliğini 
artırmak için Rashidiya Ticaret ve Sanayi Odası ile 
her türlü işbirliğine açığız” dedi.

Rashidiya Milletvekili El Alaoui El Mehdi de “Tür-
kiye sağladığı istikrar ve güven ortamı ile İslam 
ülkelerine örnek olmaktadır. Fas olarak Türkiye 
ile ekonomik olarak ilişkilerimizi daha iyi seviye-
lere getirmek istiyoruz. Türkiye programımızda 
Konya’yı da görme fırsatımız oldu. Bu tanışma 
vesilesi ile ileride Konya ile daha fazla işbirliği içe-
risinde olabileceğimizi gördük” dedi. Rashidiya Ti-
caret ve Sanayi Odası Başkanı Zaim Abdelaziz ise 
“Oda olarak Konya Ticaret Odası ile kuracağımız 
işbirliği ortamında hem iki şehir hem de iki ülke 
arasında ticari ilişkilere katkı sağlayacağız. Ziya-
ret vesilesi ile Konya ile ticari işbirliğini geliştirecek 
adımları atmak istiyoruz” dedi.
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KONYA TİCARET ODASI VE İSTANBUL TİCARET 
ODASI BAŞKANLARINDAN VAN TSO'YA ZİYARET

TOBB KONYA KADIN GİRİŞİMCİLER KURULU
ÜYELERİ KAYSERİ’DE “İŞ DÜNYASINDA UMUT 
VEREN KADINLAR” ÇALIŞTAY’INA KATILDI.

Konya Ticaret Odası Başkanı Selçuk Öztürk ve 
İstanbul Ticaret Odası Başkanı İbrahim Çağlar 
Van Ticaret ve Sanayi Odası’nı ziyaret etti. Van 
TSO Yönetim Kurulu Başkanı Necdet Takva 
KTO Başkanı Öztürk’ü ve İTO Başkanı Çağlar ve 
Van’da ve Van TSO’da ağırlamanın mutluluğunu 
yaşadıklarını belirterek “Oda olarak başlatmış 
olduğumuz çok önemli çalışmalar var. Özellikle 

yatırımcıların Van’a ve bölgeye gelmesi için yap-
mış olduğumuz çağrılarımıza iki başkanımızda 
destek vermişlerdir” dedi. Takva, 1 Haziran’da 
Dünyanın en kalabalık Kahvaltı Sofrası için Gu-
inness Rekorlar Kitabına müracaatlarının kabul 
edildiğini belirterek “Bu konuda gerek TOBB Ca-
miası, gerekse odalarımızla işbirliği yapacağız. 
Bu rekor sadece Van’ın değil, Türkiye’nin rekoru 

olacak. Davet edeceğimiz herkesi bu rekorun bir 
parçası yapmak istiyoruz” şeklinde konuştu. 
Konya Ticaret Odası Başkanı Selçuk Öztürk ve 
İstanbul Ticaret Odası Başkanı İbrahim Çağlar, 
Van TSO’da tüm Oda birimlerini ziyaret ederek, 
çalışanlara başarılar dilediler. Öztürk, Van TSO’da 
gerek fiziki, gerekse yönetim açısından çok iyi 
bir çalışma ortamının olduğu belirtti.

TOBB KAYSERİ KADIN GİRİŞİMCİLER KURULU EV SAHİPLİĞİNDE 6-7 MART 2014 TARİHLERİ ARASINDA KAYSERİ’DE DÜZENLENEN TOPLANTIYA 3 
ÜLKE VE 81 İLDEN ÇOK SAYIDA KADIN GİRİŞİMCİ KATILDI. 
Toplantıya TOBB Konya Kadın Girişimciler Kurulunu temsilen Konya KGK Başkanı Hatice Mendi, İcra Komitesi üyesi Aysun Nurullahoğlu ve Konya 
Ticaret Odası Kadın Girişimciler masası adına Nazlı Üstün katıldı. Çalıştay hakkında bilgi veren Konya Kadın Girişimciler Kurulu Başkanı Hatice Men-
di, Çalıştay’da, Türkiye'de ve dünyada kadın girişimciliğinin güncel sorunlarına çözüm arama, iş hayatı ve sosyal hayatta çalışan kadının karşılaştığı 
sorunlar, kadınların istihdama katılımının önündeki engellerin kaldırılması ve kadının dünyasında karar mercilerinde, genel ve yerel siyasette, oda ve 
borsa gibi sivil toplum kuruluşlarında temsil oranlarının artırılmasına yönelik çözüm önerilerinin görüşüldüğünü belirtti.
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İSTİŞARE TOPLANTILARINA 10., 27. VE 21. KOMİTELERLE DEVAM EDİLDİ. 

KONYA TİCARET ODASI’NDA MESLEK KOMİTELERİ 
İSTİŞARE TOPLANTILARI DEVAM EDİYOR

KTO Başkanı Selçuk Öztürk “Ülkemizin kalkın-
ması için; odağında insanın olduğu, herkesi ku-
caklayan ve geleceği de sahiplenmeye çalışan bir 
yaklaşıma ihtiyaç duymaktayız. Oda olarak; böl-
gemizdeki beşeri sermayemizin mutlu ve müreffeh 
yaşamasına imkan sağlayacak hamleleri el birli-
ğiyle gerçekleştirmek işitiyoruz. Bunun için 20 bine 
yakın üyesini kucaklayan, katılımcı bir anlayışla 
yeni bir uygulama başlattık. Düzenlediğimiz isti-
şare toplantıları ile üyelerimizle bir araya gelerek 
hem aramızdaki iletişimi artırıyoruz hem de üye-
lerimizin talep ve önerilerinizi değerlendiriyoruz. 

Ülkemizde son dönemde siyasi gelişmelere bağlı 
olarak ekonomiyi geliştirici politikalar ikinci plana 
itildiğini görmekteyiz. Bir müddet daha siyasi geliş-
melerin ön plana çıktığı bir dönem yaşayacağımızı 
öngörüyoruz. Bu dönemde ekonominin itici bir güç 
olduğunu göstermesi, Türkiye’nin 2023 hedeflerine 
sağlıklı bir şekilde ilerleyebilmesi açısından sektö-
rel sorunların çözümünü içeren istişare toplantı-
larımızın önem kazandığına inanıyoruz. Türkiye 
makroekonomik dengeler açısından bakıldığında 
iyi bir noktada olmasına rağmen, bu dengenin de-
vam edebilmesi ve gelecekteki büyük hedeflerimize 
ulaşabilmek için mikro ekonomik bazda, sektörler 
bazında da reformların yapılması gerekmektedir. 
Sizlerden gelecek görüş ve önerilerin de şehrimiz 
ve ülkemiz ekonomisine katkı sağlayacaktır” dedi.  
10. Meslek Komitesi adına konuşan Komite Baş-
kanı Murat Top da “İstişare toplantımızda yeni 
Nace kodlarıyla birlikte yeni oluşan komitemizde 
yer alan üyelerimizle tanışma fırsatı bulduk. Komi-
temiz birlik içerisinde faaliyetler gerçekleştirmek-
tedir. Yurt dışı ve yurt içi fuarlarla üyelerimizin iş 
hacmini artırıyoruz” dedi. KTO Yönetim Kurulu 
Başkan Yardımcısı Hasan Hüseyin Karapınar ise 
“Odamız komitelerimizin tespit edilen sorunları 

ile ilgili bilgilendirme seminerleri düzenlemektedir. 
Bu faaliyetlerimize daha fazla üyemizin katılımını 
bekliyoruz. Bu toplantı vesilesi ile komite faaliyetle-
rine katılımın artacağına inanıyoruz” dedi.
27. Meslek Komitesi adına konuşan Komite Baş-
kanı Kürşat Göktepe de “İlimizde faaliyet göste-
ren sektör temsilcilerini bir araya getirerek bilgi 
paylaşımını artırmak, sektör sorunlarını masaya 
yatırarak sektörün sağlıklı ve sürdürülebilir bir 
şekilde büyümesine katkı sağlamak için istişare 
toplantımızı düzenledik. Komitemizde daha önce 
üyelerimizin sorunlarını tespit eden çalışmalar 
gerçekleştirdik. Toplantı vesilesi sizlerin yapacağı 
katkılarla sorunlarımıza çözüm oluşturacak giri-
şimlerde bulunacağız” dedi. 21. Meslek Komitesi 
adına konuşan KTO Meclis Üyesi Ahmet Karpu-
zoğlu da “Komitemiz zücaciye, fotoğrafçılık ve hac 
malzemeleri ticaretinden oluşmaktadır. Zücaciye 
sektörümüz Konya’da gelişmiş durumdadır. İç 
Anadolu ve Akdeniz bölgesine dağıtım şehrimiz-
den yapılmaktadır. Hac malzemeleri ticaretinde 
de Konya ve İstanbul Türkiye’nin önde gelen iki 
şehridir. Sektörlerimizin yurt dışına ihracatı sürek-
li artmaktadır. Sektörlerimizin daha iyi seviyelere 
gelmeleri için üyelerimizin sorunlarını tespit ede-
cek çalışmalar yapıyoruz. Toplantı vesilesi sizlerin 
yapacağı katkılarla sorunlarımıza çözüm oluştu-
racak girişimlerde bulunacağız” dedi. 



KONYA TİCARET ODASI 10. MESLEK 
KOMİTESİ İSTİŞARE TOPLANTISI

BAHARAT, KAHVE, KAKAO VE İÇECEKLERİN İMALATI İLE İŞLENMİŞ
KURUYEMİŞ TOPTAN-PERAKENDE TİCARETİ

TOPLANTIDA DİLE GETİRİLEN SORUNLAR VE ÇÖZÜM ÖNERİLERİ
SORUN 1: K BELGELİ ARAÇLARDA SATIŞ SONRASI YAŞANAN SIKINTILAR VE ODALARIN K BELGESİ HİZMETLERİNİ VERMEMESİ 

Açıklama:
K Belgeli bir ticari araç satıldıktan sonra K Belgesinden düşürülmediğinde cezai müeyyide uygulanmaktadır. Diğer yandan 
K Belgesinin eskiden olduğu gibi Odalar tarafından verilmemesi dolayısıyla K Yetki Belgesi ile ilgili işlemleri Ankara’da yaptırmak 
durumunda kalan K Türü Yetki Belge sahipleri maddi olarak ve zaman yönünden zor durumda kalmaktadırlar. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: Noter aracılığı ile satılan ticari araçları Firmalar, K Belgesinden düşürtmek zorundadır. Satmış olduğu aracı 60 gün içerisinde K Belgesinden düşürtmeyen 
firmalara cezai müeyyide uygulanmaktadır. Sebebi ise: Ulaştırma Bakanlığı ile Noterler arasında online bir bağlantı kurulamadığından satılan ticari araç otomatik olarak firmanın K 
Belgesinden düşürülememektedir. Konu ile alakalı olarak Noterler ile Ulaştırma Bakanlığı arasında bir koordinasyon kurulmak sureti ile satılan araçların otomatik olarak, kayıtlı ol-
duğu K Belgesinden düşmesi noktasında Odamız bakanlıklar nezdinde gerekli girişimlerde bulunmuştur. Diğer soru ile ilgili olarak; Türkiye Odalar ve Borsalar Birliği ile Ulaştırma, 
Denizcilik ve Haberleşme Bakanlığı arasında yapılan bir protokolden çerçevesinde daha önce K Yetki Belgeleri Konya Ticaret Odası tarafından veriliyordu. Fakat Anayasa Mahke-
mesi Odaların K Yetki Belgesi vermesi ile alakalı bu yönetmeliği iptal etmiştir. Şu anda Odaların K Yetki Belgesi hizmeti vermeleri mümkün değildir. Ancak yeni çıkan “Torba Yasa” 
da Odaların K Yetki Belgesi hizmeti vermesi ile alakalı yeni bir düzenleme yapılmıştır. Ulaştırma, Denizcilik ve Haberleşme Bakanlığı ile Türkiye Odalar ve Borsalar Birliği arasında 
protokolün imzalanması beklenmektedir. Bu protokol imzalandığında Odamız tekrar K Türü Yetki Belgesi ile alakalı hizmetleri vermeye devam edecektir. 

SORUN 2: İŞ SAĞLIĞI VE GÜVENLİĞİ İLE İLGİLİ SIKINTILAR
Açıklama:
İş Sağlığı ve Güvenliği ile ilgili hizmet veren firmalar arasında ciddi fiyat farklılıkları vardır. Bu durum firmalarımızın sıkıntı yaşamalarına neden olmaktadır.  

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: Öncelikle kanunların yürürlüğe girme tarihi takip edilmelidir. İş Sağlığı ve Güvenliği ile yaşanan problemler hakkında Odamız danışmanlarından elektronik 
ortamda ya da bizzat destek alınabilmektedir.

SORUN 3: YENİ KANUN VE YÖNETMELİKLERİN TAKİP EDİLEMEMESİ 
Açıklama:
Son zamanlarda AB Uyum Yasaları gereği Hükümet tarafından çıkan tüm kanun ve yönetmeliklerdeki uygulamaları yerine getirmeyen 
firmalara ciddi cezai müeyyideler getirilmiş olup; firmalar yeni çıkan kanunları takip etmekte zorlanmaktadır. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: Bu konuda Odamız tarafından bir çalışma başlatılmış olup, üyelerimizi ilgilendiren kanunlar ve yönetmelikler özet ve anlaşılacak şekilde Odamız web say-
fasından yayınlanacaktır. 

SORUN 4: SAĞLIK BAKANLIĞI VE GIDA TARIM VE HAYVANCILIK BAKANLIĞI’NIN ÇIKARACAKLARI YENİ DÜZENLEMELERDE SEKTÖR TEMSİLCİLERİNİN BULUNMAMASI
Açıklama:
Bakanlıkların çıkarmış olduğu bazı düzenlemelerin uygulanması neredeyse imkânsızdır ve dünyanın hiçbir yerinde de uygulanması mümkün görün-
memektedir. Dolayısıyla sektörle alakalı çıkarılacak kanun ve yönetmeliklerde sektör temsilcilerinin görüşlerinin alınması büyük önem taşımaktadır. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: Odamız tarafından Bakanlık komisyonlarındaki temsille alakalı ilgili bakanlıklara gerekli yazılar yazılmıştır. Konuyla alakalı cevap beklenmektedir.

SORUN 5: TOPTAN GIDADA KREDİ KARTINA TAKSİT UYGULAMASININ KALDIRILMASI
Açıklama:
Kredi kartlarında yapılan yeni düzenleme ile toptan ve perakende gıda ticaretinde taksit uygulaması kaldırılmıştır. Mevcut çek yasası da göz önünde bu-
lundurulduğunda toptan dağıtım firmaları çek, senet ve nakit para tahsilatı yapmakta zorlanmaktadır.  Toptan gıda dağıtım firmaları nihai tüketiciye hitap 
etmediğinden, toptan gıda ticaretinde kredi kartına sınırlı (4-5) taksit uygulamasının devam etmesi, sektörün geleceği açısından önem arz etmektedir. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: Odamız tarafından konu ile alakalı bakanlıklar nezdinde gerekli girişimlerde bulunulacaktır. 

SORUN 6: BAZI BANKALARIN GIDA SEKTÖRÜNE TAKSİT YAPMAYA DEVAM ETMESİ  
Açıklama:
1 Şubat 2014 itibariyle gıda sektöründe taksitlendirmenin kalkmasına rağmen, bazı bankalar kredi kartlarına taksit yapmaya devam etmektedir. 
Bu gibi durumlarda cezai müeyyide olup olmadığı ve varsa cezai yaptırımın bankalara mı yoksa mükelleflere mi uygulanacağı sorulmuştur. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: Bu konu ile ilgili ivedilikle araştırma yapılması kararlaştırılmıştır.

SORUN 7: ÇEK SENET KANUNU İLE İLGİLİ SIKINTILAR
Açıklama:
Çek ve senetlerde hapis cezasının kaldırılması, çek ve senetlerin tahsilatını güçleştirmiş, ayrıca çek ve senedin itibarsızlaşmasına neden olmuştur.  

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: Konu ile ilgili Odamız gerekli girişimlerde bulunmuştur. Ancak şu ana kadar olumlu bir sonuç elde edilememiştir. Belli bir limit üzerinde ödenmeyen çek ve 
senetlere caydırıcı müeyyide getirilmesi noktasında Odamız tarafından gerekli çalışmalar devam etmektedir. 

SORUN8: FATURASIZ KURUYEMİŞ SATIŞI SORUNU
Açıklama:
Son zamanlarda şehrimizde kaçak olarak (faturasız) kuruyemiş satışları hız kazanmış olup, faturasız piyasaya sürülen kuruyemişler 
sektörde haksız rekabete neden olmaktadır. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: Faturasız piyasaya sürülen kuruyemişlerin önlenmesi noktasında Odamız, Gelir İdaresi Başkanlığı nezdinde gerekli girişimlerde bulunacaktır. 



KONYA TİCARET ODASI 27. MESLEK 
KOMİTESİ İSTİŞARE TOPLANTISI

BİLGİ, İLETİŞİM, MEDYA, MÜŞAVİRLİK VE DANIŞMANLIK HİZMETLERİ

TOPLANTIDA DİLE GETİRİLEN SORUNLAR VE ÇÖZÜM ÖNERİLERİ

SORUN 1: VİZE SORUNU
Açıklama:
Danışmanlık hizmeti veren firmalar yurt dışındaki organizasyonlarında müşterileri için vize almakta büyük sıkıntı yaşamaktadır. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: 
Yurtdışı organizasyonu yapan firma bir heyet oluşturarak Odamıza başvurursa, Odamız aracılığı ile vize daha kolay alınabilmektedir. Odamız 
tarafından “Referans” yazısı da verilebilmektedir. Ayrıca Odamız yurtdışı organizasyonlarında Dışişleri Bakanlığı ile temasa geçerek sorunları 
daha hızlı ve etkin bir şekilde çözmeye çalışmaktadır. Üyelerimiz Odamızın Dış Ticaret Servisinden vize işlemleri konusunda destek alabilir.

SORUN 2: SİGORTA İŞLEMLERİNİN SİGORTACILAR HARİCİNDE DİĞER KURUMLAR TARAFINDAN DA YAPILMASI  
Açıklama:
Sigorta işlemleri, sigorta acenteleri haricinde oto galerileri ve bankalar tarafından da yapılmaktadır. Bu durum müşterilerin daha oto 
galerisinden ya da bankadan çıkmadan sigorta işleminin yaptırmasına yol açmaktadır.  Özellikle bankaların kredi alımlarında 
zorunlu olarak kendi sigortalarını yapmaları sigorta acenteleri için haksız rekabete neden olmaktadır. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: 
Sigortacılıkla ile ilgili çıkan yönetmelik ile oto galerisi ile sigortacıların aynı kapı numarası altında hizmet vermelerinin önüne geçilmeye 
çalışılmıştır. Benzer bir uygulama bankalar için de olmalıdır. Bu konuda Odamız komite üyelerinin Komitede bir karar almaları halinde bu 
yönde çalışmalar yapılacaktır. 

SORUN 3: HİZMET SEKTÖRÜNDE FAALİYET GÖSTEREN FİRMALARIN DESTEKLERDEN YETERİNCE 
FAYDALANAMAMASI VE BİR SANAYİ ENVANTERİNİN OLMAMASI

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: 
KOSGEB destekleri Bakanlar Kurulu kararı ile belirlenmektedir. Hizmet sektörünün KOSGEB desteklerinden faydalanabilmesi için Odamız 
Türkiye Odalar ve Borsalar Birliği vasıtası ile gerekli girişimlerde bulunmuştur. 
Sanayi envanterinin olmaması sadece şehrimizin değil ülkemizin problemidir. Bu konu için büyük bütçeler gerekmektedir. Odamız konu ile 
ilgili TOBB nezdinde gerekli girişimlerde bulunacaktır.
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KONYA TİCARET ODASI 21. MESLEK
KOMİTESİ İSTİŞARE TOPLANTISI

FOTOĞRAFÇILIK HİZMETLERİ, ZÜCCACİYE, ATTARİYE, HEDİYELİK EŞYA 
İMALAT TOPTAN-PERAKENDE TİCARETİ

TOPLANTIDA DİLE GETİRİLEN SORUNLAR VE ÇÖZÜM ÖNERİLERİ

SORUN 1: VESİKALIK FOTOĞRAF SORUNU
Açıklama:
Son zamanlarda kamu kurum ve kuruluşlarında vatandaşa hizmet vermek amacı ile otomatik vesikalık fotoğraf çekebilen 
makineler konmuştur. Ağırlıklı olarak geçimini vesikalık fotoğraf çekiminden kazanan fotoğrafçılar bu uygulamanın 
haksız rekabete yol açtığını söylemektedir. Özellikle önümüzdeki dönemde Nüfus Müdürlüklerine de bu makinelerden 
konulması planlanmaktadır. Bu durum fotoğrafçılıkla uğraşan işletmeler için ciddi iş kaybına yol açacaktır. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ:
Otomatik vesikalık fotoğraf çekimi yapan kamu kurum ve kuruluşlarıyla (örn. Tapu ve Kadastro Müdürlüğü) ivedilikle görüşülecektir. 
Eğer konu yerel bir uygulama ise ilgili müdürlükler, genel bir uygulama ise ilgili bakanlıklar nezdinde gerekli girişimlerde bulunulacaktır. 

SORUN 2: DOĞAL ÇEKİM SORUNU 
Açıklama:
Herhangi bir denetim ve cezası olmadan park, bahçe ve tarihi mekânlar da düğün, nişan vb. organizasyonlar için kayıt dışı fotoğraf 
çekilmekte ve albüm yapılmaktadır. Vergi, kira, işçi gibi giderleri olmadığından bu kişiler fotoğraf çekimlerini ve albümleri 
fotoğrafçılardan çok daha ucuza verebilmektedir. Bu durum haksız rekabete yol açmaktadır. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: 
Odamız tarafından kayıt dışı doğal çekim yapan kişilerle ilgili 12.11.2013 tarihinde Konya Büyükşehir Belediyesi ile Konya Vergi Dairesine 
yazı yazılmış, ancak net bir sonuç alınamamıştır. Sorunun çözümüne yönelik çalışmalarımız devam etmektedir. 

SORUN 3: ZÜCCACİYE SEKTÖRÜNDEKİ KAYIT DIŞILIK VE SAHTE KAMPANYALAR SORUNU
Açıklama:
Züccaciye sektörde kayıt dışı oranı çok fazladır. Bunun sebebi gerekli caydırıcı cezaların verilmemesidir. Ayrıca “Kapatıyoruz” gibi ifadelerle 
müşteriler aldatılmakta ve müşterilere ucuz ve kalitesiz mallar pazarlanmaktadır. Bu da sektöre çok ciddi zararlar vermektedir.

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: 
Firmalar büyümek istiyorsa mutlaka kayıt altına girmek zorundadır. Bu noktada firmalar öz eleştiri yapmalıdır. 
Ayrıca kayıt dışılığın önlenebilmesi için vergi müfettişleri denetimlerini artırılmalı ve etkinleştirilmelidir.

SORUN 4: ALIŞVERİŞ MERKEZLERİ SORUNU
Açıklama:
Alışveriş merkezlerinin şehir içlerinde hızla çoğalmasıyla küçük esnafı bitirecek duruma gelmesi sektör için ciddi bir sorun oluşturmaktadır.

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: 
Bu konuda Odamız Alışveriş Merkezleri Yasa Tasarısına görüşlerini iletmiştir. Odamızın bu konuda görüşü nettir. 
Şehir merkezinde bulunan mevcut alışveriş merkezlerinin kapatılması veya taşınması söz konusu değildir. Ancak şehir 
merkezindeki mevcut alışveriş merkezlerinin çalışma saatlerinin yeniden düzenlenmesi gerekmektedir. Diğer yandan yeni 
kurulacak büyük alışveriş merkezlerinin ise şehir dışında kurulması gerekmektedir. Böylece küçük esnafın ayakta kalması sağlanabilir. 

SORUN 5: ÇIRAKLIK VE KALFALIK YAPMADAN, HER İSTEYENİN İSTEDİĞİ SEKTÖRDE İŞ YERİ AÇMASI SORUNU
Açıklama:
Girişimcilerin, gerekli eğitimi almadan, bilmediği sektörde faaliyet göstermeleri, belirli bölgede yığılmalara, 
ürün ve hizmet kalitesinin düşmesine ve haksız rekabete neden olmaktadır. 

ÇÖZÜM ÖNERİLERİ: 
Bu noktada Türkiye Odalar ve Borsalar Birliği ile yürüttüğümüz bir çalışma vardır. Talebimiz ruhsatlandırma sürecinin iki ayakta yürütülmesidir. 
Bu ayaklardan ilkini Ticaret Odaları oluşturacaktır. Odalar yeni kurulacak işletmeleri mesleki yeterlilik anlamında denetleyecektir. Böylece 
mesleki yeterliliği olmayan kişiler ilgili sektörde iş yapamayacaktır. Bunun diğer bir boyutu da kuşkusuz mesleki sertifikasyonun getirilmesidir. 
Diğer ayakta ise Belediyeler yer alacaktır. Belediyeler başvuruları işletmenin faaliyet göstereceği yere ve sektöre göre inceleyecektir. Bir bölgede aynı 
işi yapan işletme sayısının belirlenmesi ve buna bir sınırlama getirilmesi önemlidir. Böylece mevcut işletmelerin Pazar payları küçülmeyecektir. 
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ORGANİZE SANAYİ BÖLGELERİ
Organize Sanayi Bölgeleri içinde faaliyet gösteren 
yatırımcılar, Türkiye'de mevcut teşvik uygulamalarına 
(genel yatırım teşvikleri, büyük ölçekli yatırım teşvikleri, 
bölgesel ve sektörel teşvikler, istihdama yönelik teşvik-
ler, Ar-Ge faaliyetlerine yönelik destekler vb.) ek olarak, 
aşağıdaki avantajlardan da faydalanmaktadırlar:

• Arazi alımlarında KDV muafiyeti,
• Tesis inşasının tamamlanmasından itibaren geçerli 
olmak üzere beş yıl boyunca emlak vergisi muafiyeti,
• Düşük su, doğalgaz ve iletişim giderleri,
• Parsellerin bölümü/birleştirilmesi işlemlerinde 
vergi muafiyeti (toplam maliyetin yaklaşık % 
0,54'üne tekabül eder),
• Tesis inşası ve işletiminde yerel yönetimler 
vergisi muafiyeti,
• OSB'nin belediye hizmetlerinden yararlanmıyor 
olması durumunda katı atık vergisi muafiyeti

2014 YILI YATIRIM PROGRAMI
2014 Yılı “Yatırım Programı”, Resmi Gazete 
’de yayınlanmıştır. 2014 Yatırım Programı, 10. 
Kalkınma Planı, 2014 Orta Vadeli Program ve 
2014 Yılı programında yer alan hedefler doğ-
rultusunda hazırlanmıştır.
Yatırım Programında toplam kamu yatırım-
ları 439 milyar lira olarak belirlenirken, 2 bin 
753 adet proje Yatırım Programı kapsamında 
yer almaktadır. 12.9 milyar liralık yatırım büt-
çesiyle Ulaştırma, Denizcilik ve Haberleşme 
Bakanlığı ilk sırada yer almaktadır.
2023 hedefleri doğrultusunda, Türkiye’nin 
stratejik hamleleri arasında yer alan ulaşım 
konusunda, özellikle demir yolu ulaşımına 
ayrılan 5.8 milyar liralık kamu yatırımları dik-
kat çekmektedir. Karayolu yatırımları için ise 
3 milyar 53 milyon lira tahsis edilmiştir. 

Kent içi ulaşım yatırım tutarı 1.6 milyar ola-
rak belirlenirken, havayolu ulaştırması için 
ise 633 milyon lira tahsis edilmiştir.
Kamu İktisat Teşebbüsleri (KİT’ler) 2014 
yılında, 9 milyar 430 milyon 300 bin liralık 
yatırım gerçekleştirecektir. En fazla yatırım 
gerçekleştirecek olan KİT, 4 milyar lira ile 
TCDD olacaktır. TCDD’nin ardından en fazla 
yatırım yapacak olan KİT’ler 1 milyar 400 
milyon lira ile Türkiye Petrolleri Anonim Or-
taklığı (TPAO) ve 1 milyar 100 milyon lira ile 
Türkiye Elektrik İletim A.Ş (TEİAŞ) olacaktır. 
2014 yılında Türkiye Elektrik Üretim AŞ Ge-
nel Müdürlüğü 625 milyon lira, BOTAŞ Ge-
nel Müdürlüğü 500 milyon lira, Devlet Hava 
Meydanları İşletmesi (DHMİ) Genel Müdür-
lüğü 458 milyon lira, Eti Maden İşletmeleri 
Genel Müdürlüğü 325 milyon lira tutarında 

yatırım yapacaktır. Tarım İşletmeleri Genel 
Müdürlüğü bu yıl 290 milyon liralık, Maki-
ne ve Kimya Endüstrisi Kurumu (MKE) 219 
milyon lira, Türkiye Kömür İşletmeleri Genel 
Müdürlüğü 127 milyon 500 bin lira, Toprak 
Mahsulleri Ofisi Genel Müdürlüğü de 110 
milyon liralık yatırım gerçekleştirecektir.

2014 yılında özel sektör tarafından, Gayri Safi 
Yurtiçi Hasıla’nın (GSYH) yüzde 15,6’sı ora-
nında, yani 268,7 milyar liralık sabit serma-
ye yatırımı yapılacağı tahmin edilmektedir. 
2014 özel sektör yatırımları, 2013 yılına göre 
nominal olarak yüzde 12’lik, reel olarak ise 
yüzde 5,7’lik artışa karşılık gelmektedir. Özel 
sektör yatırımlarının yüzde 41,2’sinin imalat 
sektöründen, yüzde 18,5’inin ise ulaştırma 
sektöründen karşılanacağı beklenmektedir.

Mehmet ÖZÇELİK / KTO Etüd-Araştırma Servisi 
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Kamu yatırım harcamalarında etkinlik konusunda sorun yaşayan Türkiye, özellikle son yıllarda bu sorunun üstesinden gelmiş gözükmekte-
dir. 2001 yılında 9,4 yıl olan toplam proje stokunun ortalama tamamlanma süresinin, yıllar itibariyle önemli azalışlar gösterdiği görülmektedir. 
2013 yılında proje tamamlanma süresi 3,4 yıla kadar düşürülmüştür. Bu oranın 2014 yılında, bazı projelerin tamamlanarak yatırım programın-
dan çıkarılması ve yatırım programına yeni projelerin dahil edilmesiyle, başlangıç ödenekleri itibariyle 4,4 yıl olması, ancak temin edilecek 
ilave kaynaklarla 2013 yılında olduğu gibi 3,4 yıla kadar indirilmesi tahmin edilmektedir.

SEKTÖREL OLARAK KONYA’DA 2014 YILI KAMU YATIRIMLARI
TARIM-SULAMA-BİTKİSEL ÜRETİM

Devlet Su İşleri Genel Müdürlüğü tarafından Konya ilinde 168 milyon liralık, tarım ve sulama projelerinin yü-
rütülecek olması dikkat çekmektedir. KOP İdaresi Başkanlığı ve Gıda, Tarım ve Hayvancılık Bakanlığı tarafın-
dan yürütülecek olan muhtelif projelerden ise 139 milyon 700 bin liralık kamu yatırımı gerçekleştirilecektir.

KONYA’NIN 2014 YILI YATIRIM PROGRAMINDAKİ YERİ 
Konya, 2013 yılında 623 milyon 754 bin lira kamu yatırımı almıştır. Bu yatırım tutarı ile Konya, 
2013 yılında gerçekleşen kamu yatırımlarında ilk 10 il arasında 8. Sırada yer almıştır. 2014 yılında 
ise Konya, 519 milyon 721 bin liralık kamu yatırımlarından yararlanacaktır. Konya ili dışında olan 
ama Konya’yı da ilgilendiren muhtelif projelerden dolayı da 577 milyon 800 bin liralık kamu 
yatırımlarından faydalanacaktır. Böylece muhtelif projeler dahil edilmediğinde Konya ilinin 
alacağı kamu yatırımlarında %16.6’lık bir azalma görülmektedir. Ancak muhtelif projeler dahil 
edildiğinde Konya’ya yapılacak kamu yatırımlarının 2013 yılına göre artacağı görülmektedir. Bu 
yıl bütçeden KOP İdaresi Başkanlığına 84 milyon 200 bin liralık kaynak ayrılırken, bunun 76 mil-
yon 700 bin lirası tarım ve 7 milyon 500 bin lirası ise diğer kamu hizmetlerine ayrılmıştır.

2014 KİT YATIRIMLARININ SEKTÖREL DAĞILIMI

Diğer Kamu Hizmetleri
KURULUŞLAR TARIM MADENCİLİK İMALAT ENERJİ ULAŞTIRMA TURİZM KONUT EĞİTİM SAĞLIK İKTİSADİ SOSYAL TOPLAM

BOTAŞ 500.000  

Devlet Malzeme Ofisi 30.000  

Devlet Hava Meydanları İdaresi 456.000 2.600  

Elektrik Üretim A.Ş 140.000 485.000  

Et ve Süt Kurumu Gn. Md. 31.000  

ETİ Maden İşletmeleri Gn. Md. 55.000 270.000  

Kıyı Emniyeti Gn. Md. 66.000  

Makine Kimya Enstitüsü 214.500 4.500  

Türkiye Taş Kömürü Kurumu Gn. Md. 64.000  

Tarım İşletmeleri Gn. Md. 290.000  

TCDD 32.000 3.968.000  

Türkiye Elektromekanik Sanayi Gn. Md. 5.500  

Türkiye Elektrik Ticaret ve Taahhüt A.Ş 2.200  

Türkiye Elektrik İletim A.Ş 1.100.000  

Türkiye Kömür İşletmeleri Gn. Md. 115.000 12.500  

Toprak Mahsulleri Ofisi Gn. Md. 91.000 19.000  

Türkiye Petrolleri Anonim Ortaklığı Gn. Md. 1.400.000  

Türkiye Demiryolu Makineleri Sanayi A.Ş 5.300  

Türkiye Lokomotif ve Motor Sanayii A.Ş 8.700  

Türkiye Vagon Sanayi A.Ş 7.500  

Çay İşletmeleri Gn. Md. 55.000  

TOPLAM 381.000 1.774.000 678.500 1.587.200 4.990.000 2.600     17.000 9.430.300

SIRA İL ADI YATIRIM TUTARI (BİN TL)
1 Ankara 3.664.716

2 İstanbul 2.246.210

3 Mardin 1.458.881

4 İzmir 1.209.754

5 Diyarbakır 914.826

6 Şanlıurfa 789.586

7 Hatay 633.627

8 Konya 623.754

9 Antalya 615.317

10 Mersin 511.121

PROJE SAHİBİ:
DEVLET SU İŞLERİ

GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

Konya-Çumra II. Merhale

1974 Yılı’nda programa giren 
ve bu yıl bitirilmesi planla-
nan Konya-Çumra 2. Merha-
le Projesi için, devlet bu yıl 6 
milyon lira harcayacaktır.

PROJE SAHİBİ:
DEVLET SU İŞLERİ

GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

Konya-Çumra 2-B Merhale

Sulama konusunda olduk-
ça önem arz eden bu proje 
2018 yılında tamamlanacak 
olup, bu yıl ayrılan ödenek 
ise 16 milyon liradır.

PROJE SAHİBİ:
DEVLET SU İŞLERİ

GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

Konya İvriz Sağ ve Sol Sahil 
Sulaması Rehabilitasyonu

Konya İvriz sağ ve sol sahil su-
lama rehabilitasyonu için bu 
yıl 1 milyon lira ayrılmıştır. Proje 
2018 yılında tamamlanacaktır.

PROJE SAHİBİ:
DEVLET SU İŞLERİ

GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

Konya-Çumra III. Merhale

2020 yılında tamamlanması 
planlanan proje için bu yıl 
ayrılan ödenek 145 milyon 
liradır. Proje kapsamında 
Bozkır Barajı inşası, Avşar 
Barajı ve Avşar-Bağbaşı Ka-
nalı, Hotamış Depolaması, 
Apa-Hotamış İletim Kanalı 
ve Tesisleri yer almaktadır. 
Proje 2010 yılında yatırım 
programına alınmıştır.



28 Dosya

PROJE SAHİBİ:
KOP BÖLGE İDARESİ BAŞKANLIĞI

PROJE SAHİBİ:
TCDD GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

PROJE SAHİBİ:
TÜRKİYE ELEKTRİK İLETİM A.Ş

PROJE SAHİBİ:
TÜRKİYE ELEKTRİK İLETİM A.Ş

PROJE SAHİBİ:
DEVLET SU İŞLERİ GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

PROJE SAHİBİ:
TÜRKİYE ELEKTRİK İLETİM A.Ş

PROJE SAHİBİ:
TCDD GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

PROJE SAHİBİ:
TCDD GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

PROJE SAHİBİ:
ULAŞTIRMA BAKANLIĞI-DEVLET HAVA MEYDANLARI

PROJE SAHİBİ:
TÜRKİYE ELEKTRİK İLETİM A.Ş

PROJE SAHİBİ:
TÜRK STANDARTLARI ENSTİTÜSÜ

PROJE SAHİBİ:
GIDA, TARIM VE HAYVANCILIK BAKANLIĞI

PROJE SAHİBİ:
GIDA, TARIM VE HAYVANCILIK BAKANLIĞI

PROJE SAHİBİ:
ELEKTRİK ÜRETİM A.Ş GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

Küçük Ölçekli Sulama İşleri Programı

Lojistik Merkez Kurulması

Akkuyu Ngs-Seydişehir Eih
(Toprak Teli Fiber Optikli) 

Akkuyu Ngs-Konya 4 Eih
(Toprak Teli Fiber Optikli) 

Bağbaşı Barajı, Mavi Tünel ve HES

Erenköy GIS

Konya Yüksek Hızlı Tren Garı

Konya-Karaman 2.Hat Tren Projesi

Konya Havaalanı Terminal Binası Yapımı

Konya Kuzey 380 TM

TSE Hizmet Binası Yenileme

Arazi toplulaştırma ve Tarla İçi
Geliştirme Hizmetleri (TİGH)

KOP Bölgesi Tarımsal Araştırmalar Projesi

Karapınar-Konya Kömür Sahası 
Jeoteknik Çalışması

KOP Bölge İdaresi Başkanlığı tarafından 
Konya, Karaman, Niğde ve Aksaray ille-
rinde muhtelif olarak, küçük ölçekli sula-
ma projeleri için 74 milyon 200 bin liralık 
kamu yatırımı gerçekleştirilecektir. 

Balıkesir-Gökköy, Bilecik-Bozöyük, Bit-
lis-Tatvan, Erzurum-Palandöken, Eski-
şehir-Hasanbey, Mersin-Yenice, İstan-
bul-Halkalı, İstanbul-Yeşilbayır, Kars, 
Kayseri-Boğazköprü, Kocaeli-Köseköy, 
Konya-Kayacık, Kahramanmaraş-Tür-
koğlu, Mardin, Samsun-Gelemen, Sivas 
ve Uşak’a kurulması planlanan lojistik 
merkezlerin toplam proje tutarı 550 
milyon 992 bin liradır. Demiryolu alt 
ve üst yapı, hat eklemesi, inşaat işleri, 
makine-teçhizat temini ile demirbaş 
alımını içeren projenin 2016’da ta-
mamlanması hedeflenmektedir. Bu yıl 
belirtilen yerler için toplam 70 milyon 
lira ödenek ayrılmıştır.

Konya ve Mersin’i kapsayan projenin top-
lam bedeli 63 milyon lira. Projenin 2017’de 
tamamlanması hedefleniyor. Bu yıl ayrı-
lan ödenek 100 bin lira.

Bu proje için ayrılan tutar da 100 bin liradır.

Devlet Su İşleri Gn. Md. Tarafından yürütü-
len projeye 2005 yılında başlanmış olup 
bu yıl tamamlanacaktır. Proje için ayrılan 
ödenek 3 milyon liradır.

2016 yılında tamamlanması planlanan 
proje için 2.000 bin lira ayrılmıştır. 2013 
yılında da ödenek sıkıntısı çeken projenin 
tamamlanması zor gözükmektedir.

Kamulaştırma bedelleri ile ilgili olarak 
hak sahipleri tarafından büyük mem-
nuniyetsizliklere konu olan proje gar 
binası yapımı, geri saha demiryolu 
bağlantısı ve düzenlemesi ile demir-
baş ve teçhizat teminini kapsamaktadır. 
15 milyon lira ödenek ayrılan projenin 
gelecek yıl tamamlanması hedeflen-
mektedir. Projenin toplam bedeli ise 24 
milyon 855 bin liradır.

Toplam 102 kilometrelik hattın pro-
je bedeli 603 milyon lira olup, bu yıl 
için ayrılan ödenek 56 milyon liradır. 
2016’da tamamlanması planlanan ve 
geçtiğimiz günlerde ihale edilen proje 
2. Hat, elektrifikasyon, sinyalizasyon, 
telekom tesisi yapımı ve altyapı iyileş-
tirmesini içermektedir.

Yapımına 2011 yılında başlanan Konya 
Havaalanı projesinin toplam maliyeti 
yaklaşık 50 milyon liradır. Bu yıl sonun-
da tamamlanması tahmin edilen proje 
için, 2014 yılında 12 milyon 860 bin lira 
ödenek ayrılmıştır.

Bu yıl yatırım kapsamına alınıp, gelecek yıl 
tamamlanması beklenen projenin toplam 
bedeli 32 milyon lira olmakla beraber, bu 
yıl 3 milyon 200 bin lira ödenek ayrılmıştır.

TSE, hizmet binasını yenileme çalışmaları 
kapsamında 500 bin lira ödenek ayrılmış-
tır. Bina yenileme işleri makine teçhizat ve 
inşaat işlerini kapsamaktadır. 2015 yılında 
tamamlanacaktır.

Yine Konya, Karaman, Niğde ve Aksaray 
illerinde Gıda, Tarım ve Hayvancılık Ba-
kanlığı tarafından Arazi toplulaştırma 
ve Tarla İçi Geliştirme Hizmetleri (TİGH) 
kapsamında 63 milyon liralık kamu ya-
tırımı gerçekleşecektir.

Bu yıl başlanıp 2016’da bitirilmesi planla-
nan toplam 8 milyon 425 bin liralık proje 
için, 2 milyon 500 lira ödenek ayrılmıştır.

Konya’nın Karapınar ilçesinde bulunan 
kömür sahasında yürütülecek olan son-
daj ve etüt çalışmalarının toplam bedeli 
15 milyon lira olup, 2014 yılında Elektrik 
Üretim A.Ş tarafından 10 milyon liralık ya-
tırım gerçekleşecektir. Projenin 2015 yılın-
da tamamlanması planlanmaktadır.

MUHTELİF PROJELER

MUHTELİF PROJELER

MUHTELİF PROJELER

ENERJİ

STANDARDİZASYON VE KALİTE

MADENCİLİK
Bu yıl içerisinde başlanıp, önümüzdeki 

sene tamamlanacak olan Karapınar 
kömür sahası projesi ilk kez yatırım 

programında yer almıştır. 

ULAŞTIRMA 
Konya, demiryolu ulaştırma sektörü 

içerisinde bu dönem de kamu 
yatırımlarından faydalanma noktasında 

öneme sahip illerden bir tanesidir. Konya, 
muhtelif projelerle birlikte 2014 yılında 
366 milyon liralık TCDD projelerinden 
faydalanacak olup, içerisinde Konya-

Kayacık lojistik merkezi, Konya-Karaman 
arasında 102 km’lik 2.hat çalışmaları, 15 
milyon liralık yatırım tutarı değerinde 
Yüksek Hızlı Tren gar binası yapımı ve 

çeşitli projeler yer almaktadır. Havayolu 
Ulaştırması için ise, 2014 yılında Konya’ya 
13 milyon 960 bin lira ödenek ayrılmıştır.
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PROJE SAHİBİ:
TCDD GENEL MÜDÜRLÜĞÜ

Yeni Demiryolu ve İkinci Hat Yapımları, Altyapı 
Rehabilitasyonu, Elektrifikasyon, Sinyalizasyon 

ve Telekomünikasyon Tesisleri Yapımı

Mortaş Bağlantısı

Kulu Ayrımı-Cihanbeyli

Konya-Cihanbeyli

Konya-Ereğli

Konya – Aksaray İl Sınırı

Konya-Seydişehir

Konya-Beyşehir

Konya-Karaman Ayrımı-Belören-Hadim

Konya-Akşehir

2012 yılında başlayıp, 2017 yılında bit-
mesi hedeflenen proje Osmaniye, Ka-
raman, Tekirdağ, Sakarya, Niğde, Mani-
sa, Konya, İzmir, Mersin ve Adana illerini 
kapsamaktadır. Toplam proje tutarı 4 
milyar 500 milyon lira olup bu yıl proje 
için 225 milyon lira ödenek ayrılmıştır.

Seydişehir 13. Bölge Hududu Mortaş Bağlan-
tısı için ayrılan ödenek 500 bin liradır. 1973’te 
programa giren projenin bitirilme hedefi ise 
2017’dir. Toplam 48 km’den oluşmaktadır.

Bu yıl için 500 bin lira ayrılan projenin 
tamamlanma hedefi 2017’dir. Toplam 94 
km’den oluşmaktadır.

Bu proje için ayrılan ödenek de 500 bin 
lira olup, toplam 63 km’den oluşmaktadır.

Toplam 142 km’den oluşan kara yolu için 
10 milyon lira bütçe ayrılmıştır.

1 milyon 500 bin lira bütçesi bulunan pro-
jenin 2017’de bitirilmesi planlanmaktadır.

93 kilometrelik bölünmüş yolun 2017’de 
tamamlanması planlanmaktadır. Proje-
nin ödeneği 1 milyon 500 bin liradır.

2017’de tamamlanması hedeflenen kara 
yolunun, toplam bütçesi 500 bin liradır. 93 
km’den oluşmaktadır.

33 km’den oluşan Akşehir - Yalvaç - Şarki-
karağaç Ayrımı, 100 km’den oluşan Bozkır - 
Hadim - Adiller yolu, toplam 137 km bölün-
müş yoldan oluşan Konya-Karaman yolu, 
168 km’den oluşan Polatlı - Yunak - Akşehir 
yolu 2014 yılı kamu yatırımları arasında yer 
almaktadır. Toplam 380 km’den oluşan Af-
yon - Konya - Ereğli - Ulukışla yolu için 30 
milyon 500 bin lira bütçe ayrılmıştır.

Toplam 71 km uzunluğa sahip kara yolu için 
300 bin lira ödenek ayrılmıştır. 1992 yılında 
başlanılan projenin bitiş tarihi 2015’dir.

123 kilometreden oluşan yolun 2017’de ta-
mamlanması hedeflenmektedir. 2014 yılı 
için 10 milyon lira bütçe ayrılmıştır.

MUHTELİF PROJELER

ULAŞTIRMA-KARA YOLU ULAŞTIRMASI
Karayolu ulaştırma sektörü kapsamında 

ise muhtelif projelerle birlikte Konya, 
103 milyon 800 bin lira değerinde kamu 

yatırımından faydalanacaktır. Proje sahibi 
Kara Yolları Genel Müdürlüğü’dür.

EĞİTİM-ÖĞRETİM
Eğitim ve öğretim hizmetleri kapsamında, 
Necmeddin Erbakan Üniversitesi ve Selçuk 
Üniversitesi’ne aktarılacak olan kamu fonu 

ise 56 milyon 496 bin liradır. Bu fon 
kapsamında üniversitelerde yeni derslik 

yapımı, kampüs altyapısı yapımı ve 
muhtelif işler yer almaktadır.

SAĞLIK
Sağlık sektörü kapsamında, Necmeddin 
Erbakan Üniversitesi hastane inşaatı için 

devlet 18 milyon liralık yatırım 
gerçekleştirecek olup, Sağlık Bakanlığı 

2014 yılında Ereğli Devlet Hastanesi yatak 
kapasitesini 200 kişi artırmak için 3 milyon 

500 bin lira tutarında proje yürütecektir. 
Ereğli Devlet Hastanesi projesinin 

tamamlanma süresi ise 2016 olarak 
gözükmektedir. Sağlık sektöründe toplamda 

Konya, 37 milyon 500 bin lira tutarında 
kamu yatırımından faydalanacaktır.

ADALET
Adalet hizmetleri kapsamında Konya Ceza 

İnfaz Kurumu’nun 2017’de bitirilmesi 
planlanan Etüd-Proje-İnşaat projesi için 

45 milyon liralık ödenek ayrılmıştır. Projenin 
toplam bedeli 300 milyon liradır.

KANALİZASYON
Akşehir İçme suyu ve Kanalizasyon Projesi

Avrupa Birliği hibe programı kapsamında 
yürütülen proje için 46 milyon 100 bin lira 

harcanacaktır. Projenin 2015 yılında 
tamamlanması planlanmaktadır.

Seydişehir İçme suyu ve Kanalizasyon Projesi
Avrupa Birliği tarafından finanse edilen proje 
için, bu yıl 12 milyon 500 bin lira ayrılmıştır.



30 Dosya

YATIRIM ADI, KURUM/KURULUŞ ADI YER (İL, İLÇE) KARAKTERİSTİK 2014 YATIRIM (Bin TL)
1. SEKTÖR: TARIM-SULAMA 168.000

PROJE SAHİBİ: DEVLET SU İŞLERİ GN.MD

Konya Çumra II. Merhale (KOP) Konya Sulama: 5084 ha
Yenileme: 25960 ha 6.000

Konya-Çumra 2-B Merhale (KOP) Konya 16.000
Konya Çumra III. Merhale (KOP) Konya 145.000
          Bozkır Barajı Konya 25.000
          Avşar Barajı ve Avşar-Bağbaşı Derivasyon Kanalı Konya 60.000
          Hotamış Depolaması, Apa-Hotamış İletim Kanalı ve Tesisleri Konya 60.000
Konya İvriz Sağ ve Sol Sahil Sulaması Rehabilitasyonu (KOP) Konya 1.000

2. SEKTÖR: TARIM-SULAMA- BİTKİSEL ÜRETİM 74.200
PROJE SAHİBİ: KOP BÖLGE KALKINMA İDARESİ BŞK. 
Küçük Ölçekli Sulama İşleri Programı (KOP) [4] Karaman, Aksaray, Niğde,Konya Muhtelif 74.200

3. SEKTÖR: TARIM - BİTKİSEL ÜRETİM 65.500
PROJE SAHİBİ: GIDA, TARIM ve HAYVANCILIK BAKANLIĞI 63.000
KOP İlleri Arazi Top. Ve TİGH Projesi Karaman, Aksaray, Niğde,Konya 756.752 ha AT ve TİGH, 15.000 ha drenaj 63.000
PROJE SAHİBİ: GIDA, TARIM ve HAYVANCILIK BAKANLIĞI-KOP İD. 2.500

KOP Bölgesi Tarımsal Araştırmalar Projesi Karaman, Aksaray, Niğde
Konya

Proje Yürütme Gideri, Yazılım -
Donanım Makine-Teçhizat 2.500

5. SEKTÖR: MADENCİLİK 10.000
PROJE SAHİBİ: ELEKTRİK ÜRETİM A.Ş. GN. MD. 
Karapınar-Konya Kömür Sahası Jeo teknik Çalışması Konya-Karapınar Sondaj, Jeoteknik Etüd 10.000

6. SEKTÖR: İMALAT - DEMİRYOLU TAŞIT SANAYİİ - STANDARDİZASYON VE KALİTE 500
PROJE SAHİBİ: TÜRK STANDARTLARI ENSTİTÜSÜ
Konya Hizmet Binası Yenileme Konya İnşaat, Makine Teçhizat 500

7. SEKTÖR: ENERJİ 6.402
PROJE SAHİBİ: DEVLET SU İŞLERİ GN.MD 3.000
Bağbaşı Barajı, Mavi Tüneli ve HES (KOP) [1] Konya Kurulu Güç: 25 MW, Ort. Üretim: 83 GWh 3.000
PROJE SAHİBİ: TEİAŞ 3.000
Erenköy GIS (KOP) [7] Konya 2.Trafo Fider 2
Konya Kuzey 380 TM (KOP) Konya 2.Trafo Fideri 3.200
Akkuyu NGS-Seydişehir EİH (Toprak Teli Fiber Optikli) (KOP) Konya, Mersin 100
Akkuyu NGS-Konya 4 EİH (Toprak Teli Fiber Optikli) (KOP) Konya, Mersin 100

8. SEKTÖR: ULAŞTIRMA-DEMİRYOLU ULAŞTIRMASI 366.000
PROJE SAHİBİ:  TCDD. GENEL MD. 3.000

Konya-Kayacık Lojistik Merkez Kurulması
Balıkesir-Gökköy, Bilecik-

Bozöyük, Bitlis-Tatvan, Kocaeli-
Köseköy, Konya-Kayacık

70.000

Yeni Demiryolu ve İkinci Hat Yapımları, Altyapı Rehabilitasyonu, 
Elektrifikasyon, Sinyalizasyon ve Telekomünikasyon Tesisleri Yapımı

Osmaniye, Karaman, Tekirdağ, 
Sakarya, Niğde, Manisa, Konya, 

İzmir, Mersin, Adana

Altyapı ve Üstyapı İşleri,
Etüd-Proje,Elektrifikasyon,

Sinyalizasyon
225.000

Konya-Karaman 2. Hat, Elektrifikasyon, Sinyalizasyon, Telekom Tesisi
Yapımı ve Altyapı İyileştirmesi Karaman, Konya 102 Km 56.000

Konya Yüksek Hızlı Tren Garı Konya
Gar Binası Yapımı, Geri Saha 

Demiryolu Bağlantısı ve Düzenlemesi, 
Demirbaş ve Teçhizat Tamini

15.000

9. SEKTÖR: ULAŞTIRMA-HAVAYOLU ULAŞTIRMASI 13.960
PROJE SAHİBİ: ULAŞTIRMA, DENİZCİLİK VE HABERLEŞME BAKANLIĞI – DEVLET HAVA MEYDANLARI 12.860
Konya Havaalanı Terminal Binası Yapımı (KOP) Konya İnş.Elek.Elektr 12.860
PROJE SAHİBİ: DHMİ GN.MD. 1.100
Konya Havalimanı II. Apron Bağlantı Taksiyolu, 
Apron Bariyer Binası ve Acil Çıkış Yolları Yapımı Konya İnş.,Elek.,Elektr Mek 1.100

10. SEKTÖR: ULAŞTIRMA-KARA YOLU ULAŞTIRMASI 103.800
PROJE SAHİBİ: KARAYOLLARI GENEL MÜDÜRLÜĞÜ
Akşehir-(Yalvaç-Şarkikarağaç)Ayrımı Konya, Isparta 1A 33 Km. 500
Bozkır-Hadim-Adiller (KOP) Karaman, Konya 2A 100 Km. 500
Seydişehir-13.Bl.Hd. (Mortaş Bağlantısı) (KOP) Konya BY 48 Km. 500
Kulu Ayr.-Cihanbeyli Konya BY 94 Km. 500
Konya-Cihanbeyli Konya BY 63 Km. 500
(Konya-Karaman)Ayr.-Belören-Hadim (KOP) Konya 2A 71 Km. 300
Konya-Karaman-5 Bl. Hd. (KOP) Konya, Karaman Toplam 137 km; BY (2x3)7 Km 10.000
Afyon-Konya-Ereğli-Ulukışla Ayr Muhtelif BY 380 Km. 30.500
Akşehir-Afyon (KOP) Konya, Afyonkarahisar BY 80 Km. 10.000
Konya-Akşehir (KOP) Konya BY 123 Km. 10.000
Konya-Ereğli (KOP) Konya Toplam 142 km; BY (2x3) 12 Km 10.000
Ereğli Ayr.-Ulukışla Ayr. (KOP) Konya Toplam 32 km; BY32, BSK 32 Km 500
Polatlı-Yunak-Akşehir Konya, Ankara 1A 168 Km 500
Konya-Aksaray (KOP) Aksaray, Konya BY 136 Km. 9.500
Konya-Aksaray İl Sınırı Konya BY 72 Km 8.000
Konya-Seydişehir (KOP) Konya BY 93 Km 1.500
Konya-Beyşehir (KOP) Konya BY 93 Km 500
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YATIRIM ADI, KURUM/KURULUŞ ADI YER (İL, İLÇE) KARAKTERİSTİK 2014 YATIRIM (Bin TL)
11. SEKTÖR: EĞİTİM-ÖĞRETİM 56.496

PROJE SAHİBİ: NECMEDDİN ERBAKAN ÜNİVERSİTESİ 27.498
Etüd Proje İşlemleri Toplamı Konya 100
Devam Eden Projeler Toplamı Konya 27.398
          Derslik ve Merkezi Birimler Konya 15.500
          Kampüs Altyapısı Konya 4.000
          Muhtelif İşler Konya 7.898
PROJE SAHİBİ: SELÇUK ÜNİVERSİTESİ 28.998
Etüd Proje İşlemleri Toplamı Konya 100
Devam Eden Projeler Toplamı Konya 24.445
          Kampüs Altyapısı Konya 3.000
          Derslik ve Merkezi Birimler Konya 18.445
          Kültür Merkezi+Müze Konya 3.000
Yeni Projeler Toplamı Konya  4.453

12. SEKTÖR: EĞİTİM-BEDEN EĞİTİMİ ve SPOR 200
PROJE SAHİBİ: SELÇUK ÜNİVERSİTESİ
Açık ve Kapalı Spor Tesisleri(KOP) Konya Bakım, Onarım 200

13. SEKTÖR: SAĞLIK 37.500
PROJE SAHİBİ: NECMEDDİN ERBAKAN ÜNİVERSİTESİ 19.000
Hastane İnşaatı Konya (600 Yt.,96.500 m2) 18.000
Muhtelif İşler Konya 1.000
PROJE SAHİBİ: SAĞLIK BAKANLIĞI 5.500
Numune Hastanesi Konya-Merkez Yeni Bl.Yap.500 Yt.(122.875 m2 2.000
Devlet Hastanesi Konya-Ereğli 200 Yt. (32.105 m2) 3.500
PROJE SAHİBİ: SAĞLIK BAKANLIĞI-SELÇUK ÜNİVERSİTESİ 13.000
          Muhtelif İşler Konya 9.000
          Döner Sermaye Konya  4.000

14. SEKTÖR: DKH-İKTİSADİ - GENEL İDARE 7.500
PROJE SAHİBİ: KOP BÖLGE KALKINMA İDARESİ BŞK. 
Etüd Proje İşlemleri Toplamı Muhtelif 5.011
Yeni Projeler Toplamı Muhtelif  2.489

15. SEKTÖR: DKH-İKTİSADİ - ADALET HİZMETLERİ 45.000
PROJE SAHİBİ: KOP BÖLGE KALKINMA İDARESİ BŞK. 
Konya Ceza İnfaz Kurumu Konya Etüd-Proje-İnşaat 45.000

16. SEKTÖR: DKH-SOSYAL - İÇME SUYU 44.052
PROJE SAHİBİ: DEVLET SU İŞLERİ GN.MD

Mavi Tünel (Konya İçme suyu Projesi) (KOP) Konya İçmesuyu: 100 hm3/yıl, İsale Hattı: 
120,5 km Arıtma Tesisi 44.052

17. SEKTÖR: DKH-KANALİZASYON 58.600
PROJE SAHİBİ: DİĞER BELEDİYELER
Akşehir İçme suyu ve Kanalizasyon Projesi Konya Şebeke, Arıtma 46.100
Seydişehir İçme suyu ve Kanal. Projesi Konya Kolektör, Şebeke, Arıtma 12.500

18. SEKTÖR: DKH-SOSYAL - BELEDİYE HİZMETLERİ - ŞEHİRLEŞME 18.411
PROJE SAHİBİ: KONYA BÜYÜKŞEHİR BELEDİYESİ
Konya Katı Atık Yön. Projesi [17] Konya İnşaat, Mak.,Teç 18.411

19. SEKTÖR: DKH-SOSYAL - ŞEHİRLEŞME 5.400
PROJE SAHİBİ: ÇEVRE ve ŞEHİRCİLİK BAKANLIĞI

Çevre Düzeni Planları

Kilis, Karaman, Uşak, Manisa, 
Kütahya, Konya, İzmir,Mersin, 
Isparta, Gaziantep, Eskişehir, 

Bursa, Burdur, Bilecik, Antalya,
Afyonkarahisar, Adıyaman,Adana

Danışmanlık 100

Temiz Hava Hava Merk. Bina İnşaatı-II Konya, İzmir, Diyarbakır,Adana Etüd-Proje-İnşaat 5.300
20. SEKTÖR: DKH-SOSYAL - ÇEVRE - KOBİ VE GİRİŞİMCİLİK 1.500

PROJE SAHİBİ: BİLİM, SANAYİ ve TEKNOLOJİ BAKANLIĞI
Karapınar Enerji İhtisas Endüstri Bölgesi Konya-Karapınar Etüt 1.500

21. SEKTÖR: DKH-SOSYAL - TEKNOLOJİK ARAŞTIRMA 14.500
PROJE SAHİBİ: BİLİM, SANAYİ ve TEKNOLOJİ BAKANLIĞI 2.500
Teknoloji Geliştirme Bölgeleri [39] KOP Konya, Niğde Teknolojik Araştırma 2.500
PROJE SAHİBİ: NECMEDDİN ERBAKAN ÜNİVERSİTESİ 5.010
Yaşam Bilimleri Araştırma Lab. Konya İleri Araştırma 10
Rektörlük Bilimsel Araştırma Projeleri Konya İleri Araşt.,Mak-Teçh. 2.000
Merkezi Araştırma Laboratuvarı Konya İleri Araştırma 3.000
PROJE SAHİBİ: SELÇUK ÜNİVERSİTESİ 6.990
Doğal Ürünler Araştırma ve Uyg. Mrk Konya İleri Araş.,Mak-Teçh. 3.000
Rektörlük Bilimsel Araştırma Projeleri Konya İleri Araş.,Mak-Teçh. 3.990

KONYA: 519.721
MUHTELİF İLLER: 577.800 TL

TOPLAM: 1.097.521
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KÜRESELLEŞME TABİRİNİN ARTIK GERİDE KALDIĞI, 
“YENİ EKONOMİ” VE “PAZAR” İFADELERİNİN İÇE-
RİKLERİNİN SÜREKLİ DEĞİŞTİĞİ 21. YÜZYILDA “İH-
RACAT”, TÜRKİYE EKONOMİSİ İÇİN HİÇ OLMADIĞI 
KADAR ÖNEMLİ HALE GELMİŞTİR. 2023 HEDEFLERİ 
DOĞRULTUSUNDA, GEREK ULUSAL GEREKSE YE-
REL BAZLI İHRACAT ARTIRICI TEŞVİKLER VE DİĞER 
FAALİYETLER GÜNDEMDE YER ALMAYA DEVAM 
ETMEKTEDİR. İHRACAT YAPAN FİRMALARIN DES-

TEKLENMESİ, ÖNLERİNDEKİ İÇ VE DIŞ ENGELLERİN 
KALDIRILMASI, KKDF DEĞERLERİNİN DÜŞÜRÜLME-
Sİ, NİTELİKLİ PERSONEL EKSİKLİKLERİNİN GİDERİL-
MESİ, GÜMRÜK KOLAYLIĞI SAĞLANMASI VB. MAD-
DELER, TÜRKİYE EKONOMİSİNİ CANLANDIRACAK, 
SÖZ SAHİBİ ÜLKELER ARASINDA YER ALMAMIZI 
SAĞLAYACAK MADDELERDENDİR. BPO (BANK PAY-
MENT OBLİGATİON) VEYA DİLİMİZE ÇEVRİLEBİLECEK 
HALİYLE "BANKA ÖDEME YÜKÜMLÜLÜĞÜ DE İHRA-
CATÇILARIN DIŞARIYA AÇILIMINI KOLAYLAŞTIRACAK 
ÇOK ÖNEMLİ BİR DÜZENLEMEDİR. BPO, FİRMALAR 

AÇISINDAN SIKINTI YAŞANAN ÖDEME ŞEKİLLERİ 
NOKTASINDA İHRACATÇILARIN ELİNİ GÜÇLENDİ-
RECEK BİR YÖNTEMDİR. İHRACATÇILARIN YENİLİK-
LERDEN HABERDAR OLMASI, YENİNİN PEŞİNDEN 
KOŞMASI ÖNEMLİDİR. DOLAYISIYLA BPO, İHRACAT-
ÇILAR AÇISINDAN ÖDEME YÖNTEMLERİNDE YENİ 
BİR SEÇENEK OLARAK KENDİSİNİ GÖSTERMEKTE-
DİR. BPO, MEVCUT TİCARİ FİNANSMAN ÇÖZÜMLE-
RİNİ TAMAMLAYAN, RİSKİ AZALTAN YENİ BİR ARAÇ, 
FİNANSMAN İÇİN TEMİNATTIR. ESAS OLARAK MAL 
MUKABİLİ VE AKREDİTİF ARASINDAKİ AÇIĞI KAPAT-
MAKTADIR. BAŞKA BİR DEYİŞLE BPO; AÇIK HESAP 
YÖNTEMİNE BANKA GÜVENCESİ SAĞLAMAKTADIR. 

Ahmet ÇELİK / KTO, Etüd Araştırma Servisi   



33Rapor

BPO, yeni ICC Kurallarında (URBPO) 
şu şekilde tanımlanmaktadır: 
“Yükümlü Banka’nın (Obligor Bank), elektronik 
ortamda Lehtar Banka’dan (Recipient Bank) 
aldığı verileri, Oluşturulmuş Veritabanı’nda  
(Established Baseline) belirlenen elemanlar 
(şartlar) ile uygunluk sağlaması üzerine Lehtar 
Banka (Recipient Bank)’ya ödeme yapacağına, 
vadeli ödeme yükümlülüğüne gireceğine ve be-
lirlenen tutarı vadede ödeyeceğine ilişkin geri 
dönülmez ve bağımsız bir taahhüdüdür.”

BPO’nun ortaya çıkış sebebi olarak aşağıdaki 
maddeler gösterilebilir:  
> Ticareti kolaylaştırma, 
> Elektronikleştirme, 
> Kâğıdı ortadan kaldırma, 
> Güvence sağlama ve 
> Basitlik 
Bir BPO kullanıcısı, riskini azaltıp ödeme güven-
cesi elde ederken bu arada daha hızlı, kâğıtsız ve 
tamamen otomatik bir işleme de kavuşmuş ola-
caktır. Sonuçta ödeme sistemi hızlı, daha az karışık 
ve maliyeti optimum bir sistem söz konusudur.

BPO’NUN İŞLEYİŞİ
BPO’ nun iş akışı aşağıdaki gibi özetlenebilir:
Veritabanı’nın oluşturulması
(Established Baseline)
• Alıcı, satıcıya bir sipariş gönderir.
• Alıcı, asgari sipariş bilgilerini ve BPO şartlarını 
bankasına gönderir.
• Satıcı sipariş bilgilerini ve BPO şartlarını ban-
kasına teyit eder. 
Alıcı tarafından gönderilen ve satıcı tarafından 
teyit edilen bilgiler TMA’da karşılaştırılır. Bil-
giler birbirini karşılarsa yani eşleşirse o halde 
“Oluşturulmuş Veritabanı” oluşur. Alıcı ve 
satıcı, bankalarından “Eşleşme Raporu” alırlar.

Eşleşme (Matching) 
• Satıcı malları varış yerine sevk eder, gönderir. 
Satıcı, taşıma belgesi ve fatura bilgilerini ban-
kasına teslim eder, bankası bilgileri eşleşmek 
üzere TMA’ya gönderir.

• Alıcı, kendi bankasından bir eşleşme raporu alır, 
eşleşmeyen kısımları varsa istişare için davet edilir.
• Satıcının bankası, başarılı eşleşme konusunda 
satıcıya bilgi gönderir.

İşlemin Tamamlanması (Settlement)
• Satıcı, alıcının malı çekebilmesi için kâğıt bel-
geleri doğrudan alıcıya gönderir
• Alıcının bankası vadesinde alıcının hesabını 
borçlandırır, paraları satıcının bankasına gön-
derir ve satıcının bankası da satıcının hesabını 
alacaklandırır, yani satıcıya ödeme yapar.

BPO İLE İLGİLİ ÖNEMLİ HUSUSLAR
Alıcı ve satıcının seçilecek BPO, Yükümlü Banka ve 
Lehtar Banka konusunda işbirliği yapması gerekir.
Bir BPO işleminde Yükümlü Banka ve Lehtar 
Banka’nın çalışacağı İşbirliği Alanı ve Serbest 
Alan tanımlanması gerekir. İşbirliği alanı ile 
kastedilen bir tek TMA aracılığıyla belirlenen 
veri elemanları (şartlar) ile eşleşmeye tabi bir 
BPO’nun oluşturulmasıdır. Bu veri elemanları, 
yükümlü ve Lehtar Bankadan gelen bilgiler ile 
Oluşturulmuş Veritabanı’nda tanımlanır. 
Serbest alan ile kastedilen ise Yükümlü Banka 
ve Lehtar Banka’nın müşterisi için riski azalt-
ma, finansman, ödeme garantisi, işlem yeter-
liliği, fiyat vs. konusundaki hizmet seviyesini 
belirlemesidir. Bu alanda herhangi bir kural 
veya zorlama standart bulunmamaktadır. Ban-
kaların müşterileri ile istedikleri gibi iki taraflı 
sözleşme  yapmaları serbesttir.
BPO kendisi sahteciliği önleyen bir sistem de-
ğildir, taraflar bilgileri girerken kendi kontrol 
mekanizmalarını kullanabilirler. Yani TMA’ya 
gönderilen bir verinin müşteri tanıma kriterle-
rine uyup uymadığını veya yaptırıma muhatap 
olup olmadığı, veriyi göndermeden önce kendi 
sitemlerinde kontrol edebilirler. 
BPO, ICC kurallarına tabi bir akreditif, standby 
veya talep garantisinin alternatifi değildir, mal 
mukabili veya vesaik mukabili gibi korumasız 
ödeme yöntemlerine banka ödeme taahhüdü 
getiren bir üründür. Fiziki belgeler ile ilgilenmez, 
sadece verileri karşılaştırıp ödeme yapar. Fiziki 
belgeleri taraflar birbirlerine gönderebilirler.

BPO NEDİR? 
BPO (BANKA ÖDEME YÜKÜMLÜLÜĞÜ), BAN-
KA GARANTİLİ OLMAYAN ÖDEME YÖNTEM-
LERİ İÇİN (MAL MUKABİL, VESAİK MUKABİLİ 
ÖDEME VS.) BANKA GÜVENCESİ VE GENİŞ 
FİNANSMAN İMKÂNLARI SAĞLAYAN YENİ BİR 
BANKACILIK ÜRÜNÜDÜR. BPO KISACA AÇIK 
HESAP (MAL MUKABİLİ) VE BELGELİ TAHSİL 
(VESAİK MUKABİLİ) GİBİ ÖDEME YÖNTEMLE-
Rİ İÇİN BANKA GÜVENCESİ GETİRMEKTEDİR. 
AKREDİTİF, STANDBY VE BANKA GARANTİSİ 
GİBİ ÜRÜNLERİ KARMAŞIK VE PAHALI BULAN 
VE BU GİBİ NEDENLERLE KULLANMAK İSTE-
MEYEN ANCAK BANKA GÜVENCESİNDEN DE 
FAYDALANMAK İSTEYEN TACİRLERİN KULLA-
NABİLECEĞİ BİR ALTERNATİFTİR.
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Alıcı ve satıcı ödeme şartlarına, diğer şartlara ve 
BPO’ nun kullanılmasına karar verdikten ve banka-
larına teklif verdikten sonra bankalar dahil olurlar ve 
ödemenin yapılması için hangi bilgilerin gerektiğini 
belirlerler. Taraflar mutabık kaldıktan sonra alıcı ve 
satıcı “Oluşturulmuş Veritabanı”nı oluşturmak için 
bankalarına talimat verirler. BPO tamamen işlem 
verilerinin “Oluşturulmuş Veritabanı” ile karşılaştı-
rılması üzerine çalışır. “Oluşturulmuş Veritabanı”, 
BPO’nun yürütülmesi için hangi veri elemanla-
rının yani bilgilerin eşleşmesi gerektiğini belirler. 
“Oluşturulmuş Veritabanı” normalde sipariş em-
rindeki bilgiler ile varsa BPO’nun çalışması için ge-
rekli bilgileri içerir. “Oluşturulmuş Veritabanı”ndaki 
bilgilere ve eşleşecek bilgilerin adedine tamamen 
alıcı ve satıcı karar verir ve bankalarına bu konuda 
talimat verirler. TMA’da eşleşme gerçekleştiğin-
de Yükümlü Banka ödemeyi Lehtar Banka’ya 
yapar, Lehtar Banka’nın satıcıya ödeme yapması 
BPO’nun dışında olup Lehtar Banka ile satıcı ara-
sındaki bir olaydır, aralarında bir sözleş yapmış ola-
bilirler veya olmayabilirler bu tamamen taraflara 
kalmıştır. Lehtar Banka satıcıya karşı ayrı bağımsız 
bir taahhüde girebilir (Gizli teyit gibi).

BPO ve Akreditif arasındaki fark: 
• Akreditif, fiziki belgelerin bankaya ibraz edilmesi-
ni gerektirir, BPO’da fiziki belgeler satıcı tarafından 
direkt olarak alıcıya gönderilir, mal mukabilindeki 
gibi. BPO’da sadece belgelerden elde edilmiş bilgi-
ler, eşleşme için bankaya gönderilir. Bu uygulama 
riski azaltır, finansman imkanları sağlar. 
• Akreditif işleminde banka direkt olarak satıcı-
ya karşı taahhüde girer, oysa BPO’da Yükümlü 
Banka sadece Lehtar Banka’ya karşı taahhüde 
girer, burada lehtar, Lehtar Banka’dır. Lehtar 
Banka’nın satıcıya karşı ödeme yapması, arala-
rındaki BPO ile ilgili mutabakata bağlıdır.

BPO’NUN AVANTAJLARI
BPO’ nun Akreditife Göre Avantajları;
• Fiziki belgelerin yerine belgelerden elde edi-
len veriler (data) ibraz edilecektir,
• Fiziki belgeler ile uğraşılmadığı için BPO daha 
hızlı olacaktır, çünkü sadece veriler kullanılacaktır, 
• Uyum sağlama konu ve kalitesinde düzelme 
olacaktır, 
• Değişiklikler çok daha kısa sürede kolaylıkla 
yapılabilecektir,
• Finansman imkanlarına çok daha erken ve 
kolaylıkla ulaşılacaktır.

BPO’nun “Açık Hesap”a (Open Account) 
Göre Avantajları; 
• Ödeme riski azalacaktır, 
• Ticari kazanç ilişkisi kolaylaşacaktır, 
• Finansman için teminat olacaktır.

BPO’nun Bankalar İçin Avantajları;
İş açısından; 
• Düşük risk, hesaplı sermaye kullanımı, 
• İstikrarlı komisyon ve gelir kaynağı, otomatik 
çözümler, 
• Düşük operasyonel maliyetler

Piyasa ihtiyaçları açısından; 
• Yeni finansman imkanları,
• İlişkileri artırma ve sağlamlaştırma, 
• Risk ve müşteri üzerinde piyasa ihtiyaçlarını 
daha fazla karşılama.

BPO’ nun Satıcılar İçin Avantajları;
• Nakit akışı optimizasyonu, nakit tahminlerini 
düzeltme, 
• Zamanında ödeme alma, alacakları erken tah-
sil edebilme, 
• Ödeme riskini bertaraf etme, 

• Uyumsuzluk (rezerv) riskini ortadan kaldırma, 
• E-fatura entegrasyonunu kolaylaştırma, 
• Prefinansman ve post finansman imkanları, 
• Faktoring’e alternatif bulma, 
• Faiz maliyetini azaltma.

BPO’nun Alıcılar İçin Avantajları;
• Nakit akışı optimizasyonu, 
• Ödeme zamanını kontrol altında tutma, 
• Kredi kullanımı optimizasyonu, 
• Tedarikçilere zamanında ödeme, 
• İdari masrafları azaltma, 
• Araştırma ve tartışmaları azaltma, 
• Dış kaynak kullanım imkanları, 
• Ödeme sürelerini uzatma, 
• Ticari terimleri müzakere etme, 
• Tedarik riskini azaltma.

Sonuç olarak BPO ile şirketler; işlem kolaylığı, 
zamanında ödeme, iş geliştirme, finansman 
imkânları, ICC Kuralları, SWIFT gücü ve ISO 
Standartları ile tanışacaktır.

KAYNAKÇA
1- BPO Nedir?, www.ucp600.info 
2- Dış Ticarette Yeni Ödeme Yöntemi “BPO’nun Kulla-
nılması", Abdurrahman Özalp, Türkmen Kitabevi, 2013
3- Dünya Gazetesi, 20.02.2014 
4- Türkiye İhracatçılar Meclisi - TEB Ortak BPO Sunumu
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ÜNİVERSİTE - SANAYİ İŞBİRLİĞİNİN KURUMSALLAŞTIRILMASI VE ÜNİ-
VERSİTELERDE YAPILAN BİLİMSEL ÇALIŞMALARIN TİCARİLEŞTİRİLEREK 
KATMA DEĞER SAĞLAMASINI AMAÇLAYAN SAN-TEZ PROGRAMI, RES-
Mİ GAZETE’DE YAYIMLANAN SANAYİ TEZLERİ PROJELERİNİN DESTEK-
LENMESİ HAKKINDA YÖNETMELİK’LE YENİDEN DÜZENLENDİ. DESTEĞİN 
YÜZDE 85’LERE KADAR ÇIKTIĞI SAN-TEZ PROJELERİNDE, ARTIK YILDA 
İKİ DEFA DEĞİL YILIN HER DÖNEMİNDE PROJE BAŞVURUSUNDA BULUNU-
LABİLECEK. ÜNİVERSİTELERİN VE AKADEMİK KADROLARIN BİR REKABET 
ARACI OLARAK ÖNEM VERDİĞİ SAN-TEZ PROJELERİNİN YENİ DÜZENLE-
MEYLE BİRLİKTE DAHA DA ARTMASI BEKLENİYOR.  

Emre YILMAZ / KTO, Etüd Araştırma Servisi 

SAN-TEZ NEDİR?
SAN-TEZ Projeleri, Üniversite-sanayi 
işbirliğinin kurumsallaştırılması ve 
üniversitelerimizde yapılan bilimsel 
çalışmaların ticarileştirilerek ülkemize 
katma değer yaratacak, uluslararası pa-
zarlardaki rekabet gücünün artırılması-
na katkı sağlayacak yeni ürün ve/veya 
üretim yöntemi geliştirilmesi, mevcut 
üründe ve/veya üretim yönteminde 
yenilik yapılması amacıyla sanayinin 
ihtiyaçları doğrultusunda belirlenecek 
yüksek lisans ve/veya doktora tez ça-
lışmalarının desteklenmesidir.
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Yararlanma Koşulları
Üniversite-sanayi işbirliği ile yürütülecek Ar-ge 
ve yenilik projeleri için, sektör ve büyüklüğüne 
bakılmaksızın ülkemizde yerleşik tüm işletmeler 
San-Tez programından istifade edebilmektedirler.

Projenin Yönetimi
Üniversite Rektörü dışında, Kamu veya özel/va-
kıf üniversitelerinden birinde hali hazırda çalışan 
ve en az doktora unvanına sahip akademisyenler 
projede yürütücü olarak görev alabilirler.

Son Değişiklikler 
Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanlığı tarafından 
2007 yılından bu yana yürütülen SAN-TEZ prog-
ramı, Resmi Gazete’de yayımlanan Sanayi Tezleri 
Projelerinin Desteklenmesi Hakkında Yönetmelik 
ile yeniden düzenlenmiştir. SAN-TEZ Programı 
kapsamında projeler için verilecek destek hibe 
şeklinde olacak ve bakanlık bütçesinde öngörülen 
toplan ödeneği geçmeyecektir. Proje toplam büt-
çesinin en az yüzde 15’i nakdi olmak üzere en fazla 
yüzde 85’i bakanlıkça karşılanacaktır. 

Destekleme Oranları
• Proje ortağı firma küçük işletme ise proje top-
lam bütçesinin en az yüzde 20’si nakdi, en fazla 
yüzde 80’i bakanlıkça karşılanacak. 
• Proje ortağı firma orta büyüklükteki işletme ise 
proje toplam bütçesinin en az yüzde 25’i nakdi, 
en fazla yüzde 75’i bakanlıkça karşılanacak. 
• Proje ortağı firma büyük işletme ise proje top-
lam bütçesinin en az yüzde 35’i nakdi, en fazla 
yüzde 65’i bakanlıkça sağlanacak.

Destek Süresi
Destek süresi proje bazında en fazla 24 ay ola-
cak. Ancak projenin gereksinimlerine uygun 
olarak proje süresinin en fazla dörtte biri kadar 
ek süre verilebilecektir. 

Diğer Hibelerden Yararlananlar 
Kapsama Giremeyecek
Önceki yönetmeliğe göre projenin aldığı diğer 
destekler, proje bedelinden düşülmekte, sonra 
devletin katkısı belirlenmekteydi. Yeni yönet-
melikte bu da değişmektedir. Yeni yayımlanan 
yönetmelikte, “Hibe şeklindeki diğer kaynak-
lardan yararlanan projeler SAN-TEZ programı 
kapsamında desteklenmez” denilmektedir. 
Yönetmelikte SAN-TEZ programı kapsamında, 
desteklenecek olan harcama ve gider kalemleri 
şöyle sıralanmıştır;
• Alet makine, teçhizat, yazılım ve yayın alım giderleri
• Malzeme ve sarf malzemesi alım giderleri
• Danışmanlık ve hizmet alım giderleri
• Yurtiçi ve yurtdışı seyahat giderleri
• Personel giderleri
• Proje Kurum Hissesi
• Nakliye, sigorta ve gümrük giderleri

Başvuru Süresi
Eskiden 2 dönem olarak alınan proje başvu-
ruları artık sürekli olarak alınabilecektir. Proje 
sahipleri, projelerini hazırladığı anda başvuru-
sunu yapabilecekler. 

Yeni Yönetmelikle Getirilen Yeni Fırsatlar
• Projenin yürütülmesi ve sonuçlandırılması aşa-
masında üniversitelerin imkânlarından fayda-
lanılması karşılığı olarak proje bütçesinin yüzde 
5’ine karşılık gelen tutar, kurumun Ar-Ge hizmet-
lerinde kullanılmak üzere kurum hissesi olarak 
üniversitelere aktarılacaktır. 
• Yatırım ağırlıklı makine-donanım kalemlerinin 
olmasından dolayı reddedilen projeler artık bu 
sebeple reddedilmeyecektir.

• Seri üretimde kullanılabilecek özellikte olup, 
proje için alınması veya yaptırılması zorunlu 
olan makine-donanım alımları kısmi olarak 
desteklenecektir. 
• Yatırım yönü ağır basan ancak düşük oranda da 
olsa Ar-Ge faaliyetlerinde kullanılacak makine-do-
nanım bütçesinin yüzde 40’a kadar olan kısmını 
yeni düzenleme ile bakanlık karşılayabilecektir. 

SONUÇ
Bütün bu iyileştirme çalışmaları, üniversite-sa-
nayi kapsamında değerlendirilen SAN-TEZ pro-
jelerine olan ilgiyi artırmak, projelerin destek-
lenmesini kolaylaştırmak ve destek sürecinde 
karşılaşılan olumsuzlukları en aza indirebilmek 
amacıyla yapılmıştır. Her geçen yıl artan proje 
sayıları son düzenlemeyle birlikte çok daha ar-
tacaktır. Sanayinin ve üretim biçimlerinin bu 
tarz bilimsel projelerle desteklenmesi, üretim 
kabiliyetini ve maliyet ekonomisini de optimal 
seviyelere çekecektir. Konyalı Sanayiciler için de 
büyük önem arz eden SAN-TEZ Projeleri, şehirde 
bulunan üniversiteler için de büyük bir fırsattır. 

Kaynakça
http://www.resmigazete.gov.tr/eskiler/2014/02/20140227-10.htm
https://biltek.sanayi.gov.tr/Sayfalar/santezDetay.aspx
http://www.dunya.com/san-tezde-destek-85e-yukseldi-220558h.htm

ESKİ YÖNETMELİK YENİ YÖNETMELİK

Bakanlık destek oranı Yüzde 75 (hibe)  Yüzde 85 (hibe)

İşletme Katkı Payı Yüzde 25  Yüzde 15

Destek Süresi 36 Ay 
(6 ay ek süre verilebilir)

24 ay 
(6 ay ek süre verilebilir)

Başka hibe/destek alıyorsa Proje toplam bedelinden 
düşülüyordu Destek verilmeyecek

Proje Başvuruları 2 dönem halinde Sürekli
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GÜNÜMÜZDE HERKES KENDİ İŞİNİ KURMAK VE KENDİ BAŞINA HAREKET ETMEK İSTEMEKTEDİR. BU DURUMDA EN İYİ YOL OLARAK GÖ-
RÜLEN MESLEK DALLARINDAN BİRİSİ OLARAK DA E-TİCARET GÖRÜLMEKTEDİR. ÜRÜNLERİN İNTERNET ÜZERİNDEN ALINIP SATILMASI 
VE FAZLA ÇALIŞANA, MAĞAZAYA, DEPOYA VB. ŞEYLERE İHTİYAÇ DUYMADAN SANAL ORTAMDA SATILMASI GERÇEKTEN ÇOK CAZİP 
OLMAKTADIR. ALICILARIN DA OTURDUKLARI YERDEN HIZLI VE KOLAY BİR ŞEKİLDE ALMAK İSTEMELERİ E-TİCARETE OLAN İLGİYİ AR-
TIRMAKTADIR. BU SEKTÖRDE YER ALMAK İSTEYENLER ÖNCELİKLE ŞU 5 SORUNUN CEVABINI ÇOK NET BİR ŞEKİLDE VEREBİLMELİDİR.

Bu soruların cevabını tam olarak verebil-
dikten sonra e-ticaret piyasasına atılmak 
ve başarılı olmak mümkün olacaktır.
Bilindiği üzere online alış veriş için sa-
tılabilecek pek çok farklı ürün çeşidi 
vardır. Bu ürünlerden hangilerini üzeri-
ne satış yapılacağının belirlenmesi çok 
önemlidir. Girişiminizde, olası bir sıkıntı 
döneminde size yardım eli uzatacak bi-
risinin olması size büyük kolaylık sağla-
yacaktır. Gerektiğinde sizi rahatlatacak 
olan maddi ve manevi destek olması 
başarılı olmanıza olanak tanıyacaktır. 
E-ticaret yapmak üzere karar aldığınız 
ürünler ve bu ürünlerin satıldığı piyasa 

hakkında bilgilerinizin olması gerekir. 
Bu şekilde sattığınız ürünlere, pazara 
ve rakiplerinize hakim olarak daha bi-
linçli bir şekilde hareket edebilirsiniz. 
Bu da beraberinde başarıyı getirecektir. 
Pazarda yer alan ürünlerinizin ve hiz-
metlerinizin müşterileri memnun edici 
özelliklere sahip olması gerekir. Müşte-
rilerin sizden beklentilerini bilerek hare-
ket ettiğinizde tercih edilme oranınız da 
artacaktır. Son olarak e-ticaret yaptığı-
nız sitenizin tanıtılması gerekir. Reklam-
lar, broşürler, tanıtım yazıları ve sosyal 
medya bu konudaki en büyük yardım-
cılarınız olacaklardır.

Kaynak: http://eticaretmag.com

• HANGİ E-TİCARET 
TÜRÜNDE YER ALMALIYIM?
• GİRİŞİMİME DESTEK OLACAK 
BİRİLERİNİ NASIL BULABİLİRİM?
• PAZAR VE RAKİPLER 
HAKKINDA NE BİLİYORUM?
• TÜKETİCİLER BENDEN 
NE BEKLİYOR?
• SİTEMİN TANITIMINI 
NASIL YAPARIM?
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ERKAN YILMAZ / KTO-KOSGEB

DESTEK UNSURLARI
• İşletmelerin, kamu kurum/kuruluşları veya 
üniversitelerce kurulmuş laboratuvarlardan 
alacakları test, analiz, kontrol-muayene ve 
kalibrasyon hizmetleri ile yurt içi ve yurt dışı 
laboratuvarlarda akredite olunan test, analiz, 
kontrol-muayene ve kalibrasyon konularında 
alacakları hizmet giderlerine destek verilir. 
KOSGEB Laboratuvarlarından alınan hizmet-
lere ilişkin giderler destek kapsamı dışındadır.
• Test, analiz, kontrol-muayene ve kalibras-
yon hizmetine tabi tutulacak ürün, malze-
me, parça ve numunelerin; sevk, sigorta ve 
benzeri giderleri ve bu hizmetlerin işletme 
tesislerinde yapılması halinde hizmeti ve-
ren personelin; konaklama, ulaşım ve iaşe 
giderleri destek kapsamı dışındadır.
• Program süresince desteğin üst limiti 
20.000 (yirmi bin) TL’dir. ( Konya 2. Bölge 
destek oranı %50 )

TASARIM DESTEĞİ 
Destek Unsurları
• İşletmelerin ürün tasarımına yönelik hizmet 
alımlarına destek verilir. Ancak, ürün tasarı-
mının Patent Belgesi, Faydalı Model Belgesi, 
Endüstriyel Tasarım Tescil Belgesi veya En-
tegre Devre Topografyaları Tescil Belgesi alı-
mı ile sonuçlanmış olması şarttır.
• Program süresince desteğin üst limiti 
15.000 (on beş bin) TL’dir. (Konya 2. Bölge 
destek oranı %50)

Destek Başvurusu, 
Değerlendirme ve Onay 
• Destekten yararlanmak isteyen işletme, 
www.kosgeb.gov.tr internet adresinden 
elektronik ortamda doldurarak çıktısını 
aldığı Tasarım Desteği Başvuru Formu ve  
belirtilen belgeler ile ilgili Hizmet Merkezi-
ne başvuru yapar.
• Başvuru sonucu işletmeye KOBİ Bilgi Siste-
mi üzerinden bildirilir.

KÜÇÜK VE ORTA ÖLÇEKLİ İŞLETMELERİMİZİN PAZAR PAYLARINI ARTIRMAK, REKABET EDEBİLİR POZİSYONA GETİRMEK, 
SANAYİDE ENTEGRASYONU, GELİŞMELERE UYGUN ŞEKİLDE GERÇEKLEŞTİRMELERİNE YARDIMCI OLMAK, ETKİNLİKLERİNİ 
ARTIRMAK AMACIYLA KOSGEB TARAFINDAN KOBİ’LERİMİZE SAĞLANAN DESTEK VE HİZMETLERDİR.

40 Dosya40 Kosgeb Destekleri
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“FİRMALAR REKABET GÜCÜNÜ ARTIRMAK 
İÇİN ÇOK ORTAKLI VE SERMAYE YOĞUN 

BİR YAPILANMAYA GİTMELİDİR”

KTO 21. Meslek Komitesi Başkanı Ahmet KAYA;

KTO 21. MESLEK KOMİTESİ BAŞKANI AHMET KAYA KTO 21. MESLEK KOMİTESİNİN GENİŞ BİR ALANDA HİZMET VERDİĞİNİ SÖYLEDİ.  KAYA, HAC 
MALZEME SATICILIĞI KONUSUNDA TÜRKİYE VE KONYA’DA İLK SIRADA OLDUĞUNU, TÜM TÜRKİYE’NİN TAKKE ÜRETİMİNİN DE TAMAMEN KONYA’DAN 
KARŞILANDIĞINI VE YURT DIŞINA TAKKE İHRACATI DA YAPILDIĞINI, AYRICA ZÜCCACİYE SEKTÖRÜNDE KONYA’DA ÖNEMLİ ÜRETİCİLER VE MARKA-
LARIN OLDUĞUNU, FOTOĞRAFÇILIK SEKTÖRÜNDE İSE HAKSIZ REKABETİN ÖNLENMESİ GEREKTİĞİNİ” İFADE ETTİ. 

Kaya; firmaların aile işletmesi kimliğinden çıkarak çok ortaklı ve sermaye yoğun bir yapılanmaya gitmelerinin daha faydalı olacağını belirterek, sektörle-
rin sorunlarının çözümüne yönelik KTO’da gerçekleştirilen  toplantıların büyük önem taşıdığını söyledi. Kaya, temsil ettiklerin sektörlerin  sorunlarına ve 
çözüm önerilerine ilişkin  sorularımızı  şu şekilde cevaplandırdı.

SEKTÖRÜNÜZÜ ANLATIR MISINIZ?
Faaliyet gösterdiğimiz sektör hac malzemeleri ağırlıklıdır. Bununla birlikte komitemiz 3 meslek dalından oluşur. Bunlar fotoğrafçılık, züccaciye ve 
hac malzemesi pazarlaması. Konya, hac malzemeleri pazarlamasında Türkiye’de ilk sıralarda gelmektedir. İstanbul ve Konya dışında hac malzeme-
leri  toptan ticareti  yoktur. Bu yüzden Konya’nın bu sektördeki yeri önemlidir. Aynı zamanda  Türkiye’nin takke üretim ve ihtiyacı da  tamamen 
Konya’dan karşılanmaktadır. Türkiye pazarının yanı sıra yurt dışına da takke ihracatı  yapılmaktadır. Züccaciye alanında mağazacılık ve toptan ba-
yilikler Konya’da artmış durumdadır. Züccaciye sektöründe marka olmuş birçok firma ve üretici varken; Akdeniz ve İç Anadolu bölgelerine toptan 
dağıtım Konya’dan yapılmaktadır. Özellikle mutfak gereçleri ve ev ürünleri alanında Konya gelişmiş durumdadır. Komitemizde bir diğer meslek ise 
fotoğrafçılık hizmetleridir. Şehrimizde  büyük stüdyolar açılmış ve marka haline gelen fotoğrafçılar büyük çapta hizmet eder hale gelmiştir. 
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SEKTÖRÜNÜZÜN KONYA'DAKİ 
KAPASİTESİ NEDİR?
Sektörümüzün 3 ana dalda faaliyet göstermek-
tedir. Üretimden pazarlamaya, pazarlamadan 
ihracata kadar geniş istihdam yelpazesine sa-
hiptir. Hac malzemeleri, züccaciye ve fotoğraf-
çılıkta istihdam sayımız oldukça fazladır.

SEKTÖRÜNÜZÜN ÜLKE VE KONYA 
EKONOMİSİNE KATKISI NEDİR?
Geniş ürün yelpazesine sahip sektör hem yurt dışı, 
hem yurt içi hem de Konya’da ihtiyacı karşıladı-
ğından ekonomiye katkısı büyüktür. Hac ve umre 
ziyaretçileri kutsal yolculuktan dönerlerken karşı-
laştıkları gümrük sorunu nedeniyle; misafirlerine 
sunacakları hac hediyelerini Türkiye’den temin 
etmektedirler. Bu sayede  döviz kaybı önlenirken, 
artan ihracat hacmiyle döviz girdisi sağlanmaktadır.  

SEKTÖRÜNÜZÜN İSTİHDAMA 
KATKISI NEDİR?
Sektörümüz 3 ayrı meslek dalından oluştuğun-
dan, her pazar alanında istihdamı da fazladır.  

SEKTÖRÜNÜZÜN İHRACATI VAR MIDIR? 
VARSA HANGİ ÜLKELERE İHRACAT 
YAPILMAKTADIR?
Züccaciye ve hac malzemeleri sektöründe dün-
yanın birçok ülkesine ihracatımız vardır. Özellikle 
takke,ütü masası, çamaşır kurutma askısı, emaye 
tencere setleri, gibi bir çok ürün ihraç edilmektedir. 
Takke; İngiltere, Malezya, Suudi Arabistan ülkele-
rine gönderilirken, metal ev ve mutfak eşyaları ise 
Rusya, İngiltere, Suudi Arabistan, Mısır, Almanya, 
Ukrayna, Hollanda, Belçika, Irak, Ürdün gibi bir çok 
ülkeye ihracat yapmaktayız.

SİZCE SEKTÖRÜN EN BÜYÜK SORUNU
NEDİR, BU SORUNLAR NEREDEN 
KAYNAKLANMAKTADIR ?  
Komitemizdeki her sektördeki sorunları aktara-
cak olursak; hac malzemeleri ticaretindeki so-
runları şu şekilde sıralayabiliriz. İlk olarak hac ve 
umre fiyatları çok fazla yükselmiştir. Bu fiyatların 
yüksek olması hac ve umre ziyaretlerini azaltmış 
ve bizlerin satışlarını olumsuz etkilemiştir. İkinci 
olarak ise hac malzemesi satıcıları özellikle Mev-
lana Müzesi çevresinde toplanmış, bu bölgede 
yapılan yol çalışmaları, restorasyon çalışmaları da 
müşterilerimizi olumsuz etkilemekte ve satışla-
rımızı azaltmaktadır. Züccaciye sektöründeki so-
runlara değinecek olursak; en önemlisi haksız re-
kabet ortamıdır. Özellikle son dönemde popüler 
olan indirimli ürün satan firmalar belli bir dönem 
için açılmakta ve fiyatı çok yüksek ürünü müşteri 
çekebilmek için çok düşük fiyatlara satmaktadır-
lar. Dolayısıyla bu ürünü gerçek fiyatına satmak 
isteyen firmalar olumsuz etkilenmektedir. 

Bir başka sorunsa; züccaciye işyerlerinin şehrin her 
bölgesinde açılabilecek kolaylıkta olup, işi bilen 
bilmeyen herkes yapmak istemekte ve sonrasında 
birçoğu başarılı olamayıp mağazaları kapatmakta-
dırlar. Bu da sektörümüze olan güveni sarsmakta-
dır. Şehir merkezine kurulmuş ulusal marketlerin  
uyguladıkları fiyat politikaları ile hem toptan zücca-
ciye firmaları hem de perakendecileri etkilemesi de 
bize başka bir sorunu doğurmaktadır.
Son olarak; Fotoğrafçılık sektöründe de so-
runlarımız vardır. Şöyle ki; internet üzerinden 
müşteri bulup şehrin muhtelif yerlerindeki 
parkları, düğün ve nikah salonlarında ücret 
karşılığı fotoğraf çekimlerinin yapılmasıdır. 

Ancak bu işi yapanların çoğu denetimden 
uzak, vergi kaydı olmayan, stüdyo ve işyeri ol-
mayan kişilerdir. Bu durum da haksız rekabet 
ortamı oluşturmaktadır.
İkincisi hızla gelişen teknolojinin getirdiği bir so-
nuç olarak devlet dairelerine foto kabinleri kon-
makta ve vatandaşlar tarafından pratik olduğu 
için ilgi görmektedir. Ama fotoğrafçılık mesleğini 
yapan arkadaşlarımız sevgi ve emeklerini kattık-
ları için daha kaliteli fotoğraf çektiklerinden uzun 
ömürlü her yerde kullanılabilir. Ve gelecek nesil-
lere de o anı en güzel şekilde aktarmaya vesile 
olduklarından herkesin kendi mesleğini yapması 
kadar doğal bir şey olmayacağını düşünüyorum.

SEKTÖRÜN SORUNLARININ SİZCE 
ÇÖZÜM ÖNERİLERİ NELERDİR?   
Sorunların çözümü konusunda, Konya Ticaret 
Odasında sektörümüzü bir araya getirip, önce-
likle bu sorunları bir bildiri halinde Ticaret Odası 
yönetiminin bu konuda çalışma yapmasını arz 
ediyoruz. Diğer yandan belediye ve maliye ile 
de görüşüp sorunları aktarıp önlemler alınma-
sını istemek doğru olacaktır. Konya züccaciye 
alanında imalat aşamasında yeteri kadar geliş-
memiş olduğundan faaliyetler genellikle toptan 
ve perakende ticaretine yönelik yapılmaktadır. 
Bu sektörün Konya da gelişimi İstanbullu firma-
ların belirleyeceği stratejilere bağlı bulunmakta 
toptan ve perakende ticaretinden öteye gitme-
mektedir. Firmalar aile işletmesi kimliğinden 
çıkarılmalı, çok ortaklığı ve sermaye yoğun bir 
yapılanmaya gidilmelidir. Böylece iyi bir ücret 
düzeyi ile sektörde nitelikli elaman istihdam 
etmenin yolu da açılacaktır. Bu elemanların 
sektörde yetişen ve ithalat ihracat stratejilerini 
bilen firmalardan transfer edilmesi gerekmek-
tedir. Ayrıca yurtdışı pazarlarda söz sahibi olan 
İstanbullu firmalar ile ortaklık şeklinde işbirliği 
imkanları araştırılmalıdır. Aksi halde sektör üre-
tici ve ithalatçı firmaların ürün satışlarını toptan 
fiyatına perakendecilere vermeleri toptancılık 
zincirinin tamamen kopmasına neden olacak-
tır. Dolayısıyla bu tür iyileştirmeler bu sektörde 
Konya’da yapılmaz ise toptan ve perakende tica-
retinden dışarı çıkılamayacaktır. 

“FİRMALAR REKABET GÜCÜNÜ ARTIRMAK 
İÇİN ÇOK ORTAKLI VE SERMAYE YOĞUN 

BİR YAPILANMAYA GİTMELİDİR”
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“BİLGİSAYARDA KDV
ORANLARI DÜŞÜRÜLMELİ”

KTO 22. Meslek Komitesi Başkanı Hasan Ali ARSLAN;

KTO 22. MESLEK KOMİTESİ BAŞKANI HASAN ALİ ARSLAN HER SEKTÖRDE OLDUĞU 
GİBİ KENDİ SEKTÖRLERİNDE DE KALİFİYE ELEMAN SIKINTISI ÇEKTİKLERİNİ BELİR-
TEREK, MESLEKİ EĞİTİME BÜYÜK ÖNEM VERDİKLERİNİ SÖYLEDİ. 
Kırtasiye ve bilgisayar sektörü ile ilgili sorunlara değinen Arslan “Kırtasiyede nereden geldiği belirsiz 
olan ürünler denetimsiz bir şekilde ülke içine yayılıp, pazarlanıyor. Pazarlarda, sokaklarda tüketiciye 
satılıyor. Vatandaş ise ucuz diye satın alıyor. Bu ürünler ciddi manada tehlike arz etmektedir. Hangi 
derecede kanserojen etkisi var bilmiyoruz, ne kadar denetleniyor bilmiyoruz. Kırtasiye ürünlerinde 
ithalatı yapılan ürünlerdeki denetimsizlik ya da yetersiz denetim çocuk ve yetişkin sağlığını olumsuz 
etkiliyor. Bunun yanı sıra eğitim ürünlerinde de bir standardın olmaması sorunlara yol açabiliyor. 
Bilgisayar sektöründe ise tüketiciye satılan ürünlerin garantisi ile ilgili ciddi anlamda sıkıntılar yaşa-
nıyor. İnsanlar zincir mağazalardan aldıkları ürünlerde garanti ile ilgili problem yaşıyor. Bununla il-
gili kullanıcı hatası gibi, garanti dışı sebeplerden dolayı tüketicinin cebinden para çıkıyor. Oda olarak 
harekete geçilirse, büyük markaların Konya gibi büyük bir şehirde yetkili servislerinin açılması bu tür 
sorunları ortadan kaldıracaktır.” diyerek sorularımızı  şu şekilde cevaplandırdı.

SEKTÖRÜNÜZÜ ANLATIR MISINIZ?
Sektörümüz; değişik alanları içeren network, teknik servis, donanım, yazılım gibi değişik branş-
lar ile kendi içerisinde birkaç bölüme ayrılan bilişim sektörüdür. Biz birkaç sektörün birleşimi 
ile bu komiteyi oluşturmaktayız. Bunlar Büro ve Ekipmanları imalatı, Kitap, Kırtasiye ürünleri 
Toptan perakende ticaretidir.
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SEKTÖRÜNÜZÜN KONYA'DAKİ 
KAPASİTESİ NEDİR?
Konya’da merkez olarak irili ufaklı çeşitli bo-
yutlarda 300’e yakın bilgisayar firması bulun-
maktadır. Ancak marketler zinciri bunların dı-
şındadır.  Ayrıca  ara toptanda bulunan firmalar 
ve alt bayileri de Konya’mızda mevcut. Bizim 
genel olarak ilgi alanımız alt bayi grupları, ara 
toptancılardır. Kırtasiye sektörünün Konya’da-
ki kapasitesi ise 300’e yakındır

SEKTÖRÜNÜZÜN ÜLKE VE KONYA 
EKONOMİSİNE KATKISI NEDİR?
Artık günümüz çağında bilişim olmadan işler yürü-
müyor. İnternet ve bilgisayar olmadan tüm sektör-
lerdeki işler durma noktasına geldiğini görürsünüz. 
Konya ekonomisi ve ülke ekonomisine katkısı hu-
susunda net bir rakam verememekle birlikte mil-
yon dolarlardan aşağı olmayacağını söyleyebilirim. 
Ciddi anlamda dev bir pazar söz konusu. Takribi 
olarak Konya’da bilgisayar kullanıcı sayısı %20’yi 
geçmiyor. Daha % 80’lik dev bir pazar var ve büyük  
markalarında gözü buradaki pazarda.  

SEKTÖRÜNÜZÜN İSTİHDAMA 
KATKISI NEDİR?
Sektörümüzün istihdama katkısı ciddi anlamda 
büyük. Çünkü bizim toptandaki bilgisayarcılar 
parça tedarik eden kuruluş olduğu için, saha çalış-
maları yaptıktan sonra ilgili makineyi alıp evlere, 
bürolara, fabrikalara kurulum yaptıklarından mut-
laka elemana ihtiyacı var. En küçük bilgisayarcılar 
bile en az iki kişi istihdam etmek zorunda. Firma-
ların büyüklüğüne göre eleman sayısı 15-20’ye çı-
kabiliyor. Serbest çalışanlarla birlikte çeşitli oda ve  
derneklere bağlı 300’ün üzerinde firma var. Bunu 
ortalama 5 katını alırsak ciddi sayıda bir istihdam 
olduğunu söyleyebilirim. Kırtasiye sektöründe ise 
ortalama 1000 kişi istihdam ediliyor. 

SEKTÖRÜNÜZÜN İHRACATI VAR MIDIR? 
VARSA HANGİ ÜLKELERE İHRACAT 
YAPILMAKTADIR?
Sektörümüzün Konya’dan ihracatı yoktur. Daha 
çok Ankara, İstanbul, Bursa gibi büyük şehirlerden 
yazılım firmaları var. Konya’mız da  yazılım firma-
ları var.  Bunun dışında yazılım firmaları yurt dışı-
na ihracat yapıyorlar ama biz donanım anlamında 
sürekli ithalatla çalışan bir sektörüz. 

SİZCE SEKTÖRÜN SORUNLARI 
NELER, BU SORUNLAR NEREDEN 
KAYNAKLANMAKTADIR ?  
Sektörümüzün en büyük sorunlarından bir tane-
si kalifiye ve teknik eleman eksikliğidir. Bu teknik 
servis eleman eksikliğinin yanında bir de firma-
ların gelişigüzel açılıp çoğalmaları bir sorun teş-
kil etmektedir. Buna örnek verecek olursak; bir 

bilgisayarcının yanında çırak olarak çalışan biri 
tecrübe edindikten sonra rahatlıkla bir bilgisayar 
dükkanı açabiliyor. Sermaye, dernek kaydı, oda 
kaydı, yeterlilik belgesi gibi belgeler istenmeden 
küçük bir işyeri açıp haksız rekabete sebebiyet 
veriyor. Daha sonra bu küçük firmalar kısa süre 
sonra faaliyetlerini bitiriyor. Haksız rekabet orta-
mı da diğer faal firmaları olumsuz etkiliyor.
Bir diğer sorunsa mobil bayi dediğimiz seyyar ver-
gisiz, dükkansız  home office tarzında çalışan kişi-
ler. Bu sektörde % 30 kısmı oluşturuyor. Zamanla 
dükkanı olup kapatan arkadaşlar bunların vergisi, 
kirası olmadığı için ritüel grup karşısında kapanan 
ama gerçekten bilgisayarcılık mesleğini yapan ar-
kadaşlardır. Bunlara da bir şekilde çözüm bulunur-
sa sektörümüzün ana sıkıntıları giderilebilir.
Kırtasiye sektöründe ise yine yetkisiz insanların 
bu sektörde etkili olmaları sorun teşkil etmektedir. 
Nereden geldiği belirsiz olan ürünler Türkiye’ye 
getiriliyor. Bu ürünler denetimsiz bir şekilde ülke 
içine yayılıp, pazarlanıyor. Pazarlarda, sokaklarda 
tüketiciye satılıyor. Vatandaş ise ucuz diye onu sa-
tın alıyor. Bu kırtasiye tüketicileri için ciddi mana-
da tehlike arz etmektedir. Hangi derecede kanse-
rojen etkisi var bilmiyoruz, ne kadar denetleniyor 
bilmiyoruz. Kırtasiye ürünlerinde ithalatı yapılan 
ürünlerdeki denetimsizlik ya da yetersiz denetim 
çocuk ve yetişkin sağlığını olumsuz etkiliyor. Bu-
nun yanı sıra eğitim ürünlerinde de bir standardın 
olmaması sorunlara yol açabiliyor.

SEKTÖRÜN SORUNLARININ SİZCE 
ÇÖZÜM ÖNERİLERİ NELERDİR?   
Mobil ayaklı homeoffice çalışan firmalarla ilgili 
ilk olarak KDV’nin önemini arz edeceğim. Bizim 
sektörümüzde KDV %18 olma hasebi ile bilgisa-
yar artık lüks bir malzeme, bir oyun aracı olmak-
tan çıkmış, temel ihtiyaç haline gelmiştir. Bunun-
la ilgili  bilgisayarda KDV oranının düşürülmesi 
tarzında bir çözüm üretilebilir. Yani bir vergi dili-
mi oluşturulabilir. Ayrıca uygun geniş bir alanda, 
uygun küçük dükkanlar yapılarak yer altı çarşısı 
gibi bir bilgisayarcılar çarşısı yapılabilir. Homeof-
fice olarak çalışanlar ve diğer firmalar bir çarşıda 
toplanabilir. Son olarak bilgisayar sektöründe 
tüketiciye satılan ürünlerin garantisi ile ilgili cid-
di anlamda sıkıntılar yaşanıyor. İnsanlar zincir 
mağazalardan aldıkları ürünlerde garanti ile ilgili 
problem yaşıyor. Bununla ilgili kullanıcı hatası 
gibi, garanti dışı sebeplerden dolayı tüketicinin 
cebinden para çıkıyor. Oda olarak harekete geçip, 
büyük markaların Konya gibi büyük bir şehirde 
yetkili servislerinin açılması bu tür sorunları or-
tadan kaldıracaktır. İthal gelen ürünlerin yetkili 
servisleri açılmalıdır ki sektöre ciddi anlamda 
katkısı olsun. Kırtasiye sektöründe ise  yetkisiz 
insanların bu sektörde etkili olmalarına ilişkin, 
bunların denetimlerinin yapılması sektörümüz-
deki sorunları çözecektir. 

“BİLGİSAYARDA KDV
ORANLARI DÜŞÜRÜLMELİ”
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SARAÇLIK: “Kösele” denilen kalın deri ve normal ince deri ile hayvan koşum takımları, 
kemer, silah kılıfı, mermi kılıfı, çanta gibi avcı gereçlerinin yapıldığı sanata Saraçlık, bu işle 
uğraşanlara da Saraç denilmektedir. Atçılık ve At’a verilen önem dolayısıyla Saraçlığın eski 
Türk sanatları arasında önemli bir yeri vardır. Saraçlık’ın konusu, koşum takımlarını, hay-
vanın boyuna göre yaparak tabiî hareketlerini kolaylaştırmak, her çeşit sıkıntı, ezilme ve 
çarpmalara karşı onu korumak amacını güder. Saraçlıkta, kromlu ve yağlı büyük deriler işle-
nir. Debbağ bıçağıyla kesilir, tıraşlanır, sonra ya mumlu iplik, biz ve ucu küt iki iğneyle veya 
sırım ve sırım iğnesiyle dikilir. Bütün büyük parçalar (boyunduruk, eyer) kıtıkla doldurulur. 
Saraçlıkta, kösele, deri, ağaç, demir, saç, bez, kaya, kıl ve kıtık gibi çeşitli maddeler kullanılır.
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ÜÇ KUŞAKTIR KONYA’DA SARAÇLIKTA İS-
MİNİ DUYURAN CİHAN SARACİYE-SARAÇ 
İHSAN (İHSAN DİGİLLİ) KAYBOLMAYA YÜZ 
TUTMUŞ BİR MESLEĞİ MARKA HALİNE 
GETİRMEYİ BAŞARMIŞ. 1943 YILINDA KUR-
DUKLARI CİHAN SARACİYE’Yİ MARKA HA-
LİNE GETİRDİKLERİNİ BELİRTEN DİGİLLİ 
YUNANİSTAN, KIBRIS, HOLLANDA ALMAN-
YA GİBİ ÜLKELERE ÜRETTİĞİ MALZEME-
LERİ İHRAÇ EDEREK EL EMEĞİNDE NASIL 
MARKA OLUNABİLECEĞİNİN ÖNEMLİ BİR 
ÖRNEĞİNİ SERGİLİYOR. BABADAN DEVRAL-
DIĞI MESLEĞİ OĞLUNA ÖĞRETEN DİGİLLLİ 
OĞLUNUN DA TEKNOLOJİK YARDIMLARI 
İLE ÜNÜNÜ PEK ÇOK ÜLKEYE DUYURMUŞ. 
OĞLUNUN HAZIRLADIĞI PROFESYONEL BİR 
TANITIM SİTESİNE SAHİP OLAN DİGİLLİ 
ÜRETTİĞİ ÜRÜNLERİ BURADA HEM TANITI-
YOR, HEM DE PAZARLAYABİLİYOR. 

NEREDEYSE BİR ASIRDIR ÜRETİYORUZ
Aziziye Mahallesi Selimiye Caddesinde yıl-
lardır hizmet veren Saraç İhsan binek ve yarış  
hayvanları için eyer, başlık, yular, eyer altları, 
göğüslük ve martignal, kolanlar, gemler, tımar 
takımları, fayton takımları, tırnak ve bilek ko-
ruyucuları, nal ve nalbant takımları, üzengi ve 
kayışları, binici malzemeleri  üretiyor. 

ATLI SPORLARA OLAN İLGİ ARTTI, BİZİM 
DE BU ALANDAKİ ÜRETİMİMİZ ARTTI
Artık eskiden olduğu gibi çok binek ve yük 
hayvanları için talep olmadığını belirten Di-
gilli, 1970’li yıllarda 80’li yıllarda olduğu gibi 
işimiz yok. Ama yine de bir şeyler üretiyoruz. 
Bizim asıl işimiz yarış atları ve at yarışlarına, 
atlı sporlara oluyor. Atlı sporlara olan ilgi artın-
ca bizimde işlerimiz artmış oldu. Aynı zaman-
da yurt dışından talep üzerine, sipariş üzerine 
üretimler yapıyoruz. 

BU MESLEĞİ YAŞATMALIYIZ
Digilli asırlardır süren bu mesleğin yaşatılması 
gerektiğini belirterek “Bu çalışmaları yapan, bu 
mesleği icra eden kimse kalmadı. Konya’da zaten 
bizden başka yapan yok. Türkiye’de üç kişiden 
birisi biziz. Çoğunlukla ithal ediliyor. Ama biz el 
işçiliği yapıyoruz. Mesela yıllarca İstanbul adala-
ra faytonlar için üretim yapıyorduk. Ama şimdi 
onlarda bitti. Bu nedenle mesleğin yaşatılması 

gerektiğine inanıyoruz. Bunun içinde yerel yöne-
timlerin bu mesleğe sahip çıkması gerekiyor. Di-
gilli, Konya’da önceden 100-150 tane saraç oldu-
ğunu günümüzde ise sadece kendisinin kaldığını, 
mesleğin yeni nesiller tarafından bilinmediğini 
böyle ustaların şimdi mesleğe rağbet olmamasın-
dan dolayı yetişmediğini söyledi. Digilli, “100-150 
saraç içinden bugün sadece ben kaldım. Çekir-
dekten yetiştirmek için kalfa bile bulamıyorum. 
Artık insanlar bu iş bitti gözüyle bakıyorlar. Ama 
biz bu işi canlandırmak için elimizden geleni ya-
pıyoruz. Oğlumla birlikte çalışıyoruz. Ben ölene 
kadar bu işe devam edeceğim” dedi.

OSMANLI DÖNEMİNDEN EĞER 
Osmanlı döneminden kalma eğer olduğunu 
belirten Digilli “Yüz yıllık eğer artık bu bizim 
dükkanımızın sembolü oldu. Babam rahmetli 
almıştı bunu. Bende şimdi gözüm gibi bakı-
yorum. Bize babamdan en iyi hatıra. Hem de 
önemli bir tarihe sahip. 
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M. SABRİ DOĞAN / Koyunoğlu Müzesi, Müze Araştırmacısı, Konya

İHTİSAP ÖNÜ 
Birde İhtisab vardı ki bu pazarı Belediye gözetlerdi. İhtisab'a çokça köylü vatandaşların getirdikleri tulum peynirler; teneke, teneke pekmezler; ka-
zan, kazan sade yağlar; çuval, çuval kuru üzümler, nohutlar, kuru fasulyeler; çuval, çuval dolusu bulgurlar ve diğer gıda maddelerinin satışları yapılır-
dı. Alıcılar alacakları maddenin sıkı bir pazarlığına girişler; in aşağı, çık yukarı ortalama bir fiyat üzerinde anlaşırlardı. Bundan sonra hemen aralarda 
dolaşmakta olan belediye kantarcısına "baş" vererek satışı yapılan malın tartısını isterlerdi. Bir elinde kantarı, bir elinde sırığı alan belediye kantarcısı 
kantar sırığını alım satım yapanların eline tutuşturur, onlarda sırığı iki uçlarından omuzlarına alır; kantar çengeli bu sırığın ortasına getirilir, yine kan-
tarın diğer iki sivri çengeli de tartılacak olan çuvalın yanlarına saplanarak kantarla birlikte kaldırılır ve böylece satılan mal tartılırdı. Tartı işi bittikten 
sonra kantarcı malın cinsini fiyatını, ağırlığını ve para tutarını matbu bir pusulaya yazar belediye resmini de keserek tutarı tahsil ederdi.

NAKLİYAT
Eskiden nakliyat develerle yapılırdı. Bir adamın zenginliği Konya söyleyişiyle "Gater, gater develeri var" diye anlatılırdı. Bu 
nedenle şehrin iç bölümlerinde bile bu işle uğraşanların geniş develikleri vardı. Deve sahipleri develerinin burada barındırır; 
burada yedirir, içirirdi. Yabancı yerlerden gelen deve kervanları ise Eski Saman Pazarı'ndaki geniş alanda konaklardı. 
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ŞEHİR İMAR PLANLARI
Mehmet Muhlis Korner 1919-1923 yıllarında Belediye başkanı olduğu sıralarda Iskarta adlı bir İtalyan mimar mühendise bir şehir imar planı yaptır-
mış ve bu plan 53 pafta halinde aydınger kağıt üzerine çini mürekkebi ile çizilmiştir. Eski Millet Bahçesi ile eski İstasyon Caddesi ve Karaman Cad-
desi bu plana göre düzenlenmiştir. 1945 yılında Mehmet Muhlis Korner tekrar belediye başkanı seçildiği zaman bir şehir imar planı yaptırılması söz 
konusu olmuş ve bu planı hatırlayarak onu buldurmuştur. Başkanlık ve o zaman ileri gelen belediyecileri tarafından incelenen bu plan saklanmak 
üzere özel olarak yaptırılan bir dolapta saklanmıştır. Belediye başkanı sayın Yılmaz Kulluk zamanında bu plan bir çok kere aranmışsa da maalesef 
bulunamamıştır. İkinci imar planı 816 hektarlık bir alanı kapsayan 17 paftadan oluşmuştur. 1946 yılında yürürlüğe giren bu plan yüksek mühendis 
Asım Kömürcü tarafından yapılmış ve 1954 yılına kadar uygulanmıştır. 3. plan 912 hektarlık bir alanı kapsamış ve 19 paftadan oluşmuştur. 1954 de 
yürürlüğe girmiş ve 1960 yılına kadar uygulanmıştır ki müellifleri yüksek mimar Ferzan ve Leyla Baydar'lardır. 4. Plan ise Baydar'ların planının İmar 
ve İskan Bakanlığı tarafından bir revizyona tabi tutulmasından ibarettir ki bu planda 1966 yılına kadar uygulanmıştır. 5. imar planı olarak İller Ban-
kası aracılığıyla ve müsabaka sonucu yüksek mimar Yavuz Taşçı ve Haluk Berksan tarafından yapılmış ve 1966 yılında uygulamaya geçmiştir. Daha 
sonra uygulanan plan ise 9.500 hektarlık bir alanı kapsamakta bu alan bitişik alan ile 20.000 hektarı bulmaktadır.

FAYTONLAR
Eski dönemin tek binek arabası olan fayton arabası bakımlı ve görkemli vasıtalardı. Bir çift süslü kuşamlı kühey-
lan gibi atların çektikleri bu gıcır, gıcır arabalara binmek bir zevkti. Faytonlar iki çeşit olurlardı. Birisi körük arabaları 
diğeri kupa arabalarıydı ki bunlar kapalı olurlardı. İçleri kadife döşemeli kapılarıyla birlikte, basamakları da açılıp 
kapanan kupalar zamanın en lüks ve en pahalı vasıtalarıydı. Genellikle baba evinden koca evine giden gelinler bu 
kupa arabalarına bindirilirdi. Yabancı gözlerden uzak tutulurdu. Gençliğin tatil günlerinde en belli başlı eğlencesini 
sinemaya gitmek veya özellikle yaz mevsimlerinde bir arabaya binip şehir etrafında tur atmak teşkil ederdi. Bir kaç 
arkadaş bir körük arabası kiralar, hükümet alanından İstasyon, İsmail Paşa Değirmeni'ni takiben İhsaniye, Devlet 
Hastanesi önünden yine Hükümet Alanı'na dönerdi ki bu geziler içinde sadece 25 kuruş ödenirdi. 

EĞLENCE YERLERİ 
Yirminci yüzyılın başlarında Konya'nın eğlence yerleri pek sınırlı idi. İlk sinema Sanat Mektebi'nin bahçesindeki bir salonda açılmıştı ki burası şimdi 
Karatay Lisesi ile Merkez Bankası'nın arasında kalan yerdir. Bu sinemayı Sanat Mektebi yönetiyordu. Bundan sonra belediye Alaaddin Tepesi'nin kuzey 
eteklerinde çok güzel bir sinema binası yaptırmıştı. Bu sinema sesli ve sessiz filim dönemlerinde uzun yıllar Konyalının eğlenme ve öğrenme ihtiyacını 
karşılamıştır. Sinema binası geniş bir salon, 2 katlı 24 loca içeriyordu. Sinemanın seçkin bir seyircisi vardı. O dönemin film konuları pek seçmeydi. Bu 
sinema daha sonra yakılarak yıkılmıştır. Belediye sinemasından sonra bir aralar Ordu Evi Sineması da çalışmış ise de ordunun ticaret yapamayacağı 
gerekçesiyle bu sinema halka kapanmıştı. Bundan sonrada Yeni Sinema faaliyete geçmiştir. Yeni Sinemadan sonra da Şahin, Ferah, Saray, Zafer, Rüya, 
Park, Büyük Sinemaları faaliyete geçmiştir. Ayrıca bir hayli de yazlık sinema vardı. Konya'nın ilk sinemaları bunlardır. 

İLK ELEKTRİK 
Elektrik Konya'ya ilk defa 1927 yılında gelmiştir. Daha önceleri geceleri gaz 
lambalarının soluk ışıkları altında geçiren Konyalılar, uygarlığın ana direkle-
rinden biri olan elektriğe kavuştukları zaman bunu büyük bir lüks sanmışlar, 
birbirinden göre, göre ve birer, birer evlerine alınarak sadece aydınlatma işinde 
yararlanmışlardır. Sonraları elektrik sanayide de kullanılmaya başlanmış ve 2. 
dünya savaşı yıllarında ve büyük ölçüde elektrik sıkıntısı çekilmiştir. Dere'deki 
elektrik santrali belediyenin de hissedarı olduğu bir şirket tarafından kurulmuş 
ve bir Macar şirketine ihale olmuştur. Yaşlı Konyalıların anlattığına göre Dere 
Hidroelektrik Santralının yapımı sırasında genç bir Macar mühendis arnavud 
kaldırımlı yada toprak sokaklara ağaç elektrik direkleri dikmek üzere görev-
lendirilmişti. Bu mühendis Türkçe bilmiyordu. Direk dikme işlerinde çalışan 
amelelere bağırıp, çağırır ve müstehzi bakışı fırlatır, küçük görürdü. Bu anek-
tod da şu anlama gelmektedir ki o zamanlarda belirli aralıklarla elektrik direği 
dikecek adamımız bile yoktu. Dere Santralı kurulup işletmeye açıldıktan çok 

kısa bir süre sonra okuma yazma bile bilmeyen elektrik uzman veya teknisyenleri yetişmiş ve santral Konya'nın yerli teknisyenleri eliyle işletmiştir. 
Bilindiği gibi Dere Santrali zamanla yetersiz kalmış, Eski Meram Yolu üzerinde bulunan motorla çalışan bir fabrika daha kurulmuştur. Zamanla bu da 
yetersiz kalmış Göksu Elektrik Santrali kurulmuştur. Konya'nın elektriği T.E.K. kuruluşuna bağlanıncaya kadar sıkıntılı günler geçirmiştir.
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Ülke Profili
Büyüme Oranı 5,6 (2014 Tahmin)

Başkent Lima

Başlıca Şehirleri
Lima (8,153), Cusco (1,208), Piura (1,679), Arequipa (1,173),
La Libertad (1,596), Junin (1,182), Cajamarca (1,412), 
Lambayeque (1,122), Puno (1,290), Ancash (1,089)

Nüfus 31,6 (2014 Tahmin)
Kişi Başına Düşen Milli Gelir 11.745 Dolar (2014 Tahmin

Döviz Kuru 1$= 2,80 Ns (Nueva Sol)
Yüzölçümü 1.285.216 km2

Telefon Kodu +51

GÜNEY AMERİKA’NIN BATISINDA VE GÜNEY PASİFİK OKYANUSU KIYISINDA YER ALAN PERU, İKLİM, MADENCİLİK VE ENERJİ KAYNAKLARI 
AÇISINDAN SON DERECE ZENGİN BİR ÜLKEDİR. PERU YÜZÖLÇÜMÜ BAKIMINDAN GÜNEY AMERİKA’NIN EN BÜYÜK ÜÇÜNCÜ, DOĞAL OR-
MANLAR AÇISINDAN İSE İKİNCİ ÜLKESİDİR. BOLİVYA İLE 1.075 KM, BREZİLYA İLE 2.995 KM, ŞİLİ İLE 171 KM, KOLOMBİYA İLE 1.800 KM. VE 
EKVATOR İLE 1.420 KM SINIRA SAHİP OLAN PERU TOPRAKLARININ %2,88’İ EKİLEBİLİR TOPRAKLARDAN OLUŞMAKTADIR. ÜLKENİN ÖNEMLİ 
ŞEHİRLERİNDEN OLAN LİMA, TRUJİLLO, PİURA, CHİCLAYO, ICA VE TACNA BU BÖLGEDE YER ALMAKTADIR. BİRÇOK AND MEDENİYETİNE EV 
SAHİPLİĞİ YAPMIŞ OLAN PERU, İNKALAR’IN 1533 YILINDA İSPANYOLLARCA İŞGAL EDİLMESİNİN ARDINDAN ANCAK 1821 YILINDA BAĞIMSIZ-
LIĞINI İLAN ETMİŞTİR. YILLARCA SÜREN ASKERİ YÖNETİM SONRASINDA 1980 YILINDA DEMOKRASİYE GEÇİLMİŞTİR. BAŞKAN HEM DEVLET 
HEM DE HÜKÜMETİN BAŞIDIR. 28 TEMMUZ 2011 TARİHİ İTİBARİ İLE OLLANTA HUMALA TASSO ÜLKEYİ YÖNETMEKTEDİR.
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Genel Ekonomik Durum
1998 yılında yaşanan El Nino kasırgası ile aynı döneme 
denk gelen 1997-1999 Asya, Rusya ve Brezilya krizlerin-
den oldukça fazla etkilenmiş olan Peru ekonomisi, 2002 
yılından bu yana toparlanma sürecine girmiş; uygula-
nan makroekonomik politikalar sayesinde finansal sis-
temin krizler karşısındaki dayanıklılığı artmıştır. Son yıl-
larda artan Asya-Güney Amerika ticaretinden oldukça 
faydalanan ve önemli bir büyüme sergileyen ülke eko-
nomisi, 2002 yılından bu yana ortalama %6 oranında 
büyümüştür. 2011 yılında %6,9 oranında büyüyen ülke 
ekonomisi, 2012 yılında %6,3 büyüme kaydetmiştir. Bu 
başarıda, önceki krizlerde alınan önlemlerin yanı sıra 
ülkenin finans sisteminin yabancı kaynaklara ve iflas 
eden uluslararası finans kuruluşlarına önemli derecede 
doğrudan bir bağımlılığının bulunmaması önemli bir et-
kendir. 2013 yılında %6,0 olarak tahmin edilen büyüme 
hızı 2014 yılı için yaklaşık %6,3 olarak öngörülmektedir. 
Gelecek yıllarda özellikle madencilik ve inşaat alanında 
önemli yatırım projeleri ve güçlü iç tüketim sayesinde 
bu büyümenin sürmesi beklenmektedir.
Her ne kadar iş dünyasındaki ilerlemelerde, Dünya 
Bankası’nın “Doing Business 2013” raporuna göre 185 
ülke arasında 43. olmuştur (2012 yılında da 43. sırada-
dır), eksiklikler bölgesel düzeyde kalmıştır. Peru, Dünya 
Bankası’nın yıllık raporunda, geçen yıl en fazla büyüyen 
10 ülkeden bir tanesi olarak gösterilmiştir. Bu rapor ül-
kenin iş yeri açma ve kapama, krediye ulaşım, yatırım-
cıları koruma, vergi ödemeleri, imzalanan kontratları 
uygulama gibi alanlarda değerlendirme yapmıştır.

Ekonomide Geleceğe Yönelik Beklentiler
2011 yılında yapılan seçimler sonucunda seçilen Humala’nın izlediği politikalar neticesinde 
2013 yılında GSYİH’nın ortalama %6,0 büyüyerek 217 milyar dolar olarak gerçekleşmesi bek-
lenmektedir. Peru ihracatını artırmak için; Amerika Birleşik Devletleri, Çin, İsviçre, Japonya, 
Kanada, Almanya, İspanya, Brezilya başta olmak üzere 25 hedef ülke belirlemiştir.

Doğrudan Yabancı Yatırımlar
Ülkede Avrupa (özellikle İspanya ve İngiltere kökenli) ve Kuzey ve Güney Amerika ülkeleri-
nin yatırımları mevcuttur. Bu yatırımların büyük çoğunluğu ülkenin doğal kaynakları, kamu 
hizmetleri, bankacılık, turizm, altyapı müteahhitliği alanlarında yoğunlaşırken; Asya, Afrika 
ve Okyanusya ülkeleri kaynaklı yatırımlar madencilik, hidrokarbon, makine ve elektrikli ci-
hazlar üzerinedir. İspanya, İngiltere ve ABD, Peru’daki yabancı yatırım stokunun %54,8’ini 
oluştururken, ilk 10 ülkenin payı %87,5’dir.

PERU; AMAZONAS, ANCASH, APURİMAC, AREQUİPA, AYACUCHO, CAJAMARCA, CALLAO, CUSCO, HUANCAVELİCA, HUANUCO, ICA, JU-
NİN, LA LİBERTAD, LAMBAYEQUE, LİMA, LİMA LORETO, MADRE DE DİOS, MOQUEGUA, PASCO, PİURA, PUNO, SAN MARTİN, TACNA, 
TUMBES, UCAYALİ OLMAK ÜZERE 25 BÖLGEDEN VE 1 EYALETTEN OLUŞMAKTADIR. YAKLAŞIK 30 MİLYON NÜFUSA SAHİP OLAN 
PERU’DA NÜFUS ARTIŞ HIZI %1,4, YAŞ ORTALAMASI 26,4’TÜR. NÜFUSUN %71’İ KENTLERDE, % 44,5’İ YOKSULLUK SINIRININ ALTINDA 
YAŞAMAKTADIR. 2011 YILI İÇİN 10,8 MİLYON OLARAK TAHMİN EDİLEN TOPLAM İŞGÜCÜNÜN % 0,7’Sİ TARIM, % 23,8’İ SANAYİ VE %75,5’İ 
HİZMETLER SEKTÖRÜNDE İSTİHDAM EDİLMEKTEDİR. 2011 YILINDA İŞSİZLİK ORANI %7,1 OLARAK GERÇEKLEŞMESİ BEKLENMEK-
TEDİR. PERU’NUN BAŞLICA DOĞAL KAYNAKLARI; BAKIR, GÜMÜŞ, ALTIN, PETROL, KAUÇUK, BALIKÇILIK, DEMİR CEVHERİ, KÖMÜR, 
FOSFAT, POTAŞ, HİDROELEKTRİK VE DOĞAL GAZDIR. PERU’NUN BAŞLICA TARIM VE HAYVANCILIK ÜRÜNLERİ; KUŞKONMAZ, KAHVE, 
KAKAO, PAMUK, ŞEKER KAMIŞI, PİRİNÇ, PATATES, MISIR, MUZ, ÜZÜM, PORTAKAL, ANANAS, GUAVA, ELMA, LİMON, ARMUT, DOMATES, 
MANGO, ARPA, ŞİFALI BİTKİLER, PALM YAĞI, SOĞAN, BUĞDAY, KURU FASULYE OLMAKLA BERABER; SIĞIR ETİ, KANATLI ETLER VE 
DENİZ ÜRÜNLERİ İSE BAŞLICA HAYVANCILIK ÜRÜNLERİDİR. ÜLKENİN İMALAT SANAYİSİ; MADENCİLİK VE MADEN İŞLEME, ÇELİK, 
METAL İŞLEME, PETROL İŞLEME, DOĞAL GAZ, BALIKÇILIK, GIDA İŞLEME VE TEKSTİLDEN OLUŞMAKTADIR.

Temel Ekonomik Göstergeler

2010a 2011a 2012b 2013c 2014c

GSYİH (milyar $) 153,9 176,7 199,4 217,0 236,8

Kişi Başına GSYİH (satın alma gücü paritesine göre) 9.223 b 9.929 10.601 11.256 12.026

Reel GSYİH Artış Oranı (%) 8,8 6,9 6,3 6,0 6,3

Sanayi Üretim Artış Hızı (%) 11,1 4,2 6,0 6,1 4,2

Sabit Sermaye artış hızı (%) 23,2 4,8 14,9 a 11,0 9,0

Tüketici Fiyatları Enflasyonu (ortalama) 1,5 3,4 3,7 2,6 2,8

İşsizlik Oranı (ort, %) 6,6 7,9 7,7 7,7 7,6

İhracat (FOB ; milyar $) 35,5 46,2 45,6 45,9 50,7

İthalat (CIF ; milyar $) 28,8 36,9 41,1 43,9 46,7

Cari İşlemler Dengesi (milyar $) -3,7 -3,3 -7,1 -9,1 -9,1

Dış Borç (yıl sonu ; milyar $) 41,8 44,8 51,1 50,8 49,6

Döviz Kuru Ns/ABD $) 2,81 2,70 2,55 2,63 2,63

Kaynak: The Economist Intelligence Unit                    a:Gerçekleşme b:EIU tahminleri c:EIU öngörüsü
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Türkiye'nin Peru'ya İhracatında Başlıca Ürünler (Bin Dolar)

GTİP ÜRÜN ADI 2011 2012 2013
 Toplam 286.800 246.427 275.587

7214 Demir/çelik çubuklar (sıcak haddeli, dövülmüş, burulmuş, çekilmiş) 158.545 133.229 131.581

7207 Demir/alaşımsız çelikten yarı mamuller 34.947 31.913 48.098

7213 Demir/çelik filmaşin (sıcak haddelenmiş, rulo halinde) 24.654 17.720 19.925

7216 Demir/alaşımsız çelikten profil 15.054 17.982 18.532

1504 Balıkların/deniz memelilerinin yağları 0 0 11.453

9406 Prefabrik yapılar 527 2.018 2.814

4411 Lif levha, orta yoğunlukta 1.651 2.188 2.674

9999 Başka yerde belirtilmemiş ürünler 1.577 3.155 2.644

7308 Demir/çelikten inşaat ve aksamı 21.060 3.952 2.213

8708 Kara taşıtları için aksam, parçaları 1.866 2.391 2.056

8701 Traktörler 1.633 1.865 1.715

3812 Vulkanizasyon çabuklaştırıcıları, plastifiyan bileşikler vb. 859 1.553 1.313

8451 Dokuma maddelerini yıkama, kurutma, ütüleme makine ve cihazları 491 877 1.255

8413 Sıvılar için pompalar, sıvı elevatörleri 468 355 1.247

7013 Masa, mutfak, tuvalet, ev tezyinatı vb için cam eşya 527 1.160 965

3917 Plastikten tüpler, borular, hortumlar; conta, dirsek, rakor vb 1.117 748 949

7217 Demir/alaşımsız çelikten teller 44 632 938

8537 Elektrik kontrol, dağıtım tabloları, mücehhez tablolar 221 36 888

7326 Demir/çelikten diğer eşya 12 521 885

4009 Vulkanize edilmiş kauçuktan boru ve hortumlar ve donanımları 1.024 1.432 870

8410 Su türbinleri, çarklar vb. İçin regülatörler 1 43 731

7228 Alaşımlı çelikten çubuk, profil, içi boş sondaj çubukları 896 967 651

8704 Eşya taşımaya mahsus motorlu taşıtlar 0 200 632

4011 Kauçuktan yeni dış lastikler 3 72 613

5402 Sentetik lif ipliği (dikiş ipliği hariç) (toptan) 554 581 604

8483 Transmisyon milleri, kranklar, yatak kovanları, dişliler, çarklar 408 540 535

7305 Demir/çelikten diğer tüp ve borular-kaynaklı vb.-çapı>406, 4mm 0 0 523

5206 Pamuk (dikiş hariç) ipliği (ağırlık; >%85 pamuk (toptan) 618 118 499

7321 Demir-çelik soba, ocak, ızgara, ocak, mangal vb. Ev eşyası 450 455 441

8544 İzole edilmiş tel, kablo; diğer izole edilmiş 
elektrik iletkenleri; fiber optik 73 74 435

2523 Çimento 7 0 420

5702 Dokunmuş halılar, yer kaplamaları (kilim, sumak, karaman vb) 198 344 394

5205 Pamuk (dikiş hariç) ipliği (ağırlık; =>%85 pamuk) (toptan) 652 445 382

8535 Gerilimi 1000 voltu geçen elektrik devresi teçhizatı 3 27 359

8504 Elektrik transformatörleri, statik konvertisörler, endüktörler 160 486 357

3211 Müstahzar kurutucu maddeler (sikatifler) 83 182 356

5407 Sentetik iplik, monofil, şeritlerle dokumalar 210 520 347

7215 Demir/çelik çubuklar (diğer) 532 2.637 345

8431 Ağır iş makine ve cihazlarının aksamı, parçaları 62 84 339

7318 Demir/çelikten cıvata, somun, tavan halkası, vida, perçin, pim vb. 2.225 76 325

7325 Demir/çelikten diğer döküm eşyası 0 0 320

Kaynak:Trademap (www.trademap.org)

Türkiye-Peru Dış Ticaret Değerleri (1 000 Dolar)
Yıl İhracat İthalat Hacim Denge

2003 7.336 22.197 29.533 -14.860
2004 6.953 49.372 56.326 -42.418
2005 7.211 37.311 44.522 -30.100
2006 9.356 61.092 70.448 -51.736

2007 15.305 69.587 84.893 -54.282

2008 124.632 63.746 188.379 60.886
2009 61.947 69.225 131.172 -7.278
2010 159.271 78.575 237.847 80.696
2011 286.800 58.487 345.287 228.312
2012 246.410 101.186 347.596 145.223
2013 275.580 94.256 369.837 181.323

2012 (1 ay) 38.779 7.592 46.371 31.187
2013 (1 ay) 22.205 10.041 32.247 12.164

2013 20.820 280.721 301.542 -259.900
Kaynak: TÜİK            * Ocak Ayı verileridir

Ülkelere Göre Yabancı Yatırımlar (milyar Dolar)
Ülke 2011 Pay % 

İspanya 4.458 20.2%
İngiltere 4.450 20.2%

ABD 3.166 14.3%
Hollanda 1.532 6.9%

Şili 1.347 6.1%
Kolombiya 1.048 4.7%

Brezilya 1.021 4.6%
Panama 924 4.2%
Kanada 845 3.8%
Meksika 464 2.1%
İsviçre 436 1.9%

Singapur 365 1.6%
Lüksemburg 272 1.2%

Japonya 233 1.0%
Fransa 207 0.9%

Bahamalar 183 0.8%
Diğer 1.059 4.8%

 TOPLAM 22.019 100.0%
Kaynak: ProInversion, www.proinversion.gob.pe

Asya- Pasifik ve Afrika ülkeleri kaynaklı yatırımların ağırlıklı olarak madencilik, 
hidrokarbon ve makine-elektrikli eşya sektörlerinde yoğunlaştığı görülmektedir. 
Madencilik sektörü, ülkedeki yabancı yatırım stokunun %24,4’ünü oluşturan en 
büyük sektördür. Sektördeki yatırımların çoğu son beş yılda gerçekleştirilmiştir. 
Toplam yatırımların %17,2’sini oluşturan iletişim sektörüne yönelik yatırımların 
önemli bir kısmı özelleştirme ve mobil telefon operatörlerinin yatırımlarından 
kaynaklanmaktadır.  Sanayi sektörü toplam yatırımlarının %13,9’unu, finans 
sektörü %18,4’ünü, enerji sektörü ise %13,1’ini oluşturmaktadır. Bahse konu beş 
sektör, ülkedeki yabancı yatırım stokunun %84,7’ini kapsamaktadır. Enerji sek-
törünün son yıllarda kaydettiği gelişim oldukça ümit verici olup, özellikle hidroe-
lektrik ve doğal gaz alanlarında Peru’da önemli bir potansiyel mevcuttur.

Dış Ticaret Göstergeleri (Milyon Dolar)
Yıl İhracat İthalat Denge Hacim

2004 12,7 10,1 2,6 22,8
2005 17,1 12,5 4,6 29,6
2006 23,7 15,3 8,4 39,1
2007 28,0 20,3 7,7 48,4
2008 31,2 29,9 1,3 61,2
2009 26,7 21,8 4,9 48,5
2010 35,2 30,0 5,1 65,2
2011 45,6 37,7 7,8 83,3
2012 45,2 42,1 3,0 87,3

Kaynak: ITC Trademap (www.trademap.org)

Dış Ticaret
Küresel kriz öncesinde 2008 yılında 61,2 milyon Dolar’a yükselmiş olan Peru’nun 
dış ticaret hacmi 2009 yılındaki %20,7 gerilemenin ardından 2012 yılı itibarıyla 
87,3 milyar Dolar’a yükselmiştir. Peru’nun 2012 yılı ihracatının %21,2’si altından; 
%18’i bakır cevherlerinden oluşmaktadır. İşlenmiş petrol ürünleri, balık unu, çeşit-
li metallerin cevherleri (çinko, kurşun, demir, molibden vb.), kahve, petrol gazları, 
ham petrol, hazır giyim, meyve-sebze ve deniz ürünleri ise Peru’nun ihraç ettiği 
diğer başlıca ürün gruplarıdır. Tarım ve gıda ürünleri, Peru’nun ihracatında % 16 
paya sahiptir. Peru’nun 2012 yılı ithalatında ham petrol (%8,7), işlenmiş petrol 
ürünleri (%5,4) ilk sıralarda yer almaktadır. Otomotiv üretim ve montaj sanayisi 
bulunmayan Peru, kara taşıtları ihtiyacının tamamını ithalat yoluyla karşılamak-
tadır. Peru’nun 2012 yılında ithal ettiği ürünler sıralamasında üçüncü sırada yer 
alan binek otomobilleri %4,1, eşya taşımaya mahsus motorlu taşıtlar ise %3,6 pay 
teşkil etmektedir. Peru’nun Çin ile imzaladığı Serbest Ticaret Anlaşması’nın 1 Mart 
2010 tarihinde yürürlüğe girmiş olması nedeni ile, ilerleyen yıllarda Peru’nun oto-
motiv ithalatında Çin’in daha da önemli pay alacağı beklenmektedir. Telli telefon 
için elektrikli cihazlar, ağır iş makineleri, otomatik bilgi işlem makineleri, tahıllar, 
TV alıcıları, soya yağı ve küspesi, etilen polimerleri, ilaç, kauçuk dış lastikler ise 
Peru’nun ithal ettiği diğer başlıca ürün gruplarıdır. Peru’nun ithalatının %10,4’ünü 
tarım ve gıda ürünleri oluşturmaktadır.

Türkiye ile Ticaret
2013 yılında bir önceki yıla kıyasla ihracatımız %11,8 artış göstererek 275,5 
milyon Dolar, İthalatımız ise %6,8 azalış ile 94,2 milyon Dolar olarak gerçek-
leşmiştir. Dış açık vermediğimiz nadir Latin Amerika ülkelerindendir. Peru’ya 
2013 yılı ihracatımızın %79’unu ilk dört ürün oluşturmakta olup, bu dört 
ürün demir-çelik çubuklar, yarı mamuller, filmaşin ve profilden ibarettir.
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Türkiye'nin Peru'dan İthalatında Başlıca Ürünler (Bin Dolar)

GTİP ÜRÜN ADI 2011 2012 2013
 Toplam 58.487 101.186 94.257

'2301 Et, sakatat, deniz hayvanı vs. (yemeye uygun olmayan) unu, pelleti, kıkırdakları 31.418 53.830 35.449
'7901 İşlenmemiş çinko 0 12.828 23.977
'1209 Ekim amacıyla kullanılan tohum, meyve ve sporlar 6.004 12.309 12.390
'7801 İşlenmemiş kurşun 0 0 5.873
'5503 Sentetik devamsız lifler (işlem görmemiş) 3.121 4.412 3.157
'9608 Kalemler; ucu bilyeli, keçeli kalemler, dolma kalemler, parçaları 1.583 1.507 1.739
'3808 Haşarat öldürücü, dezenfekte edici, zararlıları yok edici 1.912 2.193 1.486
'3203 Hayvansal/bitkisel menşeli boyayıcı maddeler 5.670 1.999 1.123
'5501 Sentetik lif demetleri 0 73 1.008
'2508 Diğer killer 316 335 899
'1207 Diğer yağlı tohumlar ve meyveler 0 1.625 826
'5105 Yün, ince/kaba hayvan kılları (kardeli/taranmış) 437 801 777
'4102 Koyun ve kuzuların ham derileri 965 811 600
'6109 Tişört, fanila, diğer iç giyim eşyası (örme) 852 426 541
'1804 Kakao yağı 0 2.879 438
'3201 Debagatte kullanılan bitkisel menşeli hülasalar ve türevleri 119 251 392
'2005 Diğer sebzeler (sirke/asetik asitten başka usulde hazır. Konserve) (dondurulmamış 231 281 383
'2827 Klorür, oksiklorür, hidroksiklorür; bromür, oksibromür; iyodür ve osiiyiyodür 272 277 358
'0709 Diğer sebzeler (taze/soğutulmuş) 178 298 262
'6105 Erkek/erkek çocuk için gömlek (örme) 338 237 240
'2833 Sülfatlar; şaplar; peroksisülfatlar (persülfatlar) 0 28 231
'0910 Zencefil, safran, zerdeçal, kekik, defne yaprakları, köri ve diğer baharat 0 68 220
'1801 Kakao dane ve kırıkları (ham/kavrulmuş, bütün/kırık) 0 276 151
'6110 Kazak, süveter, hırka, yelek vb. Eşya (örme) 375 181 146
'0713 Kuru baklagiller (kabuksuz) (taneleri ikiye ayrılmış) 774 565 120
'5810 İşlemeler (parça, şerit, motif halinde) 0 23 102
'5208 Pamuk men (ağırlıkça %85 ve fazla pamuk m.kare 200gr) 0 0 94
'6106 Kadın/kız çocuk için bluz, gömlek, gömlek; bluz (örme) 93 71 82
'0813 Meyve (kurutulmuş) (0801, 0806'de kiler hariç)08. fasıldaki sert ve kabukluların 36 0 79
'3205 Boyayıcı laklar; esası lak olan müstahzarlar 731 299 75
'1008 Kara buğday, darı (cin ve kum darı)kuş yemi; diğer hububat 0 41 73
'1404 Tarifenin başka yerinde yer almayan bitkisel ürünler 7 37 71
'0804 Hurma, incir, avokado ve guava armudu, mango, mangost (taze/kurutulmuş) 148 64 67
'7108 Altın (ham, yarı işlenmiş, pudra halinde) 0 0 66
'5201 Pamuk (kardesiz, taranmamış) 0 0 64
'5109 Yün ve ince kıldan iplikler (perakende) 0 4 62
'3004 Tedavide/korunmada kullanılmak üzere hazırlanan ilaçlar (dozlandırılmış) 0 246 60
'2009 Meyve ve sebze suları (fermente edilmemiş, alkol katılmamış) 0 0 58
'8708 Kara taşıtları için aksam, parçaları 0 0 57
'1302 Bitkisel özsu ve hülasalar; pektik maddeler, pektinatlar, pek tatlar; ağaralar 254 122 48
'1504 Balıkların/deniz memelilerinin yağları 0 0 41

Kaynak:Trademap (www.trademap.org)

Genel Değerlendirme ve Öngörüler
İki ülke arasında vizelerin kaldırılması ve Türk Hava Yolları’nın iki ülke 
arasında direk uçuş başlatmasının karşılıklı ticari ilişkileri büyük ölçüde 
geliştirerek coğrafi olarak uzak olan bu ülkeleri yakınlaştıracaktır.
Peru’nun ülkemiz ile yapılacak STA ile sadece 75 milyonluk Türkiye paza-
rına değil, 1 milyar nüfusu aşan Asya ve Orta Doğu pazarlarına giriş fırsatı 
yakalayabilecektir. Peru özellikle ulaşım alt yapısını yenileme hususunda 
ülkeye daha fazla yatırım çekmeyi hedeflemekte olup, ülkemiz için inşaat 
malzemeleri, makine ve aksamları ile müteahhitlik konusunda önemli fır-
satlar taşımaktadır. Peru’nun ortalama gümrük vergilerinin %5’in altında 
olması ve stratejik konumu nedeniyle Ülkemiz işadamları için değerlen-
dirilmesi gereken bir pazardır.

Tarım ve Gıda Ürünleri İhraç Potansiyelimiz
Bazı tarım ve gıda ürünlerinde potansiyelimiz olmakla birlikte, bisküvi, 
şekerli mamuller, maya, domates salçası, zeytinyağı ve kuru kayısı ihra-
catımızın daha da artırılabileceği düşünülmektedir.

Sanayi Ürünleri ve Hizmetler İhraç Potansiyelimiz
İnşaat malzemeleri, otomotiv yan sanayi, pompa ve kompresörler, kim-
yasallar, gıda işleme ve paketleme ekipmanları, güvenlik cihazları, hava-
landırma ve soğutma cihazları, iplik, plastik, kozmetik ve müteahhitlik 
sektörü potansiyel sektörlerdir.

Kaynaklar:  1- http://www.ibp.gov.tr/pg/section-pg-ulke.
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DÜNYA İŞ
KONSEYLERİ

Dış Ticaretindeki 
Başlıca Ürünler 
ve Ülkeler
Başlıca İhraç Ürünleri: 
Makine ve mekanik cihazlar, 
elektrikli aparatlar, taşıt aksam ve 
parçaları, elektrikli ürünler.
İhracatında Başlıca Ülkeler: 
ABD % 12,7
Japonya % 11,9
ÇHC % 9,8
Singapur % 6,3
Başlıca İthal Ürünleri: 
Yakıt ve türevleri, mineraller ve 
metal ürünler, elektrikli parçalar, 
endüstri ürünleri.
İthalatında Başlıca Ülkeler: 
Japonya % 20
ÇHC % 12, ABD % 7
Malezya % 6.
Japonya % 8,2

İkili Ticarette Başlıca Maddeler
İhracat: Buğday unu, ayçiçeği tohumu, turbo jetler, pamuk, mermer ve traverten, traktör, hava gaz pompası, gümüş.
İthalat: Dizel/yarı dizel motorlu taşıtlar, kauçuk, bellek birimleri, kompresörler, gümüş, pirinç, ayakkabı.
Kaynak: http://www.musiad.org.tr/img/arastirmalaryayin/pdf

Türk - Endonezya İş Konseyi     

Kuruluş Yılı: 1995
Türk Tarafı Başkanı: Emin Hitay
Firma ve Ünvanı: Hitay Yatırım Holding A.Ş, 
Yönetim Kurulu Başkanı
Karşı Kanat Başkanı: Dr. Aip Syarifuddin
Muhatap Kuruluş: Endonezya Ticaret ve 
Sanayi Odası 

1995 yılında kurulan Türkiye - Endonez-
ya İş Konseyi, karşı kanat kuruluşu En-
donezya Sanayi ve Ticaret Odası işbirliği 
ile 2006 yılında yeniden bir yapılanmaya 
girmiş ve Ekim 2006’da gerçekleştirilen 
Türkiye – Endonezya Karma Ekonomik 
Komisyon Toplantısı ile eşzamanlı olarak 
Türkiye – Endonezya İş Konseyi Ortak 
Toplantısı gerçekleştirilmiştir. Bu dönem-
de Türk Hava Yolları Cakarta seferlerinin 
başlatılmasında çok önemli bir rol oyna-
mıştır.  Önümüzdeki dönemde ticaret hac-
mimizin özellikle ihracatımızın artırılması 
amacıyla Türkiye’de yapılacak uluslararası 
ticaret fuarları için Endonezya Alım He-
yeti Programlarının düzenlenmesinin 
sağlanması ve 2012 yılında Endonezya’ya 
yönelik Bakan seviyesinde bir “Türk Tica-
ret ve Müteahhitlik-Müşavirlik Hizmet-
leri Heyeti Programı”nın düzenlenmesi 
ve bu kapsamda Türkiye - Endonezya İş 
Konseyinin ortak toplantısının düzenlen-
mesi hedeflenmektedir. İş Konseyi ayrıca 
Cakarta’da bir Türkiye İhraç Ürünleri Ser-
gisinin düzenlenmesi amacıyla çalışmalar-
da bulunacaktır. İkili ekonomik ilişkilerin 
geliştirilmesi kapsamında potansiyel arz 
eden özellikle otomotiv ve yan sanayii, 
savunma sanayii, enerji, bilişim  ve mü-
teahhitlik sektörlerine yönelik çalışmalar 
yürütülmesi planlanmaktadır.

TEMEL EKONOMİK GÖSTERGELER

Yıl GSYİH
(Milyar $)

Kişi Başına 
Gelir  (%)

Büyüme
Oranı (%)

Enflasyon
Oranı (%)

İhracat
(Milyar$)

İthalat
(Milyar$)

2002 126,8 1.990 5,3 0,6 66,1 57
2003 143 2.237 6,9 1,8 78,1 66,9
2004 161,3 2.534 6,3 2,9 94,9 84,2
2005 176,4 2.720 4,6 5,8 109,4 106
2006 207 3.125 5,2 3,5 127,9 114,1
2007 246,1 3.700 4,9 3,2 150 124,5
2008 278 4.244 3 0,4 175,1 157,4

TÜRKİYE-TAYLAND TİCARİ VE EKONOMİK İLİŞKİLERİ
Yıl İhracat İthalat Hacim Denge

2002 45.100 194.840 239.940 -149.740
2003 108.489 291.943 400.432 -183.454
2004 123.615 500.503 624.118 -376.888
2005 51.475 677.782 729.257 -626.483
2006 61.486 936.761 998.247 -875.275
2007 63.121 1.229.444 1.292.565 -1.166.323
2008 100.300 1.472.433 1.572.733 -1.372.133

TÜRKİYE'YE VİZE 
UYGULAMAYAN ÜLKELER

Nüfus: 
68,8 Milyon 

(2012 EIU Tahmini)

Başkenti: Bangkok

Kişi Başına Düşen 
Milli Gelir (2012): 

9.444 Dolar 
Büyüme Oranı: 

%6,5 (2012) 

Yüzölçümü (Km2): 
513.115 Km2 

Döviz Kuru: 
1$=31,34 Tayland Bahtı

Başlıca Şehirler: 
Bangkok

Nakhon Ratchasima
Ubon Ratchathani 

Chiang Mai

Telefon Kodu: 
+670

TAYLAND
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TEMEL EKONOMİK 
GÖSTERGELER

Şubat ayında TÜFE, aylık %0,43 arttı.
2014 yılı Şubat ayında bir önceki aya göre %0,43, bir önceki yılın Ara-
lık ayına göre %2,41, bir önceki yılın aynı ayına göre %7,89 ve on iki 
aylık ortalamalara göre %7,60 artış gerçekleşmiştir. 

Şubat ayında ihracat %6,2 arttı, ithalat %5,9 azaldı
2014 yılı Şubat ayında, 2013 yılının aynı ayına göre ihracat %6,2 artarak 
13.150 milyon dolar, ithalat %5,9 azalarak 18.250 milyon dolar olarak 
gerçekleşti. Şubat ayında dış ticaret açığı %27,2 azalarak 7.009 milyon 
dolardan, 5.100 milyon dolara düştü. 2013 Şubat ayında %63,9 olan ih-
racatın ithalatı karşılama oranı, 2014 Şubat ayında %72,1’e çıktı. 
Avrupa Birliği’nin ihracat %7,5 arttı.
Avrupa Birliği’nin (AB-28) ihracattaki payı 2013 Şubat ayında %41,1 iken, 
2014 Şubat ayında %41,6’ya yükseldi. AB’ye yapılan ihracat, 2013 yılının 
aynı ayına göre %7,5 artarak 5.470 milyon dolar olarak gerçekleşti.  
En çok ihracat Almanya’ya
Almanya’ya ihracat 2013 Şubat ayına göre %8,4 artarak 1.175 mil-
yon dolar olurken; bu ülkeyi sırasıyla Irak (1.022 milyon dolar), İngilte-
re (729 milyon dolar) ve İsviçre (642 milyon dolar) takip etti.
İthalatta ilk sırayı Rusya aldı.
Rusya’dan yapılan ithalat, geçen yılın aynı ayına göre %1,4 artarak 2.044 
milyon dolar olarak gerçekleşti. Bu ülkeyi sırasıyla Çin (1.928 milyon do-
lar), Almanya (1.721 milyon dolar) ve ABD (993 milyon dolar) izledi.

Aralık 2013 döneminde işsizlik oranı %10’dur.
Türkiye genelinde işsiz sayısı 2013 yılı Aralık döneminde geçen yılın 
aynı dönemine göre 19 bin kişi artarak 2 milyon 809 bin kişiye yüksel-
di. İşsizlik oranı ise 0,1 puanlık artış ile %10 seviyesinde gerçekleşti. 
Tarım dışı işsizlik oranı 0,3 puanlık azalış ile %12,1, 15-24 yaş grubunu 
içeren genç işsizlik oranı ise 1,1 puanlık azalış ile %18,7 oldu.

Yurt İçi ÜFE, aylık %1,38 artış gösterdi.
2014 yılı Şubat ayında bir önceki aya göre %1,38, bir önceki yılın Ara-
lık ayına göre %4,75, bir önceki yılın aynı ayına göre %12,40 ve on iki 
aylık ortalamalara göre %6,11 artış gösterdi. 

İşgücüne katılma oranı ise %50,1.
2013 yılı Aralık döneminde, Türkiye genelinde işgücüne katılma 
oranı, bir önceki yılın aynı dönemine göre 0,1 puanlık artışla %50,1 
olarak gerçekleşmiştir. Aynı dönemler için yapılan kıyaslamalara göre; 
erkeklerde işgücüne katılma oranı değişmeyerek %70,9, kadınlarda 
ise 0,3 puanlık artışla %29,9 olarak gerçekleşmiştir.

ENFLASYON

DIŞ TİCARET

İSTİHDAM VE İŞSİZLİK

En Fazla Artan En Fazla Azalan

Sıra Ürün Adı Oran
(%) Sıra Ürün Adı Oran

(%)
1 Mandalina 22,51 1 Kazak -25,56
2 Salatalık 16,33 2 Çarliston Biber -24,60
3 Limon 11,06 3 Domates -24,19

En Fazla Artan En Fazla Düşen

Sıra Sektör Adı Oran
(%) Sıra Sektör Adı Oran

(%)

1 Diğer Mamul Eşyalar 3,72 1 Tütün ürünleri -0,64

2 Kok ve Rafine Petrol Ürünleri 3,08 2 Mobilya 0,19

3 Motorlu kara taşıtları, römork 
ve yarı römork 2,93 3 Temel eczacılık ürünleri 0,21

(1) 15-24 yaş grubundaki nüfus       Not: Rakamlar yuvarlamadan dolayı toplamı vermeyebilir.

TÜRKİYE KENT KIR

2012 2013 2012 2013 2012 2013

Kurumsal olmayan nüfus (000) 74 026 74 867 50 603 51 084 23 423 23 783

15 ve daha yukarı yaştaki nüfus (000) 55 162 56 012 37 856 38 328 17 306 17 685

İşgücü (000) 27 556 28 071 18 463 18 913 9 093 9 158

    İstihdam (000) 24 766 25 262 16 291 16 743 8 475 8 519

    İşsiz (000) 2 790 2 809 2 172 2 170 619 638

İşgücüne katılma oranı (%) 50,0 50,1 48,8 49,3 52,5 51,8

İstihdam oranı (%) 44,9 45,1 43,0 43,7 49,0 48,2

İşsizlik oranı (%) 10,1 10,0 11,8 11,5 6,8 7,0

    Tarım dışı işsizlik oranı (%) 12,4 12,1 12,0 11,8 14,1 13,7

    Genç nüfusta işsizlik oranı(1)(%) 19,8 18,7 22,0 20,5 15,6 14,9

İşgücüne dahil olmayanlar (000) 27 605 27 941 19 393 19 415 8 212 8 527

Kaynak: TUİK

Kaynak: TUİK
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Sektörel Güven Endeksleri 0-200 aralığında değer alabilmekte, endeksin 
100’den büyük olması sektörün mevcut ve gelecek döneme ilişkin iyimserli-
ğini, 100’den küçük olması ise kötümserliğini göstermektedir. 

MİLYON TL

2013 2014 OCAK

Şubat Şubat Değişim  
(%)Yıl. Gerç. Gerç. % Bütçe Gerç. %

Bütçe Gideri 407.890 33.947.771 8,3 436.433 32.756 7,5 3,5

Bütçe Geliri 389.441 32.500.374 8,3 403.175 34.424 8,5 5,9

Bütçe Dengesi -18.449 -1.447.397 7,8 -33.258 1.668 -5,0 -67,9

Faiz Dışı Fazla 31.537 3.549.155 11,3 18.742 4.994 26,6 40,7

Ocak 2014
(2010=100) Arındırılmamış Takvim Etkisinden

Arındırılmış
Mevsim ve Takvim

Etkisinden Arındırılmış

SEKTÖR Endeks Endeks Değişim
(Yıllık) Endeks Değişim

(Aylık)

Toplam Sanayi 114,5 112,3 7,3 120,7 1,1

Madencilik ve Taşocakçılığı 103,3 102,3 9,4 113,6 3,9

İmalat Sanayi 114,2 111,7 7,8 122,1 1,3

Elektrik, Gaz, Buhar ve
İklimlendirme Ürt. ve Dağıtımı 122,0 121,1 3,5 115,1 -1,9 Ka

yn
ak

: T
U

İK

Bu çalışma yalnızca bilgilendirme amaçlıdır. Çalışmada yer alan analiz 
ve değerlendirmeler yatırım tavsiyesi olarak yorumlanmamalıdır. 
Veriler kamuya açık ve güvenilir olduğu düşünülen kaynaklardan 

derlenmiştir. Çalışmadaki bilgiler Konya Ticaret Odası için bağlayıcı değildir.

Kaynak: TCMB

Kaynak: TUİK

2013 yılı şubat ayında 1,4 milyar TL açık veren bütçe, 2014 yılı şu-
bat ayında 1,7 milyar TL fazla vermiştir.    
• 2013 yılı şubat ayında 3,5 milyar TL faiz dışı fazla verilmiş iken 2014 
yılı şubat ayında 5 milyar TL faiz dışı fazla verilmiştir.
• Bütçe giderleri ise yüzde 3,5 oranında azalarak 32,8 milyar tl olarak 
gerçekleşmiştir.
• Bütçe gelirleri bir önceki yılın aynı ayına göre yüzde 5,9 oranında ar-
tarak 34,4 milyar tl olmuştur.

Merkezi Yönetim Bütçe (Milyon TL)

2014 Mart ayında Tüketici güveni arttı.
2014 Mart ayında bir önceki aya göre %5 oranında arttı; Şubat ayında 
69,2 olan endeks Mart ayında 72,7 değerine yükseldi.
Tüketici Güven endeksindeki artış, tasarruf etme ihtimali, genel ekono-
mik durum beklentisi, işsiz sayısı beklentisi ve hanenin maddi durum 
beklentisi değerlendirmelerinin iyileşmesinden kaynaklanmaktadır.

2014 Ocak ayında sanayi üretimi arttı.  
Sanayinin alt sektörleri incelendiğinde, 
• madencilik ve taşocakçılığı sektörü endeksi %3,9,
• imalat sanayi sektörü endeksi %1,3 arttı,
• elektrik, gaz, buhar ve iklimlendirme üretimi ve dağıtımı sektörü 
endeksi %1,9 azaldı.

2014 Mart ayında imalat sanayi genelinde kapasite 
kullanım oranı, geçen yılın aynı ayına göre 0,4 puan artarak 

%73,1 seviyesinde gerçekleşmiştir. 

2014 Mart ayında hizmet, perakende ve inşaat sektöründe güven azaldı.

Bir önceki ayda; 102,9 olan hizmet sektörü güven endeksi 101,1 de-
ğerine, 103,6 olan perakende ticaret güven endeksi 101,6 değerine, 
81,5 olan inşaat sektörü güven endeksi 78,2 değerine düştü. 

2014 Mart ayında endeks, bir önceki aya göre 4 puan artarak 
108,6 seviyesinde gerçekleşmiştir. 
Endeks incelendiğinde, gelecek üç aydaki üretim miktarı, gelecek üç 
aydaki ihracat sipariş miktarı, gelecek üç aydaki üretim miktarı, gelecek 
üç aydaki ihracat sipariş miktarı, genel gidişat, sabit sermaye yatırım 
harcaması, mevcut toplam sipariş miktarı ve gelecek üç aydaki toplam 
istihdam miktarı endeksi artış yönünde etkilerken, son üç aydaki top-
lam sipariş miktarı ve mevcut mamul mal stok miktarına ilişkin değer-
lendirmeler endeksi azalış yönünde etkilemiştir. 

MERKEZİ YÖNETİM BÜTÇESİ

TÜKETİCİ GÜVEN ENDEKSİ

SANAYİ ÜRETİM ENDEKSİ

KAPASİTE KULLANIM ORANI

SEKTÖREL GÜVEN ENDEKSLERİ

REEL KESİM GÜVEN ENDEKSİ

Kaynak: TUİK
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KAUÇUK, PLASTİK VE 
PELİKÜLFİLM ÜRÜNLER

MAKİNELER, EKİPMANLAR, ALETLER, 
CİHAZLAR VE İLGİLİ ÜRÜNLER

OPTİK VE HASSAS ÖLÇÜM AYGITLARI, SAATLER, ECZA-
CILIK ÜRÜNLERİ VE TIBBİ TÜKETİM MALZEMELERİ

TARIM, BAHÇIVANLIK, AVCILIK 
VE İLGİLİ ÜRÜNLER

KÖMÜR, LİNYİT, TURBA VE KÖMÜR 
ESASLI DİĞER ÜRÜNLER

201400040-- Alım

201400060-- Satım

201400041-- Alım

201400043-- Alım

201400048-- Satım

201400056-- İşbirliği

201400039-- Satım

201400038-- Satım

201400059-- Satım

KOSOVA

PAKiSTAN

KOSOVA

RUSYA

AFGANiSTAN

RUSYA

RUSYA

RUSYA

PAKiSTAN

Firma 11.000 adet endüstriyel fidan kaset kasa-
ları (viyol) almak istediğini bildiriyor.     

Kayıt Tarihi: 19.02.2014
Firma Adı: Edinson
Adres: Tirana p.n, Zona Industriale 20000 
Prizren, Republika e Kosovës
Yetkili Kişi: Elvir GURGUSHKA
Tel: 377.44.119 093
E-mail: edinson@edinson-ks.com
Web: www.edinson-ks.com

Firma, iplik satmak istediğini bildiriyor. 

Kayıt Tarihi: 28.02.2014
Firma Adı: GLOBAL ENTERPRISES
Adres: No. 175-J, Block-2, P.E.C.H.S Karachi – 
75400, Pakistan
Yetkili Kişi: M. I. AHMED/ CEO
Tel: 92.21.34546162 
e-mail: genterprises97@hotmail.com

Firma Isıl Biçimlendirme Levha Ekstrüzyon Hattı 
(Thermoforming Sheet Extrusion Line) almak is-
tediğini bildiriyor.    

Kayıt Tarihi: 19.02.2014
Firma Adı: Edinson
Adres: Tirana p.n, Zona Industriale 20000 
Prizren, Republika e Kosovës
Yetkili Kişi: Elvir GURGUSHKA
Tel: 377.44.119 093
E-mail: edinson@edinson-ks.com
Web: www.edinson-ks.com

Firma, ameliyat, onkoloji, üroloji ve ameliyat ön-
cesi rehabilitasyon alanlarına kaliteli tıbbi mal-
zeme üreten ve dağıtımcılığını yapan firmalarla 
bağlantı kurmak istediğini bildiriyor.     

Kayıt Tarihi: 19.02.2014
Firma Adı: AA Services Ltd.
Yetkili Kişi: Sergei Romanchuk/ General Director
Tel: 7.905.2121133
E-mail: director@aaservices.ru

Afganistan İslam Cumhuriyeti Ticaret Bakanlığı’ndan 
alınan bir yazıda, ihracatı yapılacak ürünler belirtilmek-
te olup, söz konusu Ürün Listesi ekte yer almaktadır. 

Kayıt Tarihi: 21.02.2014
Firma Adı: Afganistan İslam Cumhuriyeti 
Ticaret Ataşeliği
Adres: Yenibosna Merkez Mah. 29 Ekim Cad. İstan-
bul Vizyon Park Ofis Blokları 4. Plaza K8 No:70
Tel: 90.212.2965237
e-mail: afgistca@gmail.com

Rusya Federasyonu Türkiye Ticaret Temsilciliği’nden 
Birliğimize gönderilen bir yazıda, kok endüstrisi yan 
ürünleri alanında teknik hizmetler veren “OKOS” mü-
hendislik şirketinin, Türk şirketleri ile işbirliği yapmak 
istediği bildirilmiştir. Şirketin başlıca faaliyet alanlarının 
yeni kok fırınlarının inşası, devreye alınması ve uyar-
lanması yanında işletilmekte olan kok fırınları batarya-
ları ya da diğer ünitelerinin modernizasyonu, yeniden 
yapılanması ve onarımı vb. olduğu belirtilmiştir. 

Kayıt Tarihi: 21.02.2014
Firma Adı: RUSYA FEDERASYONU TÜRKİYE 
TİCARET TEMSİLCİLİĞİ
Adres:Atatürk Bulvarı, No.106, Kavaklıdere 
/ ANKARA
Tel: 90.312.4254690 
Faks:90.312.4252090
e-mail: rustradeturk@yandex.ru

Rusya Federasyonu Türkiye Ticaret Temsilciliği’nden 
Birliğimize gönderilen yazıda, kuzu yünü üretimi yapan  
firmanın Türkiye ile işbirliği yapmak istediği bildirilmiştir.   

Kayıt Tarihi: 11.02.2014
Firma Adı: Dukat
Adres: Russia, Makhachkala city, Furmanova st. 5
Yetkili Kişi: Magomed Akhmedov (general director)
Tel: +7.928.286 30 00 
Faks:+7.8722.63 68 04
e-mail: dukat91@rambler.ru

Tatlandırıcı üreticisi olan firma, ürünlerini 
Türkiye'ye satmak istediğini bildiriyor.    

Kayıt Tarihi: 11.02.2014
Firma Adı: GREEN LEAF
Yetkili Kişi: Dr.Ch. Byuler Alexey
Tel: 7.343.2172856
e-mail: zellist@mail.ru
web: www.zellist.ru

Firma, Pakistan pamuğu satmak istediğini bildiriyor.

Kayıt Tarihi: 28.02.2014
Firma Adı: GLOBAL ENTERPRISES
Adres: No. 175-J, Block-2, P.E.C.H.S Karachi – 
75400, Pakistan
Yetkili Kişi: M. I. AHMED/ CEO
Tel: 92.21.34546162 
e-mail: genterprises97@hotmail.com
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GIDA MADDELERİ VE İÇECEKLER İNŞAAT İŞLERİ

MİMARLIK, İNŞAAT, HUKUK, MUHASEBE 
VE İŞLETME KONULARINDA HİZMETLER

MAMUL ÜRÜN VE MALZEMELER

201400032-- İşbirliği

201400044-- İşbirliği

201400045-- İşbirliği

201400029-- İşbirliği

201400033-- İşbirliği

201400030-- İşbirliği

201400034-- İşbirliği

201400054-- İşbirliği

RUSYA

A.B.D.

A.B.D.

RUSYA

ROMANYA

İRAN

KARADAĞ

UKRAYNA

Rusya Federasyonu Türkiye Ticaret Temsilciliği’nden 
Birliğimize gönderilen bir yazıda, çelik konstrüksiyon 
üretimi yapan 'Kransnodarski Zavod Metallokons-
truksiy' firmasının Türkiye ile işbirliği yapmak istediği 
bildirilmiştir. Temsilcilik yazısında, ilgilenenlerin ken-
dilerine de başvurabilecekleri belirtilmektedir. 

Kayıt Tarihi: 07.02.2014
Firma Adı: RUSYA FEDERASYONU TÜRKİYE 
TİCARET TEMSİLCİLİĞİ
Adres:Atatürk Bulvarı, No.106, Kavaklıdere 
/ ANKARA
Tel: 90.312.4254690 
Faks:90.312.4252090
e-mail: rustradeturk@yandex.ru

South Philly isimli Amerikan restoran zinciri; 
Türkiye'de 'master franchisee' olarak Türkiye operas-
yonunu başlatacak ve Türkiye genelinde restoranlar 
açacak 'yatırımcı kişi ya da firmalar' aramaktadır.     

Kayıt Tarihi: 20.02.2014
Firma Adı: ABD İstanbul Başkonsolosluğu – 
Ticaret Ataşeliği
Adres: U.S. Commercial Service, İstinye Ma-
hallesi, Üçşehitler Sok. No: 2, 34460 İstanbul
Yetkili Kişi: Görkem Yavilioğlu / Ticaret 
Ataşe Yardımcısı
Tel: 90.212.335 9372
Faks: 90.212.335 9103
e-mail: gorkem.yavilioglu@trade.gov
web: www.buyusa.gov/turkey/tr/

Piattino Bistro isimli İtalyan mutfağına ait yiyecekle-
rin yoğunlukta olduğu bir Amerikan restoran zinciri; 
Türkiye'de 'master franchisee' olarak Türkiye operas-
yonunu başlatacak ve Türkiye genelinde restoranlar 
açacak 'yatırımcı kişi ya da firmalar' aramaktadır.      

Kayıt Tarihi: 20.02.2014
Firma Adı: ABD İstanbul Başkonsolosluğu – 
Ticaret Ataşeliği
Adres: U.S. Commercial Service, İstinye Ma-
hallesi, Üçşehitler Sok. No: 2, 34460 İstanbul
Yetkili Kişi: Görkem Yavilioğlu / Ticaret 
Ataşe Yardımcısı
Tel: 90.212.335 9372
Faks: 90.212.335 9103
e-mail: gorkem.yavilioglu@trade.gov
web: www.buyusa.gov/turkey/tr/

Rusya Federasyonu Türkiye Ticaret Temsilciliği’nden 
Birliğimize gönderilen bir yazıda, hardal tozu ve yağı 
üreten bir firmanın Türkiye ile işbirliği yapmak iste-
diği bildirilmiştir. Temsilcilik yazısında, ilgilenenlerin 
kendilerine de başvurabilecekleri belirtilmektedir.      

Kayıt Tarihi: 07.02.2014
Firma Adı: RODOS
Tel: 7.8442.23-96-33
Faks:7.8442.23-24-66
e-mail: internation@volgogradcci.ru

Firma, fuarlara katılan firmalara stand kurulması 
ve düzenlenmesi hizmeti vermek istediklerini 
bildiriyor. Söz konusu talep Birliğimize, T.C. Bük-
reş Ticaret Müşavirliği vasıtasıyla iletilmiştir.  

Kayıt Tarihi: 07.02.2014
Firma Adı: HT DESIGN
Adres:Str. Tusnad, nr. 7, Bl. 523 Sc. A, Ap. 4, 
310308, Arad/Romanya
Yetkili Kişi: MIHAELA NICOLAE
Tel: 40 .357.412 954
Faks:40.357.444 694
e-mail: mihaela.nicolae@htdesign.ro
web: www.htevents.ro

Firma, İran’da iş yapmak isteyen Türk şirketler 
için gerekli düzenlemeleri yapmak, ticari ilişkiler 
kurmaları ve geliştirmelerini desteklemenin yanı 
sıra, periyodik sergiler düzenlemek, özel sektör 
yatırımcıları ve ortaklarıyla endüstriyel tesisler 
için fizibilite raporu hazırlamak, sanayi ve üretimin 
güçlendirilmesi ve altyapının geliştirilmesini sağ-
lamak gibi hizmetler vermek istediğini bildiriyor. 

Kayıt Tarihi: 07.02.2014
Firma Adı: Turkey Trade Center TTC
Adres: no. 75 Balal Habashi Street, Khorams-
hahr Ave, Zanjan, İran
Yetkili Kişi: Mostafa Hakami
Tel: 98.241.3264363
Faks:98.241.3220906
e-mail: ttc_zanjan@yahoo.com

T.C. Podgorica Büyükelçiliği Ticaret Müşavirli-
ği aracılığıyla Birliğimize gönderilen bir yazıda 
Karadağ’da inşaatı devam etmekte olan otel için 
ekipmanlar satın alınacağı ve ürünlerini satmak is-
teyen firmalar ile 3-7 Mart 2014 tarihleri arasında 
İstanbul’da toplantı yapılacağı bildirilmektedir.  

Kayıt Tarihi: 07.02.2014
Firma Adı: T.C. Podgorica Büyükelçiliği 
Ticaret Müşavirliği
Adres: Ambasada Turske Radasava Burica 
b.b (De Codre) 81000 Podgorica Montenegro
Tel: 382.20.648148
Faks: 382.20.648149
e-mail: podgorica@ekonomi.gov.tr

Ukrayna’da bir AVM’de mağazası bulunan bir Türk 
işadamı, mağazası ve katabileceği nakit serma-
yesiyle birlikte, Ukrayna pazarına açılmak isteyen 
Türk firmalarıyla işbirliği yapmak istediğini bildiriyor.  

Kayıt Tarihi: 21.02.2014
Firma Adı: DENİZ AKTAN
e-mail: aktand@yahoo.com
web: www.aktan.su
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GARAR YASAĞI
İslâm hukukçularının ve hukuk ekollerinin 
birçok farklı anlam yüklediği garar terimi, öz 
olarak, bir borç ilişkisinde akid konusunun 
meydana gelip gelmeyeceğinin belirsiz olma-
sı, âkıbetinin kapalı olması, akdin haksız ka-
zanca yol açacak ölçüde kapalılık taşımasını 
ifade eder. Garar da bir nevi bilinmezlik anlamı 
içermekle birlikte, akid konusunun elde edilip 
edilemeyeceğinin belirsizliği genelde garar, va-
sıflarının bilinmezliği ise cehalet terimleriyle 
karşılanır. Bununla birlikte her iki kelimenin 
birbirinin yerine kullanıldığı da olur.
Hemen hemen bütün hadis kitaplarında Hz. 
Peygamber'in gararlı alışverişi (bey`u'l-garâr) 
yasakladığı rivayeti yer alır (Buhârî, "Büyû`", 
75; Müslim, "Büyû`", 4; Ebû Dâvûd, "Büyû`", 
24-25). Kur'an ve Sünnet'te, sözleşmelerde açık-
lık, dürüstlük ve güven ilkeleri üzerinde ısrarla 
durulur; karşılıklı rızânın bulunmadığı akidler 
ve ticarî işlemler "bâtıl yol" olarak nitelendirilir. 
Kur'an ve Sünnet'in borçlar hukuku alanında 
sevkettiği birçok hüküm ve yasak da temelde 
bu açıklık ve dürüstlüğü sağlamaya yönelik-
tir. Mâlikî hukukçu İbnü'l-Arabî de İslâm'da 
muâmelât hukukunun dört temelinin bulun-
duğunu belirttikten sonra bunlardan birini de 
hadislerdeki garar yasağının teşkil ettiğini söyler.
Garar yasağı İslâm hukukçularınca ilke olarak 
benimsenmekle birlikte hangi tür akid ve şar-
tın bu yasak kapsamına girdiği, gararın akdin 
kuruluş ve işleyişine tesirinin ne olacağı gibi 
hususlar İslâm hukukçuları ve hukuk ekolleri 
arasında tartışmalıdır. İslâm hukukunun klasik 
literatüründe özel borç ilişkileri ayrıntılı olarak 
işlenip geliştirildiği için, garar konusunda da 
zengin bir hukuk doktrini oluşmuştur.

Akde konu olan mal ve bedelle veya akdin ifası 
ile ilgili ayrıntıların taraflarca önceden açıkça be-
lirlenmesi ve bilinmesi şarttır. Bilinmezliğin, ta-
rafları anlaşmazlığa sürükleyecek ölçüde olması, 
akdin fâsid olmasına yol açar. Fakat, akdin konu-
su ve ifa ile ilgili her türlü risk ve kapalılığı garar 
kapsamına dahil edip bu tür akidleri geçersiz 
saymak doğru olmaz. Çünkü bundan kaçınmak 
her zaman mümkün değildir. Bu sebeple, ancak 
belli bir derece ve ölçüden sonraki gararın, yani 
kapalılık ve riskin akdi bozacağı benimsenmiş 
ve böylece hukukî işlemlerde istikrar ve güven 
korunmak istenmiştir. Bunun sonucu olarak, 
akidlerde bulunabilecek garar, önem ve derece-
sine göre, a) akdi iptal edici, b) akdi ifsad edici, c) 
kaçınılması mümkün olmayıp akde tesir etme-

yen garar şeklinde üç grupta ele alınabilir. 
Akid konusunun vasıf, miktar, vade gibi husus-
larıyla ilgili kapalılık ve risk ise, bir ölçüde telâfi 
edilebilir olduğundan bu tür gararın akdi sadece 
ifsat ettiği görüşü hâkimdir. Klasik dönem İslâm 
hukukçuları, İslâm öncesi dönemde yaygın 
olan ve bazı sembolik hareketlerle yapılan sa-
tım türlerini (bey`u'l-hasât, bey`u'l-münâbeze, 
bey`u'l- mülâmese), satılan malın tesliminin 
mümkün olmaması, mal veya bedelin ne oldu-
ğunun, miktar ve vasfının bilinmemesi, vadenin 
bilinmemesi gibi durumları, henüz olgunlaşma-
dan dalındaki meyvenin satımını, bir satımda iki 
satımı veya akdin yapısına aykırı şartın ileri sü-
rüldüğü satım akidlerini, hatta kuruluşu başka 
bir hususun gerçekleşmesi ihtimaline bağlanan 
satımları, kaporalı alışverişi vb. de gararlı akid ör-
nekleri olarak sayar ve garar yasağı kapsamında 
görürler. Zaten anılan bu satım türlerinin çoğu 
hadislerde de ayrı ayrı yasaklanmaktadır. Garar, 
belki de bu tür akidlerin yasaklanışını açıklayan 
ortak gerekçe konumundadır.
İslâm borçlar hukukundaki garar yasağı ayrın-
tılı biçimde satım akdinde işlenmiş olmakla 
birlikte sadece bu akde özgü olmayıp selem, 
istisna, kira ve iş akdi, sulh, şirket gibi karşılık-
lı borç doğurma esası üzerine kurulu iki taraflı 
akidlerde de, hatta bağışlama (hibe), âriyet, va-
siyet gibi tek taraflı (teberru) akidlerde de söz 
konusu olabilir. Her ne kadar Mâlikîler teberru 
akidlerinde gararın etkili olmayacağı görüşün-
de iseler de, İslâm hukukçularının çoğunluğu, 
İslâm borçlar hukukundaki garar yasağını daha 
geniş kapsamlı ve etkili bir hukukî ilke olarak 
işletmekte, nikâh akdi ve akdî şartlar da dahil 
her türlü hukukî işlemde tarafları kapalılık, risk, 
aldanma ve aldatmaya karşı güvence altına al-
mak istemektedirler.
İslâm hukukuna ait klasik literatürde gararlı 
akidler ve akidlerdeki garar unsuru ile ilgili ola-
rak her bir akid türünde birçok örnek verilir. Bu 
anlayış ve örneklendirmelerde, İslâm hukukçu-
larının kendi dönemlerindeki ticarî işlem, usul 
ve şekillerinin de önemli etkisi vardır. Burada asıl 
amaç, hukukî işlemlerde karşılıklı rızâyı, açıklık 
ve dürüstlüğü korumak, tarafların beklenmedik 
bir zarar ve risk altına girmesine, aldatmasına 
veya aldanmasına engel olmaktır. İslâm hukuk-
çuları dönemlerindeki hukukî işlem ve ticarî 
muameleleri bu temel ilkeye göre değerlendirip 
söz konusu sakıncayı taşıyan usul ve şekilleri ga-
rar yasağı kapsamına alarak tarafların haklarını 
korumak istemişlerdir. Her ne kadar İslâm hu-
kukunda akid serbestisi, hukukî işlemlerin konu 

ve kapsamını tarafların dilediği tarzda belirleme 
özgürlüğü mevcut ise de, başta faiz ve garar ya-
sağı olmak üzere, hukuk düzeni belli kısıtlama 
ve yasaklamalar getirerek özellikle zayıf tarafın 
haklarını koruma altına almış, insanların bilerek 
ve farkında olarak borç ve yükümlülük altına 
girmelerini istemiştir. Akdin tabii unsurlarındaki 
eksiklik ve bilinmezliğin, hile ve kumarın, aşırı 
fiyat farklılığının önlenmeye çalışılması çabaları 
da bu amaca yöneliktir. İslâm'ın bu temel amacı 
göz önüne alınarak, İslâm hukukunda garar ya-
sağı, hukukî işlemlerde güven ve açıklığı sağla-
yacak, risk, bilinmezlik ve kapalılığı önleyecek 
ölçüde geniş ve esnek bir kapsamda ele alınmış 
ve işletilmiştir.

Kaynak: http://www.islamibilgiler.eu/islamda-hukuki-
ve-ticari-hayat
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AY İLK TARİH SON TARİH KONU

Nisan 01/04/2014 09/04/2014 16-31 Mart 2014 Dönemine Ait Noterlerce Yapılan Makbuz Karşılığı Ödemelere Ait Beyannamenin Verilmesi ve Ödenmesi

 01/04/2014 10/04/2014 16-31 Mart 2014 Dönemine Ait Petrol ve Doğalgaz Ürünlerine İlişkin Özel Tüketim Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 15/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Kolalı Gazoz, Alkollü İçecekler ve Tütün Mamullerine İlişkin Özel Tüketim Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 15/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Dayanıklı Tüketim ve Diğer Mallara İlişkin Özel Tüketim Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 15/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Motorlu Taşıt Araçlarına İlişkin Özel Tüketim Vergisinin (Tescile Tabi Olmayanlar) Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 15/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Özel İletişim Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 15/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Banka ve Sigorta Muameleleri Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 15/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Kaynak Kullanımı Destekleme Fonu Kesintisi Bildirimi ve Ödemesi

 01/04/2014 21/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait 5602 Sayılı Kanunda Tanımlanan Şans Oyunlarıyla İlgili Veraset ve İntikal Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 21/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Şans Oyunları Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 21/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait İlan ve Reklam Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 21/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Müşterek Bahislere İlişkin Eğlence Vergisinin Beyanı ve Ödemesi ile Diğer Eğlence 
Vergilerine İlişkin Eğlence Vergisinin Ödemesi

 01/04/2014 21/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Elektrik ve Havagazı Tüketim Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 21/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Yangın Sigortası Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/04/2014 24/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait GVK 94. Madde ile KVK 15. ve 30. Maddelerine Göre Yapılan Tevkifatların Muhtasar Beyanname ile 
Beyanı

 01/04/2014 24/04/2014 Ocak-Şubat-Mart 2014 Dönemine Ait Tevkifatların Muhtasar Beyanname ile Beyanı (GVK 98. Maddesinin 
3. Fıkrasına Göre Üçer Aylık Beyanname Verme Hakkından Yararlananlar İçin)

 01/04/2014 24/04/2014 Ocak-Şubat-Mart 2014 Dönemine Ait GVK Geçici 67. Madde Kapsamında Yapılan Tevkifatların Muhtasar Beyanname ile Beyanı 

 01/04/2014 24/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Katma Değer Vergisinin Beyanı 

 01/04/2014 24/04/2014 Ocak-Şubat-Mart 2014 Dönemine Ait Katma Değer Vergisinin Beyanı

 01/04/2014 24/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait İstihkaktan Kesinti Suretiyle Tahsil Edilen Damga Vergisi ile Sürekli Mükellefiyeti Bulunanlar İçin 
Makbuz Karşılığı Ödenmesi Gereken Damga Vergisinin Beyanı 

 01/04/2014 25/04/2014 2013 Yılına İlişkin Kurumlar Vergisi Beyannamesinin Verilmesi

 16/04/2014 25/04/2014 1-15 Nisan 2014 Dönemine Ait Petrol ve Doğalgaz Ürünlerine İlişkin Özel Tüketim Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 16/04/2014 25/04/2014 1-15 Nisan 2014 Dönemine Ait Noterlerce Yapılan Makbuz Karşılığı Ödemelere Ait Beyannamenin Verilmesi ve Ödenmesi

 01/04/2014 25/04/2014 Denetim Kuruluşları Yetkilendirme Belgesi Yıllık Harç Bildirimi Verilmesi

 01/04/2014 25/04/2014 Elektrik Üretimi Lisans Harçları Yıllık Harç Bildirimi Verilmesi

 01/04/2014 28/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait GVK 94. Madde ile KVK 15. ve 30. Maddelerine Göre Yapılan Tevkifatların Ödemesi

 01/04/2014 28/04/2014 Ocak-Şubat-Mart 2014 Dönemine Ait Tevkifatların Ödemesi (GVK 98. Maddesinin 3. Fıkrasına Göre Üçer Aylık Beyanname 
Verme Hakkından Yararlananlar İçin)

 01/04/2014 28/04/2014 Ocak-Şubat-Mart 2014 Dönemine Ait GVK Geçici 67. Madde Kapsamında Yapılan Tevkifatların Ödemesi

 01/04/2014 28/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Katma Değer Vergisinin Ödemesi

 01/04/2014 28/04/2014 Ocak-Şubat-Mart 2014 Dönemine Ait Katma Değer Vergisinin Ödemesi

 01/04/2014 28/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait İstihkaktan Kesinti Suretiyle Tahsil Edilen Damga Vergisi ile Sürekli Mükellefiyeti Bulunanlar İçin 
Makbuz Karşılığı Ödenmesi Gereken Damga Vergisinin Ödemesi

 01/04/2014 30/04/2014 2013 Yılına İlişkin Kurumlar Vergisinin Ödemesi

 01/04/2014 30/04/2014 2013 Yılına İlişkin Kurumlar Vergisi Mükellefleri İçin Kesin Mizan Bildirimi

 01/04/2014 30/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Mal ve Hizmet Alımlarına İlişkin Bildirim Formu (Form Ba)

 01/04/2014 30/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Mal ve Hizmet Satışlarına İlişkin Bildirim Formu (Form Bs)

 01/04/2014 30/04/2014 Mart 2014 Dönemine Ait Haberleşme Vergisinin Beyanı ve Ödemesi

 01/03/2014 02/06/2014 2014 Yılı Emlak Vergisi 1. Taksit Ödemesinin Başlangıcı (1 Mart – 31 Mayıs Tarihleri Arasında)

 01/03/2014 02/06/2014 2014 Yılı Çevre Temizlik Vergisinin 1. Taksit Ödemesinin Başlangıcı ( 1 Mart – 31 Mayıs Tarihleri Arasında)

 01/04/2014 02/06/2014 2014 Yılına Ait Mükellef Bilgileri Bildiriminin Verilmeye Başlanması (1 Nisan-31 Mayıs 2014 tarihleri arasında)

 01/04/2014 02/06/2014 2013 Yılına Ait Gelir Vergisi Mükelleflerinin Vergi Levhasının İnternet Üzerinden 
Alınmaya Başlanması (1 Nisan-31 Mayıs 2014 tarihleri arasında)

VERGİ TAKVİMİ
NİSAN AYI

Kaynak: http://www.gib.gov.tr/index
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BAŞLAMA BİTİŞ FUARIN ADI KONUSU BAŞLICA ÜRÜN HİZMET GRUPLARI TÜRÜ YER ŞEHİR

01.05.2014 04.05.2014
Santek-Isparta Yapı, Dekor ve 

Doğalgaz Fuarı   
Yapı, Dekor ve Doğalgaz Ürünleri

Doğal Gaz, Güneş Enerjisi, Katı Yakıt, Kombi Cihazları, 
Kazanlar, Radyatör, Yapı ve Dekorasyon Ürünleri

İhtisas Fuarı
Süleyman Demirel 

Kongre ve Sergi Sarayı
Isparta

02.05.2014 04.05.2014
Jewex Alyans, Altın, Mücevher,  

Gümüş Takı ve Saat Fuarı 
Alyans, Altın, Takı, Mücevher, Saat 

Alyans, Altın, Takı, Gümüş Aksesuarlar, Mücevher, De-
ğerli Taşlar,  Saat, Kuyumculuk Makineleri, Yan Sanayi

İhtisas Fuarı
Uluslararası İzmir Fuar 

Alanı 
İzmir

02.05.2014 04.05.2014 İlaç Eczacılık Fuarı ve Kongresi Eczacılık ve Teknolojileri
Beşeri İlaçlar, OTC, Dermo Kozmetik, Donanım Ekip-

man, Sarf Malzemeleri, Bebek Ürünleri
İhtisas Fuarı

Lütfi Kırdar Uluslararası 
Kongre ve Sergi Sarayı

İstanbul

05.05.2014 07.05.2014
TOS+H EXPO Türk İş Güvenliği ve 

Sağlığı Fuarı
İş Yerinde Güvenli ve Sağlıklı 

Çalışma Koşullarının Sağlanması
Kişisel Koruyucu Donanımlar, İşyerinde Yangın, Patlama v.b. 

Tehlikeli Önleyici Donanımlar, İş Sağlığı Eğitim Hizmetleri
İhtisas Fuarı Haliç Kongre Merkezi İstanbul

06.05.2014 10.05.2014
37.Yapı Fuarı - Turkeybuild 

İstanbul 2014
Yapı, İnşaat Malzemeleri ve 

Teknolojileri 
Hizmetler, Altyapı, Kaba Yapı, Bitirme İşleri, Tesisat, Elektrik-
Elektronik, Bina Donanımı, Mutfak-Banyo, Çevre Düzenleme

Uluslararası 
İhtisas Fuarı

Tüyap Fuar ve Kongre 
Merkezi

İstanbul

07.05.2014 09.05.2014
İnovasyon Türkiye, AR-GE Zirvesi 

ve Fuarı
AR-GE Projeleri AR-GE Projeleri İhtisas Fuarı

İstanbul Kongre 
Merkezi

İstanbul

07.05.2014 10.05.2014
TRIKONFEX 3.Triko, Triko İpliği, 

Konfeksiyon ve Teknolojileri
Triko, Triko İpliği, Konfeksiyon ve 

Teknolojileri
Triko, Triko İpliği, Konfeksiyon ve Teknolojileri İhtisas Fuarı

OFM Ortadoğu Fuar 
Merkezi

Gaziantep 

07.05.2014 10.05.2014
Ortadoğu 4.Ahşap İşleme Makine-

leri Fuarı  2014
Ahşap İşleme Makineleri, Kesici-

Delici Takımlar, Presler ve El Aletleri 
Ahşap İşleme Makineleri, Kesici-Delici Takımlar, Presler 

ve El Aletleri 
İhtisas Fuarı

Tüyap Diyarbakır Fuar 
ve Kongre Merkezi

Diyarbakır

07.05.2014 10.05.2014
Ortadoğu 4.Mobilya Yan Sanayi 

Fuarı 2014

Mobilya Yan Sanayi, Aksesuarları, 
Döşemelik Kumaşlar, Kapı, Pencere ve 
Ahşap Teknolojisi ve Orman Ürünleri 

Mobilya Yan Sanayi, Aksesuarları, Döşemelik Kumaşlar, 
Kapı, Pencere ve Ahşap Teknolojisi ve Orman Ürünleri 

İhtisas Fuarı
Tüyap Diyarbakır Fuar 

ve Kongre Merkezi
Diyarbakır

07.05.2014 10.05.2014
Ortadoğu 5.Üretim Makineleri ve 

Yan Sanayiler Fuarı 2014
Üretim Makineleri ve Yan 

Sanayiler

Metal İşleme Makineleri, Elektrik, Elektronik, Otomasyon, 
Hidrolik, Pnömatik Sistemler, Plastik Üretim Makineleri 

ve Ham Maddeleri, Yükleme, Depolama, İstifleme
İhtisas Fuarı

Tüyap Diyarbakır Fuar 
ve Kongre Merkezi

Diyarbakır

07.05.2014 10.05.2014 Hasyurt Tarım Fuarı
Tarım Teknolojileri, Seracılık, 

Fidancılık, Sulama ve Gübreleme
Tarım, Tarım Teknolojileri, Seracılık, Fidancılık, Sulama 

Ve Gübreleme
İhtisas Fuarı

Hasyurt Belediyesi 
Kültür Merkezi-Finike

Antalya

07.05.2014 10.05.2014 Poolexpo 2014
Havuz, havuz aksesuarları, 

sauna, spa
Havuz, havuz döşemesi, havuz mekanik tesisatı,havuz 

arıtması, filtrasyon, sauna, havuz kimyasalları
İhtisas Fuarı

İstanbul Fuar Merkezi 
Yeşilköy

İstanbul

07.05.2014 10.05.2014 ISK-SODEX  2014
Isıtma, Soğutma, Klima, Havalandırma, 
Yalıtım, Pompa, Vana, Tesisat, Su Arıt-
ma, Havuz ve Güneş Enerji Sistemleri

Isıtma, Soğutma, Klima, Havalandırma, Yalıtım, Pompa, 
Vana, Tesisat, Su Arıtma, Havuz ve Güneş Enerji 

Sistemleri

Uluslararası 
İhtisas Fuarı

İstanbul Fuar Merkezi 
Yeşilköy

İstanbul

07.05.2014 11.05.2014
İzfaş Boat Show İzmir "2.Tekne, 

Yat ve Denizcilik Fuarı" 
Tekne, Yat ve Denizcilik

Tekneler, Rüzgar Sörfü, Motorlar, Gemi Yapımı Malzemele-
ri,  Tekne ve Yat Aksesuaraları, Dalış ve Balıkçılık Ekipman-
ları, Su Sporları, Acil Durum Ekipmanları, Charterler, Surf

İhtisas Fuarı
Uluslararası İzmir Fuar 

Alanı 
İzmir

08/05/2014 09/05/2014
2.İstanbul Akıllı Şebekeler Kongre 

ve Fuarı
Akıllı Şebekeler, IT

Elektrik, Su ve Gaz Sayaçları, Transformatörler, Akıllı 
Şehir ve Akıllı Binalar, Faturalama, IT Güvenlik, Yazılım, 

Otomasyon, Telekominikasyon
İhtisas Fuarı

WOW Kongre Merkezi          
Yeşilköy

İstanbul

08.05.2014 11.05.2014
Maden, Mermer, Doğaltaş, Makine 

Teknolojileri ve Sarf Malzemeleri Fuarı 
Maden, Madencilik, Doğal Taşlar, 

Mermer
Maden, Mermer, Doğal Taş, Mermer Makineleri, İş 

Makineleri ve Sarf Malzemeleri
İhtisas Fuarı

Kültürpark Belediye 
Fuar Alanı

Afyonkara-
hisar

13/05/2014 14/05/2014 OFİ TÜRKİYE 2014
Katı ve Sıvı Yağ Üretimi, Teknoloji-

leri, Gelişmeler
Ayçiçek Yağı Üreticileri ve İşleyicileri, Ürün Toplama Teknolo-
jileri ve Makineleri, Yağ Formülleri, Oleochemical Üreticileri

İhtisas Fuarı
İstanbul Kongre 

Merkezi
İstanbul

14.05.2014 17.05.2014
3.Ulusal Hayvancılık ve Süt 

Endüstrisi Fuarı
Hayvancılık, Süt Endüstrisi ve 

Ürünleri 

Hayvancılık ve Ekipmanları, Süt Endüstrisi Ürünleri, Süt 
Endüstrisi Teknolojileri ve Tedarikçileri, Tohum, Yem Üreti-
minde Kullanılan Tarım Alet ve Makineler, Hayvan Sağlığı,

İhtisas Fuarı
Burdur Çok Amaçlı 

Kullanımlı Fuar Alanı
Burdur

14.05.2014 18.05.2014 EXPOTROIA 2014 Çanakkale Turizm ve Ticeret Fuarı
Tekstil Ürünleri, İnşaat Malzemeleri, Gıda Ürünleri, 

Mobilya, Turizm ve Servisler
Genel Fuar

ÇTSO Kongre ve Fuar 
Merkezi

Çanakkale

15.05.2014 15.05.2014 3. E-TİCARET Fuarı E-TİCARET Sektörünün Gelişimi
E-Ticaret, Online Pazarlama, Sosyal Ağlarda Satış 
ve Pazarlama,Dijital Ekonomide İş Modelleri, Dijital 

Teknolojiler, Mobil Ticaret
İhtisas Fuarı Haliç Kongre Merkezi İstanbul

15.05.2014 18.05.2014
Konya Yapı ve Dekorasyon Fuarı 2014  
11.Yapı Malzemeleri Yapı Teknolojileri 
ve Dekorasyon ve Aydınlatma Fuarı

Yapı Malzemeleri, Asansör, 
Yürüyen Aksamlar, Nalburiye, 

Aydınlatma

Yapı Malzemeleri, Asansör, Yürüyen Aksamlar, Nalburi-
ye, Aydınlatma

İhtisas Fuarı
KTO Tüyap Konya Ulus-
lararası Fuar Merkezi 

Konya 

15.05.2014 18.05.2014

IHS Konya 2014 Konya 11.Isıtma, 
Soğutma, Havalandırma, Doğal-

gaz, Pompa, Vana, Tesisat, Yalıtım 
Malzemeleri  ve Boru Fuarı

Isıtma, Soğutma, Havalandırma, 
Doğalgaz Sistemleri,  

Isıtma, Soğutma, Havalandırma, Doğalgaz Sistemleri, 
Tesisat Yalıtım Ekipman ve Malzemeleri,  Pompa ve 

Vanalar, Borular 
İhtisas Fuarı

KTO Tüyap Konya Ulus-
lararası Fuar Merkezi 

Konya 

15.05.2014 18.05.2014

Konya Kent 2014 10.Yerel Yönetim 
İhtiyaçları, Kent Mobilyaları, Park 

Bahçe Düzenlemeleri, İtfaiye Araç-
ları ve Yangın Güvenliği Fuarı

Yerel Yönetim İhtiyaçları, Kent 
Mobilyaları, Park Bahçe Düzenle-
meleri,  İtfaiye Araçları ve Yangın 

Güvenliği 

Yerel Yönetim İhtiyaçları, Kent Mobilyaları, Park Bahçe 
Düzenlemeleri,  İtfaiye Araçları ve Yangın Güvenliği 

İhtisas Fuarı
KTO Tüyap Konya Ulus-
lararası Fuar Merkezi 

Konya 

15.05.2014 18.05.2014
Konya Asansör 2014 Asansör Tekno-

lojileri ve Yürüyen Aksamlar Fuarı
Asansör, Yürüyen Aksamlar Asansör, Yürüyen Aksamlar İhtisas Fuarı

KTO Tüyap Konya Ulus-
lararası Fuar Merkezi 

Konya 

15.05.2014 18.05.2014
5.Van İnşaat ve İnşaat Malzemele-

ri, Yapı Elemanları,, İnşaat ve İş 
Makineleri ve Ekipmanları Fuarı

İnşaat ve İnşaat Malzemeleri, Yapı 
Elemanları,, İnşaat ve İş Makinele-

ri ve Ekipmanlar 

İnşaatve İnşaat Malzemeleri, Yapı Elemanları,, İnşaat ve 
İş Makineleri, Dekorasyon,

İhtisas Fuarı
Tuşba Fuar ve Kongre 

Merkezi
Van

15.05.2014 18.05.2014
Belediye İhtiyaçları, Kent Mobilya-
ları, Park Bahçe Düzenlemeleri ve 

Spor Tesisleri Fuarı

Belediye İhtiyaçları, Kent Mobil-
yaları, Park Bahçe Düzenlemeleri 

,Çevre Teknolojileri

Belediye İhtiyaçları, Kent Mobilyaları, Park Bahçe 
Düzenlemeleri ,Çevre Teknolojileri

İhtisas Fuarı
Tuşba Fuar ve Kongre 

Merkezi
Van

15.05.2014 18.05.2014
2.Çorlu Autoshow Otomobil Ticari 

Araçlar Motosiklet Bisiklet ve 
Aksesuarları

Otomobil Ticari Araçlar Motosiklet 
Bisiklet ve Aksesuarları

Otomobil Ticari Araçlar Motosiklet Bisiklet ve Akse-
suarları

İhtisas Fuarı
Çorlu Orion Alışveriş 
Merkezi Fuar Alanı

Tekirdağ

15.05.2014 18.05.2014 Ansaf'14 Ankara 3.Sanayi Fuarı
Makine, Enerji, Metal İşleme, 

Kaynak, Otomasyon

Makine, Enerji, Metal İşleme, Kaynak, 
Otomasyon,Elektrik, Elektronik, Akışkan, Kalıp, Klima, 

Kompresör, Yan Sanayi, Mobilya
İhtisas Fuarı

ATO Kongre ve Sergi 
Sarayı

Ankara

2014 YILI FUAR TAKVİMİ
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Okul öncesi eğitim, ilköğretim, özel eğitim ve orta öğretim özel okullarının işletilmesinden elde edilen kazançlar, ilgili Bakanlığın görüşü alınmak 
suretiyle Maliye Bakanlığının belirleyeceği usul ve esaslar çerçevesinde beş vergilendirme dönemi gelir vergisinden istisna edilmiştir. İstisna, 
okulların faaliyete geçtiği vergilendirme döneminden itibaren 5 vergilendirme dönemi için geçerlidir.
İstisnadan yararlanmak isteyenlerin, faaliyete geçmelerini müteakiben Bakanlığımıza yazılı olarak başvurmaları gerekmektedir. 
(GVK md. 20; KVK md.5/1-ı; GVGT 254) (5228 s. Kanun Geçici md. 1) 
625 sayılı Kanun hükümlerine tabi özel okullar tarafından ilgili dönem kapasitelerinin %10’unu geçmemek üzere verilen bedelsiz eğitim ve öğre-
tim hizmetleri katma değer vergisinden istisnadır. (KDVK md.17/2-b) 
Ayrıca, Bakanlar Kurulunca vergi muafiyeti tanınan vakıflara veya kamu yararına çalışan derneklere bağlı rehabilitasyon merkezlerinin işletilme-
sinden elde edilen kazançlar 5 vergilendirme dönemi kurumlar vergisinden istisna edilmiştir. (KVK md.5/1-ı)

• Deniz, hava ve demiryolu araçlarının, yüzer tesis ve araçların kiralanması ve çeşitli şekillerde işletilmesi faaliyeti ile iştigal eden mükelleflere bu 
amaçla yapılan; 
- deniz, hava ve demiryolu taşıma araçları teslimleri, 
- yüzer tesis ve araçların teslimi, 
- bu araçların imal ve inşası ile ilgili olarak yapılan teslim ve hizmetler, 
- bu araçların tadili, onarımı ve bakımı hizmetleri, 
katma değer vergisinden istisnadır. (KDVK md. 13/1-a) (KDVGT 48)(KDV Sirküleri 31) 
• Altın, gümüş ve platin ile ilgili arama, işletme, zenginleştirme ve rafinaj faaliyetleri ile Petrol Arama Kanunu hükümleri gereğince, petrol arama 
faaliyetlerini yürütenlere yapılan hizmetler ve mal teslimleri katma değer vergisinden istisnadır. (KDVK md. 13/1-c) KDVGT 16,19,93,95) 
• Yatırım teşvik belgesi sahibi mükelleflere belge kapsamında yapılan makine ve teçhizat teslimleri katma değer vergisinden istisnadır. (KDVK 
md. 13/1-d-KDVGT 69,72,74,87,92) (2004/8127 sayılı BKK) 
• Limanlar ve hava meydanlarının inşası, yenilenmesi ve genişletilmesi işlerini kendisi yapan ya da başkalarına yaptıran mükelleflere bu işlerle 
ilgili olarak yapılan mal teslimleri ve hizmet ifaları katma değer vergisinden istisnadır. (KDVK md. 13/1-e) (KDVGT 93,96)
• ÖTV Kanununa ekli (I) sayılı listede yer alan malların; 6326 sayılı Petrol Kanunu hükümlerine göre petrol arama ve istihsal faaliyetlerinde kulla-
nılmak üzere bu faaliyetleri yapanlara teslimi vergiden müstesnadır. (ÖTV Kanunu Madde 7.1.b.) (ÖTVGT 1, 2)

Kaynak: http://www.gib.gov.tr/index.php?id=1079&uid=W7DP2HUVX37LB1WJ&type=madde

EĞİTİM, ÖĞRETİM İŞLETMELERİNDE KAZANÇ 
İSTİSNASI İLE ARAÇLAR, PETROL ARAMALARI 
VE TEŞVİK BELGELİ YATIRIMLARDA İSTİSNA

EĞİTİM, ÖĞRETİM İŞLETMELERİNDE KAZANÇ İSTİSNASI

ARAÇLAR, PETROL ARAMALARI VE TEŞVİK BELGELİ YATIRIMLARDA İSTİSNA
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